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Wskaźnik rentowności sprzedaży brutto

Nazwa angielska: Gross sales profitability indicator

Definicja:
Wskaźnik rentowności sprzedaży brutto to relacja wyniku finansowego ze sprzedaży produktów, towarów i
materiałów do przychodów netto ze sprzedaży produktów, towarów i materiałów.
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