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PRZEDMOWA

W niniejszej publikacji przedstawiono dane o przychodach, kosztach i wynikach
finansowych oraz aktywach obrotowych 1 nakladach na $rodki trwate podmiotow
prowadzacych dziatalno$¢ gospodarcza w okresie I — XII 2008 r. Zrédtem informacji sa
sprawozdania sporzadzane na formularzu F-01/I-01 przez podmioty prowadzace ksiggi
rachunkowe, o liczbie pracujacych powyzej 9 osdéb. W publikacji prezentowane sa dane
o podmiotach prowadzacych dziatalno$¢ w zakresie gornictwa, przetworstwa przemystowego,
wytwarzania 1 zaopatrywania w energi¢ elektryczna, gaz i wodg, budownictwa, handlu i napraw,
hoteli i restauracji, transportu, gospodarki magazynowej i facznosci, obstugi nieruchomosci i firm,
edukacji, ochrony zdrowia i opieki spolecznej oraz dzialalno$ci ustugowej, komunalne;j,
spotecznej 1 indywidualnej pozostate;j.

Badane podmioty sa klasyfikowane w dwoch grupach ze wzgledu na liczbe pracujacych,
wedtug ktorej okreslane sa obowiazki sprawozdawcze na dany rok. Zmiana liczby pracujacych
w ciagu roku kalendarzowego nie powoduje zmiany obowiazkéw sprawozdawczych
1 prezentacji publikowanych wynikéw. Do pierwszej grupy zalicza si¢ podmioty,
w ktérych liczba pracujacych wynosi powyzej 49 osob. Jednostki te sa zobowiazane do
przekazywania sprawozdan statystycznych w okresach kwartalnych. Podstawowe dane kwartalne
sa publikowane w Biuletynie Statystycznym. Szczegdtowe dane dla tej zbiorowosci za rok 2008
przedstawiono w tablicach 2 — 12. Druga grupa jednostek obejmuje podmioty, w ktorych liczba
pracujacych jest zawarta w przedziale 10 — 49 osob. Jednostki te sa zobowiazane do
przekazywania sprawozdan w okresach potrocznych. Dane o tej grupie podmiotow
zaprezentowano w tablicach 13 — 17. W tablicy 1 podano podstawowe dane dla catej badanej
zbiorowos$ci pogrupowane wedlug liczby pracujacych, na podstawie ktérej okreslono
obowiazki sprawozdawcze. Dodatkowo, w tablicy 18 zamieszczono dane dla catej zbiorowosci
podmiotow gospodarczych bioracych udziat w badaniu w 2008 roku, pogrupowanych wedlug
liczby pracujacych w dniu 31 grudnia 2008 r.

Wyniki badania zaprezentowano w przekrojach wedtug sektoréw wiasnosci oraz sekcji
1 wybranych dziatéw Polskiej Klasyfikacji Dziatalnosci (PKD 2004).

Wszystkie prezentowane warto$ci podawane sa w cenach biezacych.

Dyrektor Departamentu
Przedsigbiorstw i Cen

Izabella Zagozdzinska

Warszawa, maj 2009 r.



PREFACE

In the publication there are presented statistical data on revenues, costs and financial
results as well as current assets and investment outlays on fixed assets of entities conducting
business activity in I-XII 2008. Statistical questionnaire F-01/I-01 fulfilled by economic entities
keeping books of accounts and with more than 9 persons employed was the source of
information on those entities. Data presented in the publication refer to companies conducting
activity in the following areas: mining, manufacturing, electricity, gas and water supply,
construction, trade and repair, hotels and restaurants, transport, storage and communication,
real estate, renting and business activities, education, health and social work as well as other
community, social and personal service activities.

The surveyed entities are divided into two groups with regard to a number of persons
employed, determining reporting obligations in the given year. The change of the number of
persons employed during the year does not influence statistical obligations and the
presentation of published results. The first group comprises entities with more than 49 persons
employed. These units are obliged to respond to the statistical form quarterly. Basic quarterly
data are published in the Statistical Bulletin, whereas detailed data for the described
population for the period I-XII 2008 are included in this publication, in tables 2 — 12. The
second group of entities includes companies with 10 to 49 persons employed. These units are
obliged to fulfil the statistical form after the second and fourth quarter of the year. Data on
these entities are presented in tables 13 — 17. The first table in the publication provides main
data on the whole surveyed population grouped by the number of persons employed, on the
basis of which reporting obligations were determined. In addition, table 18 comprises data on
the whole population of entities participating in the survey in I-XII 2008, aggregated by
number of persons employed on 31 December 2008.

In the publication, data are presented by ownership sectors and by sections and
selected divisions of the Polish Classification of Economic Activities (PKD 2004).

All values are presented at current prices.

Director of Business

and Price Division

Izabella Zagozdzinska

Warsaw, May 2009



UWAGI METODOLOGICZNE

1. Podstawowe pojecia i wskazniki ekonomiczne stosowane w publikacji

Przychody z caloksztaltu dzialalno$ci obejmuja:
- przychody netto ze sprzedazy w kraju i na eksport wytworzonych przez jednostke
produktow (wyrobow gotowych, potfabrykatow oraz uslug), a takze opakowan,
wyposazenia i ustug obcych, jezeli sa one fakturowane odbiorcom tacznie z produktami;
- przychody netto ze sprzedazy towar6ow i materialow, tj. nabytych w celu odsprzedazy
w stanie nieprzetworzonym rzeczowych aktywéw obrotowych oraz produktow
wytworzonych przez jednostke, jesli sprzedawane sa one w sieci wlasnych sklepow obok
towarow obcej produkcji;
- pozostale przychody operacyjne, tj. przychody zwiazane posrednio z dziatalno$cia
operacyjng jednostki, a w szczegdlnosci: zysk ze zbycia niefinansowych aktywoéw trwatych
(Srodkow trwatych, srodkow trwatych w budowie, warto$ci niematerialnych i prawnych,
inwestycji w nieruchomosci i prawa), otrzymane niecodptatnie, w tym w drodze darowizny,
aktywa ($rodki pienigzne), odszkodowania, rozwiazane rezerwy, korekty odpisow
aktualizujacych warto§¢ aktywoéw niefinansowych, przychody z dzialalnosci socjalnej,
przychody z najmu lub dzierzawy $rodkow trwalych albo inwestycji w nieruchomosci i
prawa;
- przychody finansowe, tj. kwoty nalezne z tytulu dywidend i udzialdow w zysku, odsetki od
udzielanych pozyczek, odsetki od lokat terminowych, odsetki za zwtoke, zysk ze zbycia inwestycji
(sprzedazy), zmniejszenia odpiséw aktualizacyjnych warto$ci inwestycji wobec calkowitego lub
czgSciowego ustania przyczyn powodujacych trwala utrate ich wartosci, nadwyzke dodatnich
réznic kursowych nad ujemnymi.

Koszty uzyskania przychodow z caloksztaltu dzialalnos$ci obejmuja:
- koszt wihasny sprzedanych produktéw, towaréw i materialéw zwiazany z podstawowa
dzialalno$cia operacyjna, do ktorego zaliczono warto$¢ sprzedanych towar6w i materialow oraz
koszty ogotem pomniejszone o koszt wytworzenia $Swiadczen na wilasne potrzeby jednostki i
skorygowane o zmiang stanu produktow;
- pozostale koszty operacyjne, tj. koszty zwiazane posrednio z dzialalnoscia operacyjna jednostki,
a w szczegoblnosci: stratg¢ ze zbycia niefinansowych aktywow trwatych, amortyzacj¢ oddanych w
dzierzawe lub najem $rodkow trwatych i srodkow trwalych w budowie, nieplanowane odpisy
amortyzacyjne (odpisy z tytulu trwalej utraty warto$ci), poniesione kary, grzywny, odszkodowania,
odpisane w czgsci lub calo$¢ wierzytelnosci w zwiazku z postgpowaniem upadlosciowym,
uktadowym 1 naprawczym, utworzone rezerwy na pewne lub o duzym stopniu
prawdopodobienstwa przyszie zobowiazanie (straty z transakcji gospodarczych w toku), odpisy
aktualizujace warto$¢ aktywdéw niefinansowych, koszty utrzymania obiektéw dziatalnosci

socjalnej, darowizny lub nieodptatnie przekazane aktywa trwale;
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- koszty finansowe, tj. m.in. odsetki od zaciagnig¢tych kredytow i pozyczek, odsetki
i dyskonto od wyemitowanych przez jednostkg obligacji, odsetki za zwloke, strate ze
zbycia inwestycji, odpisy z tytulu aktualizacji warto$ci inwestycji, nadwyzke ujemnych
roznic kursowych nad dodatnimi.

Wynik ze sprzedazy produktéw, towardéw i materialow stanowi réznice migdzy
przychodami netto osiagni¢tymi ze sprzedazy produktow, towaroOw 1 materialow
a kosztami poniesionymi na ich uzyskanie (koszt wiasny sprzedanych produktéw, towarow
1 materialow).

Wynik finansowy na dzialalno$ci gospodarczej jest suma wynikow finansowych:
na sprzedazy produktow, towarow i materiatldw, na pozostatej dzialalnosci operacyjnej oraz
na operacjach finansowych.

Wynik finansowy brutto (zysk lub strata) jest to wynik na dziatalnosci gospodarczej,
skorygowany o wynik zdarzen nadzwyczajnych.

Obcigzenia wyniku finansowego brutto obejmuja podatek dochodowy od osob

prawnych i fizycznych oraz platnosci z nim zréwnanych na podstawie odrgbnych
przepisow (wptlaty z zysku po opodatkowaniu podatkiem dochodowym na rzecz budzetu
przez przedsigbiorstwa panstwowe i jednoosobowe spotki skarbu panstwa).
Wplywajacy na wynik finansowy podatek dochodowy za dany okres sprawozdawczy
obejmuje czg$¢ biezaca 1 cze¢$¢ odroczona. Cze$¢ odroczona stanowi réznice migdzy
stanem rezerw i aktywow z tytulu podatku odroczonego (w zwiazku z przejsciowymi
roznicami migdzy wynikiem finansowym brutto a podstawa opodatkowania, wynikajacymi
z odmiennos$ci momentu ujgcia przychodu i kosztu zgodnie z przepisami o rachunkowosci a
przepisami podatkowymi) na koniec i poczatek okresu sprawozdawczego.

Wynik finansowy netto (zysk lub strata) otrzymuje si¢ po pomniejszeniu wyniku
finansowego brutto o obowiazkowe obciazenia.

Aktywa obrotowe oraz zobowiazania:

- aktywa obrotowe sa czgScia kontrolowanych przez jednostke zasobéw majatkowych
wykorzystywanych w dziatalno$ci operacyjnej o wiarygodnie okreslonej wartosci, powstalych w
wyniku przesztych zdarzen, ktore spowoduja w przysziosci wptyw do jednostki korzysci
ekonomicznych. Obejmuja: zapasy (rzeczowe aktywa obrotowe) oraz krotkoterminowe:
naleznosci, inwestycje oraz rozliczenia migdzyokresowe;

- naleznoS$ci krotkoterminowe obejmuja ogol naleznosci z tytulu dostaw i ushug oraz catos¢ lub
czes¢ naleznosci  z innych tytuldbw niezaliczonych do aktywéw  finansowych,
a ktore staja si¢ wymagalne w ciagu 12 miesiecy od dnia bilansowego;

- inwestycje kréotkoterminowe sa krotkoterminowymi aktywami nabytymi w celu osiagnigcia
korzysci ekonomicznych wynikajacych z przyrostu wartosci tych aktywow;

- krotkoterminowe rozliczenia migdzyokresowe sa rozliczeniami, ktore trwaja nie dtuzej niz

12 miesigcy od dnia bilansowego;
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- zobowiazania sa wynikajacym z przeszlych zdarzen obowiazkiem wykonania $wiadczen o
wiarygodnie okreslonej warto$ci, ktore powoduja wykorzystanie juz posiadanych lub przysztych
aktywow jednostki;
- zobowigzania krétkoterminowe (bez funduszy specjalnych) to ogot zobowiazan z tytutu dostaw
1 ushug, a takze calos¢ lub czgs$¢ pozostatych zobowiazan, ktdre staja si¢ wymagalne w ciagu 12
miesigcy od dnia bilansowego;
- zobowigzania dlugoterminowe sa ogotem zobowiazan, ktérych okres splaty na dzien bilansowy
jest dtuzszy niz rok, z wyjatkiem zobowiazan z tytutu dostaw i ushug.

Wskazniki:
- wskaznik poziomu kosztéw z caloksztaltu dzialalnosci jest to relacja kosztoéw uzyskania
przychodow z catoksztattu dziatalnosci do przychodéw z catoksztaltu dziatalnosci;
- wskaznik rentownosci ze sprzedazy jest to relacja wyniku ze sprzedazy produktow, towaréw i
materialdw do przychodow netto ze sprzedazy produktow, towarow i materialow;
- wskaznik rentownosci obrotu brutto jest to relacja wyniku finansowego brutto do przychodow
z caloksztattu dzialalnosci;
- wskaznik rentownosci obrotu netto jest to relacja wyniku finansowego netto do przychodéw z
catoksztaltu dziatalnosci;
- wskaznik plynnosci finansowej I stopnia jest to relacja inwestycji kréotkoterminowych do
zobowiazan krétkoterminowych;
- wskaznik plynno$ci finansowej II stopnia jest to relacja inwestycji krétkoterminowych
1 naleznosci krotkoterminowych do zobowigzan krotkoterminowych;
- wskaznik plynnosci III stopnia jest to relacja aktywoéw obrotowych jednostki (zapasow,
naleznosci krétkoterminowych, inwestycji krotkoterminowych i1 krotkoterminowych rozliczen
migdzyokresowych) do zobowigzan krétkoterminowych.

Naklady na Srodki trwale sa to poniesione w okresie sprawozdawczym naktady na nabycie
(w tym roéwniez zakup S$rodkéw trwalych niewymagajacych montazu lub instalacji) badz
wytworzenie dla wilasnych potrzeb $rodkéw trwatych, naktady na $rodki trwate w budowie
(niezakonczone, tj. na przyszte srodki trwate), na ulepszenia wlasnych srodkoéw trwatych, na
ulepszenia w obcych $rodkach trwatych oraz inne naklady zwigzane z budowa $rodka trwatego -
wraz z kosztami ponoszonymi przy ich nabyciu, tj. kosztami transportu, zatadunku, ubezpieczenia
w drodze, cet itp. Podzialu naktadow na $rodki trwate (w tym réwniez nakladéw na budowy
rozpoczete a niezakoficzone) na grupy i rodzaje dokonano zgodnie z Klasyfikacja Srodkow
Trwalych wprowadzona rozporzadzeniem Rady Ministrow z dnia 30 XII 1999 r. (Dz.U. 112, poz.
1317 z p6zn. zm.). W niniejszej publikacji zaprezentowano naktady na $rodki trwate w podziale na
podstawowe zbiorcze grupy rodzajowe $rodkow trwatych obejmujace: budynki i lokale oraz
obiekty inzynierii ladowej 1 wodnej (grupy 1 — 2), maszyny, urzadzenia techniczne i narzedzia
(grupy 3 — 61 8), $rodki transportu (grupa 7).

W zwiazku z elektronicznym naliczaniem tablic, w niektorych przypadkach sumy
skladnikow moga sie rézni¢ nieznacznie od podanych wielkosci ..og6lem”.




METHODOLOGICAL NOTES

1. Main definitions
Revenues from total activity cover:

e net revenues from sale of products within country and for export which have been manufactured by the
entity (goods, semi-finished goods and services) as well as packaging, equipment and third party services if
the customers are invoiced for the foregoing together with the purchased products;

e net revenues from the sale of goods and materials i.e. current assets purchased for resale in a non-
processed condition and products manufactured by entity if they are sold by shops within the company’s
network along with goods manufactured by other manufacturers.

e  other operating revenues, i.e. revenues indirectly related with the operating activity of the entity, in
particular: profits from the sale of non-financial fixed assets (fixed assets, assets under construction,
intangible fixed assets, investments in real estate and rights), assets (cash) received free of charge, including
donated assets, as well as damages, reversed provisions, adjustments of the depreciation value for non-
financial assets, revenues from social activities, revenues from rent or lease of fixed assets and investments in
real estate and rights;

e financial revenues, i.e. amounts due in respect of dividends and share in profits, interest on loans
granted, interest on term deposits, default interest, profit from the sale of investments (sale), reduction of
depreciation write-offs relating to investments due to the fact that the reasons resulting in the permanent loss
of their value have ceased to exist (whether partially or totally), surplus of foreign exchange gains over losses.

Costs of obtaining revenues from total activity cover:

a) cost of products sold, goods and materials related to the basic operating activity, including the value of sold
goods and materials and total costs decreased by the costs of generating benefits for the needs of the entity
and corrected by the change in product inventories,

b) other operating costs, i.e. costs indirectly related to operating activity of the entity, in particular: loss on the
sale of non-financial fixed assets, depreciation of leased or rented fixed assets and assets under construction,
depreciation write-downs (write-downs relating to permanent loss of value), fines, penalties and damages
paid, wholly or partially written-off receivables relating to bankruptcy, composition or reorganization,
provisions formed for future certain liabilities or liabilities which are likely to occur (losses on current
business transactions), adjustments of the depreciation value for non-financial assets, costs of maintaining
premises required for social activity, donations and fixed assets received free of charge;

¢) financial costs, i.e. among others, interest from received bank credits and loans, interest and discount on
bonds issued by the entity, default interest, loss on the sale of investments, write-offs updating the value of
investment, the surplus of foreign exchange losses over gains.

Financial result from the sale of products, goods and materials constitutes a difference between net revenues

gained from the sale of products, goods and materials and

costs bore for their obtaining (cost of products sold, goods and materials);

Financial result on economic activity is the sum of financial results: on the sale of products, goods and

materials, on other operating activity and on financial operations.

Gross financial result (profit or 10ss) is a result on economic activity, corrected by result on extraordinary events.

Encumbrances of gross financial result include: income tax on legal and natural persons and other payments

pursuant to separate regulations (payable out of profits after taxation with income tax to the benefit of the state

budget by state owned enterprises and sole-shareholder companies of the State Treasury).

The income tax affecting the financial result relating to a given reporting period is composed of a current part

and a deferred part. The deferred part constitutes a difference between provisions and assets relating to defer tax

(pertaining to timing differences between gross financial result and the taxable base due to different moments of

reporting revenues and cost in accordance with the Accounting Act and tax regulations) as at the end and

beginning of the reporting period.

Net financial result (profit or l0sS) is obtained after decreasing the gross financial result by obligatory

encumbrances.



Current assets and liabilities:

Current assets are part of the property controlled and used by the entity in its operating activity whose value
has been determined in a reliable manner resulting from past events and bound to generate economic benefits to
the entity in the future; they include stock (circulating or current fixed assets), short-term: dues, investments and
inter-period settlements.

Short-term dues include total debtors from deliveries and services and the whole or part of other debtors,
which are not financial assets, with the maturity of twelve months as of the balance sheet date.

Short-term investments are short-term assets acquired for the purpose of generating economic benefits owing
to the increase in the value of these assets.

Short-term inter-period settlements are the prepayments made for the period up to twelve months as of the
balance sheet date.

Liabilities are obligations resulting from past events entailing the provision of a consideration whose value
has been determined in a reliable manner, which involve the use of an entity current or future assets.

Short-term liabilities (excluding special funds) are total trade creditors and the whole or part of other
liabilities with the maturity of twelve months as of the balance sheet date.

Long-term liabilities are total liabilities with the maturity of more than twelve months as at the balance sheet
date, apart from trade creditors.

Indices:

Cost level indicator from total activity constitutes cost level indicator constitutes the relation of the costs of
obtaining revenues from total activity to revenues from total activity.

Sales profitability rate constitutes the relation of the result from the sale of products, goods and materials to
net revenues from the sale of products, goods and materials.

Profitability rate of gross turnover constitutes the relation of gross financial result to revenues from total
activity.

Profitability rate of net turnover constitutes the relation of net financial result to revenues from total activity.

Liquidity ratio of the first degree constitutes the relations of short-term investments to short-term liabilities.

Liquidity ratio of the second degree constitutes the relations of short-term investments and short-term dues to
short-term liabilities.

Liquidity ratio of the third degree constitutes the relation of the current assets of the entity (stocks, short-term
receivables, short-term investments and short-term deferred expenses) to the short-term liabilities (without special
funds).

Outlays on fixed assets are the incurred in the reporting period outlays on the purchase (including purchase
of the fixed assets not requiring assembly or installation), or producing the fixed assets for own needs, the outlays
on the fixed assets under construction (not completed, i.e. for the future fixed assets), for improvements of own
assets, for improvements in outside fixed assets and other outlays related with the construction of fixed assets —
along with expenses incurred while purchasing them, i.e. costs of transport, loading, insurance customs, etc. The
division of outlays for the fixed assets (including outlays on constructions started and not completed) into groups
and types was made in accordance with the Polish Classification of Fixed Assets) introduced by the decree of the
Council of Ministers of 30" December 1999 (Journal of Laws 112, item 1317 with later amendments). In this
publication, there are presented outlays on the fixed assets as divided into the basic collective type groups of fixed
assets covering: buildings, dwellings and civil engineering premises (groups 1-2), machines, technical equipment
and tools (groups 3-6 and 8), and means of transport (group 7).

Due to the electronic method of data processing, in some cases sums of components can differ from
amount given in the item “total”
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UWAGI ANALITYCZNE
1. Ogolna charakterystyka podmiotow gospodarczych.

Zawarte w niniejszej publikacji informacje o wynikach finansowych osiagnigtych przez
podmioty gospodarcze w 2008 roku obejmuja dane o 45908 przedsigbiorstwach, co oznacza
wzrost w stosunku do roku 2007 o 5,5%. Wsrod badanych przedsigbiorstw przewazaty
jednostki o liczbie pracujacych od 10 do 49 oséb, stanowiac 61,8% calej populacji. Udziat
jednostek $rednich o liczbie pracujacych od 50 do 249 oséb wyniost 31,3 %, a jednostek
duzych o liczbie pracujacych powyzej 249 osdb — 6,8%.

Wedlug stanu na 31 grudnia 2008 r. w przedsigbiorstwach objetych badaniem pracowato
4858,6 tys. osOb, co oznacza wzrost o 2,4% w stosunku do stanu na 31 grudnia 2007 r.
W jednostkach matych pracowalo 14,6% osob, w srednich 30,6%, a w duzych 54,8%.

Przychody z catoksztattu dziatalno$ci uzyskane przez badane przedsigbiorstwa wzrosty
o 11,2%, w najwigkszym stopniu w jednostkach matych (o 12,3%), w najmniejszym
w S$rednich (o 9,7%). Ich wartos¢ wyniosta 22584 mld zt z czego 15,6% wypracowaty
przedsigbiorstwa mate, 28,2% jednostki srednie, a 56,2% — jednostki duze.

Koszty uzyskania przychodow z catoksztattu dziatalno$ci wyniosty 2161,2 mld zt i rosty
szybciej anizeli przychody. Ogoélem dla calej zbiorowosci wzrost ten wyniost 13,3 % 1 byt
podobnie jak w przypadku przychodéw — najwyzszy w klasie jednostek duzych (o 14,2%).
Z kosztow ogdtem 15,5% poniosty przedsigbiorstwa mate, 28,3% jednostki $rednie, a 56,3% —
jednostki duze.

W rezultacie nizszego wzrostu przychodéw z caloksztattu dziatalno$ci niz kosztow ich
uzyskania, w badanych przedsigbiorstwach ogdtem 1 w poszczegolnych klasach, obnizyly si¢
podstawowe wskazniki ekonomiczno-finansowe: wskaznik poziomu kosztow, wskaznik

rentownosci obrotu brutto, wskaznik rentowno$ci obrotu netto.

1.1. Jednostki o liczbie pracujacych powyzej 49 osob

W 2008 roku wyniki finansowe badanych przedsigbiorstw ulegly pogorszeniu w
poréwnaniu z bardzo korzystnymi uzyskanymi w latach 2006 1 2007. Przychody z caloksztaltu
dziatalno$ci wyniosty 1905,8 mld zt 1 byly o 11,0% wyzsze niz w roku poprzednim, natomiast
koszty uzyskania tych przychodéw osiagnety wartos¢ 1825,9 mld zt i bylty wyzsze o 13,3%.
Przychody netto ze sprzedazy produktow, towaréw i materiatdéw zwigkszyty si¢ we wszystkich
sekcjach, najbardziej (w ujgciu wartoSciowym) — handlu i naprawach oraz w przetworstwie
przemystowym. Udzial przychodéw netto ze sprzedazy produktow, towarow i materialow w
przychodach ogétem obnizyl si¢ nieznacznie w ujgciu rocznym z 96,4% do 96,3%. Z
przychodow netto ze sprzedazy produktow, towaréw i1 materiatow ogdtem 85,4% stanowily

przychody uzyskane przez jednostki sektora prywatnego.
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Struktura przychodow z caloksztaltu dzialalnosci

Pozostate przychody
operacyjne
2,0 % Przychody
finansowe

Przychody ze
sprzedazy towarow i
materiatow

35,7% \ Przychody ze sprzedazy

produktow
60,7%

Wynik finansowy brutto wynidst 79,9 mld zt wobec 104,9 mld zt w 2007 r. Obciazenia
wyniku finansowego brutto wyniosty 16,9 mld zt (0 9,1% mniej niz w 2007 r.). Wynik finansowy
netto uksztaltowat si¢ na poziomie 63,0 mld zt (wobec 86,2 mld zt w 2007 r.), przy spadku zysku
netto o 10,7% 1 wzroscie straty netto o 141,6%. Zysk netto wykazalo 76,7% przedsigbiorstw
(przed rokiem 82,6%), a uzyskane przez nie przychody z caloksztaltu dziatalnosci stanowity
76,3% przychodéw ogodtem, wobec 88,4% przed rokiem.

W 2008 r. pogorszyly si¢ podstawowe wskazniki ekonomiczno-finansowe. Wskaznik
poziomu kosztow z caloksztattu dziatalno$ci wynidst 95,8% (wobec 93,9% rok wczesniej),
wskaznik rentownosci ze sprzedazy produktéw, towaréw 1 materiatéw — 5,0% (wobec 5,6%),
wskaznik rentownos$ci obrotu brutto obnizyt si¢ z 6,1% do 4,2%, a rentownosci obrotu netto z
5,0% do 3,3%. W poréwnaniu z rokiem 2007 udzial jednostek rentownych (wykazujacych
wskaznik rentownosci obrotu netto rowny i wigkszy od 0,0%) w ogdlnej liczbie badanych
podmiotéw zmniejszyl si¢ z 83,6% do 77,4%. Uzyskane przez nie przychody z caloksztaltu
dziatalno$ci stanowity 76,5% przychodow wszystkich podmiotow wobec 88,7% w 2007 roku.

Wskazniki ptynnosci I 1 11 stopnia ulegty obnizeniu odpowiednio z 33,8% do 33,3% oraz z
99,0% do 94,8% Wskaznik ptynnosci finansowej I stopnia powyzej 20% uzyskato 45,6%
badanych przedsigbiorstw (wobec 46,0% przed rokiem), a wskaznik II stopnia w przedziale
100% do 130% — 11,7% przedsigbiorstw wobec 12,2%.

Koszty biezacej dzialalno$ci poniesione przez ogédt badanych podmiotéw byty o 10,7%
wyzsze niz w 2007 roku. W strukturze rodzajowej kosztow zwigkszyt si¢ udziat kosztow ustug
obcych (z 22,4% do 22,9%), wynagrodzen (z 13,9% do 14,6%) oraz pozostalych kosztow (z
3,1% do 3,3%), zmniejszyl si¢ natomiast udzial zuzycia materialow i energii (z 46,2% do
44,9%). Udziat podatkow 1 optat, amortyzacji oraz ubezpieczen spolecznych i innych
$wiadczen nie ulegt istotnym zmianom w skali roku.
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Struktura kosztow rodzajowych

wynagrodzenia
14,6%

ubezpieczenia
spoteczne
i inne $§wiadczenia
o 3.,3%
- amortyzacja
HH 5.3%
pozostate koszty
3.3%

podatki i optaty
5.,7%

ustugi obce
22.,9%

zuzycie materialoéw 1
energii
44,9%

Z grupy przedsigbiorstw objetych badaniem 49,8% podmiotow wykazalo sprzedaz na eksport
(wobec 50,6% przed rokiem). Poziom sprzedazy eksportowej byl wyzszy o 4,4%, a jej udziat
w przychodach netto ze sprzedazy produktow, towaréw 1 materiatdéw ogotu podmiotéw zmniejszyt si¢
z 20,5% do 193%. W 2008 roku 66,1% calosci sprzedazy eksportowej przypadalo na
przedsigbiorstwa, w ktorych sprzedaz eksportowa stanowita wigcej niz 50% obrotu.

W grupie podmiotow eksportujacych zmniejszyt si¢ udzial jednostek wykazujacych zysk netto
(74,4% wobec 83,2% rok wczesniej, w tym w przetworstwie przemystowym — 72,1% wobec 81,7%).

Wartos¢ aktywow obrotowych badanych przedsigbiorstw wyniosta na koniec grudnia
2008 r. 590,1 mld zt 1 byta o 11,5% wigksza niz na koniec grudnia 2007 r. Warto$¢ posiadanych przez
nie zapaséw wyniosta 163,1 mld zt i byta o 10,5% wigksza niz w 2007 roku. Odnotowano wzrost
naleznos$ci krétkoterminowych o 8,7%, a inwestycji krotkoterminowych — o 13,8%. W' strukturze
zapasOw ogotem wzrést udzial potproduktow i produktow w toku (z 14,2% do 14,6%), towardow (z
35,6% do 36,2%) a obnizyl — materiatéw (z 31,5% do 30,2%). Udziat produktow gotowych nie ulegt
istotnym zmianom.

Zobowiazania dtugo- 1 krotkoterminowe (bez funduszy specjalnych) na koniec grudnia 2008 r.
wyniosty 599,8 mld zt i byly o 17,4% wyzsze niz w 2007 r. Zobowiazania dlugoterminowe stanowily
28,6% zobowigzan ogdtem (wobec 27,3% przed rokiem).

Warto$¢ zobowigzan krotkoterminowych badanych przedsigbiorstw wyniosta 428,5 mld zt
1 byla 0 15,4% wyzsza niz na koniec 2007 r. Odnotowano wzrost zobowiazan z tytutu dostaw i ustug —
o 10,6%, kredytow i1 pozyczek — o 30,3%, emisji dtuznych papieréw wartosciowych — o 37,9%,
zobowiazan z tytulu podatkow, cel, ubezpieczen 1 innych swiadczen — o 8,8%.

Zobowiazania dlugoterminowe wyniosty 171,4 mld zt 1 byly o 22,7% wyZsze niz na koniec
2007 roku. Odnotowano wzrost zobowiazan z tytulu kredytow i1 pozyczek — o 24,6%, pozostalych
zobowiazan dhugoterminowych — o 27,3% oraz spadek zobowiazan z tytutu emisji dluznych papierow
wartosciowych —o 17,7%.

Naktady na $rodki trwate realizowato ok. 90% badanych w 2008 r. podmiotéw. Wartosé
tych naktadow wyniosta 105,1 mld zt i1 byla o 8,8% wyzsza niz przed rokiem. Inwestowaty
glownie przedsigbiorstwa prowadzace dzialalno$¢ w zakresie: przemystu — 50,1% ogétu
inwestujacych podmiotow, handlu 1 napraw — 19,6%, obstugi nieruchomosci 1 firm — 9,9% oraz
budownictwa — 9,5%. Lacznie podmioty te zainwestowaly 87,6 mld zt — 83,3% ogoétu
naktadoéw badanych podmiotow.

Ze zrealizowanych nakladow 60,3% przypadato na zakupy maszyn, urzadzen technicznych i
narzedzi oraz srodkow transportu, a 38,3% na budynki 1 lokale.
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Udzial nakladow poniesionych przez jednostki sektora prywatnego w naktadach ogétem
badanych przedsigbiorstw wyniost 74,0% (wobec 76,1% przed rokiem). Inwestowaly gtownie
przedsigbiorstwa prowadzace dziatalno$¢ w zakresie: przemystu — 50,2% ogoétu inwestujacych
podmiotow tego sektora, handlu inapraw — 21,4%, budownictwa — 10,1% oraz obshugi
nieruchomosci i firm — 9,9%. Lacznie podmioty te zainwestowaty 67,1 mld zt — 86,3% ogotu
naktadoéw sektora prywatnego.

Z naktadéw jednostek sektora prywatnego 49,3% przypadalo na podmioty przetworstwa
przemystowego. Wérdd jednostek przetworstwa przemystowego najwyzszy udziat przypadat na
jednostki produkujace artykuty spozywcze i napoje — 19,2%, metalowe wyroby gotowe — 13,7%,
maszyny 1 urzadzenia, gdzie indziej nie sklasyfikowane — 8,6%, wyroby gumowe 1 z tworzyw
sztucznych — 8,2% oraz meble — 6,5%. Jednostki handlu i napraw poniosty 21,4% naktadow,
obstugi nieruchomosci i firm - 9,9%, a transportu, gospodarki magazynowej i tacznosci — 4,0%.

1.2. Jednostki o liczbie pracujacych 10-49 osob

Przychody z catoksztaltu dziatalnosci osiagnigte w 2008 roku przez przedsigbiorstwa, w ktdrych
liczba pracujacych wynosita od 10 do 49 os6b, wzrosty o 12,3% w stosunku do 2007 roku 1 wyniosty
352,7 mld zt. Koszty ich uzyskania zwigkszyty si¢ o 13,6% i wyniosty 335,3 mld zt. Przychody netto
ze sprzedazy produktow, towaréw i materialow oraz koszty ich uzyskania wzrosty o 12,5% 1 wyniosty
odpowiednio 342,3 mld zt 1 324,0 mld zt.

Wynik finansowy brutto wyniost 17,3 mld zt, za$ jego obciazenia 3,2 mld zt. Wynik finansowy
netto uksztaltowal si¢ na poziomie 14,1 mld zt (wobec 16,1 mld zt przed rokiem).
W pordéwnaniu z ubiegtym rokiem podstawowe wskazniki ekonomiczno-finansowe pogorszyly sig,
poza wskaznikiem plynnosci I stopnia, i wyniosly odpowiednio: wskaznik poziomu kosztow z
caloksztattu dziatalnosci 95,1% (wobec 94,0%), wskaznik rentownosci obrotu brutto 4,9% (6,0%),
rentownosci obrotu netto 4,0% (5,1%). Wskaznik ptynnosci finansowej I stopnia poprawit si¢ z 29,0%
do 33,1% . Obnizyt si¢ udzial jednostek wykazujacych zysk netto (z 81,2% do 78,1%).

Koszty biezacej dziatalnosci poniesione przez omawiane przedsigbiorstwa byly o 12,4% wyzsze
niz przed rokiem. W strukturze rodzajowej kosztow zwigkszyt si¢ udziat ushug obcych (z 31,2% do
32,8%), wynagrodzen brutto (z 16,8% do 18,1%), pozostatych kosztow (z 4,5% do 4,8%), zmniejszyt
si¢ udzial zuzycia materiatow 1 energii (z 37,9% do 35,0%), podatkéw i optat (z 2,2% do 2,0%) oraz
ubezpieczen spolecznych i innych $wiadczenh (z 3,4% do 3,3%). Udzial amortyzacji nie ulegt
zmianom 1 wyniost 4,0%.

Warto$¢ zobowiazan ogotem wzrosta o 19,4% (w zobowiazaniach dlugoterminowych nastapit
wzrost 0 31,7%, natomiast w zobowiazaniach krotkoterminowych — o 14,5%). Okoto 74,3% wartosci
zobowiazan dhugoterminowych stanowity kredyty 1 pozyczki, natomiast w zobowiazaniach
krotkoterminowych dominowaly zobowiazania z tytutu dostaw i ustug (55,5%).

Sposréd badanych przedsigbiorstw sprzedaz na eksport wykazato 25,8% jednostek (wobec 26,9%
przed rokiem). Warto$¢ sprzedazy eksportowej wyniosta 25,4 mld zt (wzrost o 7,4%).

Naktady na $rodki trwate realizowato ok. 69% badanych podmiotéw. Wartos¢ tych
nakladow wyniosta 12,4 mld zl Inwestowaly gléwnie przedsigbiorstwa prowadzace
dziatalno$¢ w zakresie: handlu i napraw — 25,2% ogo6lu poniesionych naktadow, obslugi
nieruchomosci i firm — 25,0% oraz przetworstwa przemystowego — 21,8%.
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OBJASNIENIA ZNAKOW UMOWNYCH I SKROTOW UZYWANYCH W PUBLIKACJI
SYMBOLS AND ABBREVIATIONS USED IN THE PUBLICATION

Znaki umowne

Symbols

Kreska ) — zjawisko nie wystapito.
magnitude zero.

Zero (0,0) — zjawisko istniato w wielko$ci mniejszej od 0,05.
magnitude not zero, but less than 0,05 of a unit.

Znak X — wypehienie pozycji jest niemozliwe lub niecelowe.
not applicable.

Znak # — dane nie moga by¢ opublikowane ze wzgledu na konieczno$é
zachowania tajemnicy statystycznej w rozumieniu ustawy
o statystyce publicznej.
data may be published due to the necessity of maintaining
statistical confidentiality in accordance with the Law on Public
Statistics.

»W tym” — oznacza, ze nie podaje si¢ wszystkich sktadnikow sumy.

,, Of which” indicates than not all elements of the sum are given.

Skroty

Abbreviations

mln = milion
million

mld = miliard

bn = billion

PKD = Polska Klasyfikacja Dziatalnos$ci

Polish Classification of Activity

NACE = Nomenclature des Activites de Communaute Europeenne

SKROTY I PELNE NAZWY WEDLUG PKD 2004 STOSOWANE W PUBLIKACJI
ABBREVIATIONS AND FULL NAMES ACCORDING PKD 2004 USED IN THE PUBLICATION

Skrot Pelna nazwa

Abbreviation Full name

Handel i naprawy Handel hurtowy i detaliczny; naprawa pojazdow samochodowych,
motocykli oraz artykuldow uzytku osobistego i domowego

Trade and repair Wholesale and retail trade, repair of motor vehicles, motorcycles and

personal and household goods

Obstuga nieruchomosci Obstuga nieruchomosci, wynajem i ustugi zwiazane z
i firm prowadzeniem dziatalno$ci gospodarczej
Real estate, renting and business activities

Przy publikowaniu danych GUS prosimy o podanie zrodla.
When publishing CSO data please indicate the source.



