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Rachunki narodowe — kierunki rozwoju w swietle
rewizji standardoéw miedzynarodowych (ESA 2010)

Doswiadczenia wielu lat stosowania miernikdw opracowywanych zgodnie
z metodologia systemu rachunkéw narodowych potwierdzaja zalety tego syste-
mu. Roéwnoczesnie wskazuja na potrzebe uzupetnienia analiz o inne komple-
mentarne wskazniki, obok produktu krajowego brutto, w szczeg6lnosci wskaz-
niki opisujace rozwoj spoteczny czy jakos¢ zycia.

W artykule pokazano w spos6b syntetyczny polski system rachunkéw naro-
dowych, jego role w statystyce publicznej, a na tym tle — cele, mozliwosci
i ograniczenia systemu rachunkéw narodowych. Przedstawiono w nim stan
obecny oraz gtéwne kierunki rozwoju badan w dziedzinie rachunkéw narodo-
wych na najblizsze lata, wyznaczane przez wdrazanie i stosowanie nowych stan-
dardow i metodologii (System of National Accounts — SNA 2008, European
System of Accounts — ESA 2010), state rozwijanie zaplecza informacyjnego na
potrzeby analiz spoteczno-gospodarczych oraz §ledzenie rozwoju nowych inicja-
tyw badawczych i zjawisk, w kraju i na forum swiatowym.

SYSTEM RACHUNKOW NARODOWYCH — STAN OBECNY
Rachunki narodowe sa dziedzina statystyki publicznej, ktorej rola stale wzra-
sta. Rosnie wiedza, a tym samym i zapotrzebowanie uzytkownikéw na wyniki

opracowan z zakresu rachunkéw narodowych. W efekcie rachunki narodowe
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obejmuja coraz nowsze tematy, a badania prowadzone w ich ramach spetiaja

dwa podstawowe, komplementarne cele:

e S narzedziem integrujacym badania statystyki publicznej poprzez zapewnie-
nie spojnosci systemu informacji statystycznej z punktu widzenia poje¢, defi-
nicji, klasyfikacji oraz metod szacunkow;

e stanowia podstawe do prowadzenia dobrych jakosciowo, a zatem wiarygod-
nych biezacych analiz spoteczno-gospodarczych oraz prognoz. Analizy bieza-
ce stanowia podstawe proceséw decyzyjnych rzadu, z kolei prognozy w po-
wiazaniu z uwarunkowaniami zewnetrznymi (relacje z gospodarka innych
krajow) sa uwzgledniane w wieloletniej strategii rozwoju spoteczno-gospo-
darczego.

Mozliwosci i ograniczenia systemu rachunkéw narodowych stanowia rzeczy-
wiste wyzwanie zaréwno dla statystykow (przedstawicieli nauki i praktyki), jak
i uzytkownikéw informacji statystycznej. Rola edukacji statystycznej jest budo-
wanie obiektywnego obrazu zalet i ograniczen systemu oraz wskazywanie alter-
natywnych mozliwosci badan i analiz w dziedzinach, w ktérych system rachun-
kéw narodowych, nawet z rozwinigtymi rachunkami satelitarnymi, moze okaza¢
sie¢ niewystarczajacy.

Polski system rachunkéw narodowych odpowiada generalnie zaleceniom
Europejskiego Systemu Rachunkéw Narodowych i Regionalnych ESA’95. Wy-
pracowane w jego ramach klasyfikacje, definicje oraz metody pozwalaja na
identyfikacje i systematyzacje typéw jednostek dziatalnosci ekonomicznej,
a takze okreslenie ich zasobdw oraz strumieni przeptywow rzeczowych i finan-
sowych. W efekcie umozliwiaja dokonanie odpowiedniego grupowania i ujgcia
w postaci okreslonych kategorii agregatowych. Kategorie te maja swoje miejsce
w systemie rachunkow narodowych. Co wazne, wprowadzone w zycie rozpo-
rzadzeniem Rady UE nr 2223/96, ESA’95 stanowia schemat koncepcyjny, ktéry
jest prawnie wiazacy dla panstw cztonkowskich Unii Europejskiej (UE). Ozna-
cza to, ze zasady stosowane w statystyce spotecznej i gospodarczej, a w szcze-
goblnosci finanséw publicznych (Government Finance Statistics — GFS) i ban-
kowej, sa zharmonizowane z zasadami ESA’95. Dane produkowane przez tg sta-
tystyke, dzieki swojej wewnetrznej spojnosci zakresowej, pojeciowej i klasyfika-
cyjnej, moga by¢ do siebie odnoszone i rzetelnie oraz kompleksowo opisywane.

Na system rachunkéw narodowych sktada sie zbidr logicznie ze soba powia-
zanych rachunkéw makroekonomicznych, bilanséw oraz tablic, opracowanych
z mysla o dostarczeniu odbiorcom w miare systematycznego, a zarazem kom-
pletnego obrazu gospodarki narodowej w postaci okreslonych kategorii makro-
ekonomicznych, w ujeciu brutto/netto. Sa to m.in.: produkcja globalna, zuzycie
posrednie, wartos¢ dodana, produkt krajowy, dochéd narodowy, nadwyzka ope-
racyjna (dochdd mieszany), dochdd pierwotny, dochdd do dyspozycji, spozycie,
oszczednosci czy akumulacja. Kategorie te wyliczane sa w sekwencji wzajemnie
powiazanych rachunkéw ujmujacych wielkosci przeptywéw dochoddéw i wydat-
kéw uczestnikow zycia gospodarczego, przeptywow finansowych w gospodarce

2



oraz wymiane produktéw (wyrobow i ustug) pomiedzy gospodarka kraju i za-

granica. Wszystkie te przeptywy wyrazaja dziatania gospodarcze (produkowa-

nie, konsumowanie, inwestowanie itp.) podejmowane przez jednostki gospodar-

Ki, w systemie rachunkdéw narodowych nazywane transakcjami. Transakcje te

grupowane sa nastepujaco:

— transakcje dotyczace produktow (produkcija, wymiana, zuzycie produktow),

— transakcje podziatowe, w ktdérych nastepuje podziat wartosci dodanej wytwo-
rzonej przez jednostki krajowe lub zagraniczne (do tej grupy zaliczane
sa rowniez transakcje polegajace na redystrybucji dochodu i majatku),

— transakcje finansowe zwiazane ze zmiana aktywdw i pasywéw finansowych

w sektorach instytucjonalnych.

Pojecie ,,sektoréw instytucjonalnych” ma kluczowe znaczenie dla systemu
rachunkéw narodowych. W sektorach grupowani sa uczestnicy zycia gospo-
darczego — jednostki gospodarcze — zgodnie z funkcjami i sposobem realizacji
dziatalnosci gospodarczej.

W rachunkach narodowych podstawowa jednostka gospodarcza jest ,,jednost-
ka instytucjonalna”, ktdra, zgodnie z przyjetymi kryteriami (rodzaj aktywnosci
w tworzeniu nowych wartosci ekonomicznych, sposéb uczestniczenia w podzia-
le dochoddw, funkcje spetniane w obstudze obrotu gospodarczego i jego regula-
cji), zaliczana jest do okreslonego ,,sektora instytucjonalnego”. Kryteriami po-
dziatu na sektory sa cele ekonomiczne, funkcje, jakie petnia w procesie produk-
cyjnym oraz typy zachowan charakterystyczne dla réznych podmiotéw gospo-
darczych.

W systemie wyr6znia si¢ 6 sektorow:

— przedsiebiorstw,

— instytucji finansowych (tacznie z instytucjami ubezpieczeniowymi),

— instytucji rzadowych i samorzadowych,

— gospodarstw domowych,

— instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych,
— zagranica.

Sektory dziela si¢ na podsektory instytucjonalne. Dla kazdego oraz dla go-
spodarki narodowej ogotem sporzadza sie pelny zestaw rachunkéw niefinanso-
wych i finansowych.

W systemie wyrdznia sie:

— rachunki biezace,
— rachunki akumulacji,
— bilanse (czyli rachunki dotyczace standw).

Na rachunki biezace sktadaja sie nastepujace rachunki: produkcji, tworzenia
dochoddw, podziatu pierwotnego dochodéw, podziatu wtérnego dochodéw oraz
wykorzystania dochodéw do dyspozyciji.

Rachunek produkcji jest pierwszy w catej sekwencji rachunkow biezacych,
zestawianych dla poszczeg6lnych sektoréw instytucjonalnych oraz catej gospo-
darki narodowej. Dochody tworzone w wyniku dziatalnosci produkcyjnej prze-
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noszone sa na kolejne rachunki. Dlatego tez spos6b, w jaki liczona jest produk-

cja ma decydujacy wpltyw na caty system rachunkéw narodowych. Pozycja bi-

lansujaca w rachunku produkcji jest wartos¢ dodana, jedna z wazniejszych po-
zycji bilansujacych w catym systemie rachunkdw narodowych.

Rachunek tworzenia dochoddéw — sa to transakcje zwiazane z procesem
produkcyjnym z punktu widzenia producenta. W rachunku tym po stronie roz-
chodowej wystepuja koszty zwiazane z zatrudnieniem, podatki zwiazane z pro-
dukcja, cfa i inne optaty importowe. Ponadto po stronie rozchodowej wykazy-
wane sa dotacje (ze znakiem ,,—”) udzielane podmiotom gospodarczym. Pozycja
bilansujaca w tym rachunku jest nadwyzka operacyjna.

Rachunek podziatu pierwotnego dochodéw — uwzglednia si¢ w nim po-
dziat wartosci dodanej wedtug takich czynnikéw produkcji, jak ,,praca” i ,,kapi-
tat”; wprowadza sie rowniez jako jednostke uczestniczaca w podziale pierwot-
nym ,rzad i samorzad”. Uwzgledniane sa takze koszty zwiazane z zatrudnie-
niem, na ktére sktadaja sie wynagrodzenia, sktadki na ubezpieczenia spoteczne
oraz inne. Pozycja bilansujaca w rachunku podziatu pierwotnego sa dochody
pierwotne.

Rachunek podzialu wtérnego dochoddéw obrazuje dalszy podziat dochodow
pierwotnych dokonywany w postaci transferu pomiedzy poszczegdlnymi sekto-
rami instytucjonalnymi. Pozycja bilansujaca jest tu dochdd do dyspozycji.

Rachunek wykorzystania dochodéw do dyspozycji jest prezentacja propor-
cji, w jakich gospodarstwa domowe i inne podmioty gospodarcze rozdyspono-
wuja swdj dochdd z przeznaczeniem na spozycie i 0szczednosci. Spozycie —
zgodnie z zaleceniem Systemu Rachunkéw Narodowych — wystepuje
w sektorze gospodarstw domowych, sektorze instytucji rzadowych i samorza-
dowych oraz w sektorze instytucji niekomercyjnych dziatajacych na rzecz go-
spodarstw domowych. Oszczednosci definiowane sa zgodnie z teoria ekonomii
jako réznica miedzy dochodami do dyspozycji a wydatkami na konsumpcje.

Kazdy z wymienionych rachunkéw zamyka sie tzw. pozycja bilansujaca,
z ktorych wiekszos¢ stanowi istotne kategorie makroekonomiczne, jak:

— produkt krajowy brutto/netto (wartos¢ dodana brutto/netto),

— nadwyzka operacyjna/dochody mieszane,

— dochody pierwotne,

— dochody do dyspozycji,

— 05zCczednosci.

Produkt krajowy brutto (PKB) stanowi koncowy rezultat dziatalnosci pro-
dukcyjnej krajowych jednostek produkcyjnych i wyceniany jest w cenach ryn-
kowych.

Moze on by¢ zdefiniowany trzema sposobami:

a) jako suma wartosci dodanych poszczegélnych sektoréw instytucjonalnych
lub poszczegolnych gatezi plus podatki od produktow pomniejszone o dota-
cje do produktow (ktére nie sa przydzielone do sektor6w czy gatezi). Jest on
tez pozycja bilansujaca rachunku produkcji gospodarki ogétem;




b) jako suma koncowego popytu krajowego (koncowego wykorzystania wyro-
bow i ustug przez krajowe jednostki instytucjonalne, czyli spozycia i akumu-
lacji brutto) plus eksport i minus import wyrobdw i ustug;

c) jako suma rozchodow na rachunku tworzenia dochodow gospodarki ogotem
(koszty zwiazane z zatrudnieniem, podatki zwiazane z produkcja i importem
pomniejszone o dotacje, nadwyzka operacyjna brutto oraz dochdd mieszany
gospodarki ogétem).

Przez odjecie amortyzacji srodkéw trwatych od PKB otrzymujemy produkt
krajowy netto (PKN) w cenach rynkowych.

Nadwyzka operacyjna odpowiada dochodowi, ktéry jednostka uzyskuje
z whasnego wykorzystania swoich srodkow produkcji.

Dochéd mieszany odzwierciedla dochdd uzyskiwany przez wytacznych wia-
scicieli oraz spotki nieposiadajace osobowosci prawnej w sektorze gospodarstw
domowych. Zawiera ukryty element odpowiadajacy wynagrodzeniu za prace
wykonywana przez wiasciciela lub cztonka jego rodziny, ktéry nie moze by¢
oddzielony od jego dochod6w jako przedsiebiorcy.

Dochdéd pierwotny jest to dochdd, ktéry jednostka bedaca rezydentem otrzy-
muje z racji swojego bezposredniego uczestnictwa w produkcji oraz dochod
uzyskany przez wiasciciela aktywoéw finansowych lub rzeczowych aktywow
nieprodukowanych w zamian za dostarczenie funduszy albo oddanie rzeczo-
wych aktywow nieprodukowanych do dyspozycji innej jednostki instytucjonal-
nej.

Dochéd do dyspozycji odzwierciedla transakcje biezace, ale wyklucza sie
z tego rachunku transfery kapitatowe, realne zyski i straty z tytutu posiadania
majatku oraz konsekwencje takich zdarzen, jak kleski zywiotowe. Jest on roz-
dzielany na spozycie oraz 0szczednosci.

Oszczednosci jest to kwota (dodatnia lub ujemna) wynikajaca z transferow
biezacych, ktéra stanowi wiez z akumulacja. Jesli oszczednosci sa dodatnie —
niewydatkowany dochdd wykorzystywany jest na nabycie aktywdw lub na spta-
te zobowiazan. Jesli oszczednosci sa ujemne — pewne aktywa sa likwidowane
lub pewne zobowiazania narastaja.

Oszczednosci, a zwtaszcza oszczednosci gospodarstw domowych, stanowia
kluczowa pozycje w teorii ekonomii z uwagi na to, ze reprezentuja fundusze, ktdre
postuzy¢ moga do finansowania zakupu nowych srodkéw trwatych, w wyniku
czego (w przysztosci) wzrasta¢ moze wydajnos¢ czynnikéw produkcji.

Na rachunki akumulacji sktadaja sie: rachunek kapitatowy, rachunek finan-
sowy i rachunki innych zmian aktywow.

Rachunek kapitatowy przedstawia, w jaki sposob z oszczednosci finansowa-
ne sa inwestycje dotyczace réznego rodzaju aktywow niefinansowych.

Rachunek finansowy pokazuje uzyskiwanie oraz rozdysponowanie finanso-
wych aktywow i pasywow.

Rachunki innych zmian aktywow rejestruja zmiany wartosci aktywow, pa-
sywoOw i wartosci netto zachodzace w okresie ksiegowym, wynikajace z innych
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przeptywow (niebedacych transakcjami). W ramach tych rachunkéw wyroznia

sig:

— rachunek innych zmian wolumenu aktywow — rejestrujacy zmiany w sta-
nie aktywow i pasywow spowodowane odkryciami zt6z naturalnych lub wy-
czerpaniem zasobOw, zniszczeniami wojennymi, wydarzeniami polityczny-
mi, Klgskami zywiotowymi itd. Odzwierciedla takze zmiany w klasyfikacji
jednostek instytucjonalnych i zmiany zaklasyfikowania aktywéw w ramach
jednostek instytucjonalnych;

— rachunek przeszacowan — rejestrujacy nominalne zmiany z tytutu posiada-
nia majatku (aktywow niefinansowych i finansowych oraz zobowiazan) po-
wstate w wyniku zmian w poziomie i strukturze cen sktadnikdw tego majatku.
Bilans jest zapisem, w okreslonym momencie, wartosci posiadanych akty-

wow (niefinansowych i finansowych) oraz zobowiazan. Dla jednostki lub dla

sektora instytucjonalnego bilans dostarcza wskaznikdw opisujacych ich pozycje
ekonomiczna, czyli informacji o zasobach finansowych i niefinansowych beda-
cych w ich dyspozycji, zsumowanych w pozycji bilansujacej jako wartos¢ netto.

Bilans konczy sekwencje wszystkich wczesniejszych rachunkdéw, pokazujac
ostateczny rezultat wynikajacy z rachunkéw produkcji, podziatu i wykorzystania
dochodéw oraz z rachunku akumulaciji.

Réwnorzedne znaczenie maja badania prowadzone w uktadzie rodzajow dzia-
falnosci wedtug Polskiej Klasyfikacji Dziatalnosci (PKD) (w okresach rocznych
i kwartalnych), a takze roczne rachunki regionalne produktu krajowego brutto
oraz roczne tablice podazy i wykorzystania. Co pie¢ lat opracowywane sa tablice
przeptywoéw migdzygateziowych.

Integralna czescia rachunkéw narodowych sa rachunki finansowe — roczne
i kwartalne. Rachunki finansowe kwartalne, a poczawszy od danych za 2010 r.
réwniez roczne, opracowywane sa przez NBP (we wspdtpracy z GUS). W kom-
petencjach GUS pozostaje opracowywanie kwartalnych i rocznych rachunkdow
finansowych sektora instytucji rzadowych i samorzadowych.

Do zadan GUS nalezy takze opracowywanie wykorzystywanych na potrzeby
procedury nadmiernego deficytu (EDP) informacji o: diugu i deficycie sektora
instytucji rzadowych i samorzadowych, kwartalnym dtugu publicznym, nakia-
dach inwestycyjnych w gospodarce narodowej, rzeczowym majatku trwatym
i amortyzacji oraz prowadzenie prac w zakresie miedzynarodowych poréwnan
PKD i sity nabywczej walut.

Opracowania wykonywane przez GUS z zakresu rachunkéw narodowych
i finansow, zwtaszcza w odniesieniu do sektora instytucji rzadowych i samorza-
dowych (w tym notyfikacji dlugu i deficytu) oraz sektora zagranica, musza by¢
spojne ze statystyka opracowywana przez Ministerstwo Finansow (MF) oraz NBP.

Prowadzenie wspdlnych prac metodologicznych przez urzedy statystyczne,
Ministerstwo Finansdéw oraz banki centralne jest jednym z wymagan zawartych
w Kodeksie Najlepszych Praktyk, zalecanym do stosowania przez Rade ds. Go-
spodarczych i Finansowych (ECOFIN), w zakresie opracowan w kontekscie
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procedury nadmiernego deficytu (z lutego 2003 r.). W praktyce polskiej wspot-

praca ma charakter sformalizowany poprzez powotanie zarzadzeniem prezesa

GUS Zespotu ds. Statystyki Sektora Instytucji Rzadowych i Samorzadowych

(czerwiec 2004 r.) oraz Zespotu ds. Statystyki Sektora Zagranica dla potrzeb

Rachunkéw Narodowych i Bilansu Ptatniczego (luty 2012 r.). W pracach zespo-

tow udziat biora specjalisci z GUS, MF, NBP, a takze innych jednostek admini-

stracji rzadowej oraz instytutow naukowych.

Podstawowym dokumentem UE w dziedzinie rachunkéw narodowych jest
wspomniane rozporzadzenie Rady (WE) (tzw. ESA’95), ktére okresla:

— szczego6towa metodologie systemu rachunkdw narodowych — Aneks A do roz-
porzadzenia oraz

— szczegOtowy zakres i harmonogram opracowan — Aneks B do rozporza-
dzenia, tzw. Program Transmisji Danych ESA’95 (zmiany wprowadzono
w 2007 r. rozporzadzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady nr 1392/07).

W okresie kilku ostatnich lat wydano szereg innych rozporzadzen, a takze
decyzji, wytycznych i podrecznikow, ktére dodatkowo precyzuja badz weryfiku-
ja metody stosowane w rachunkach narodowych oraz obowiazki dotyczace
transmisji danych. Wsérdd najwazniejszych aktéw prawnych nalezy wymienié
nastepujace rozporzadzenia:

— Parlamentu Europejskiego i Rady (WE) nr 1221/2002 w sprawie kwartalnych
rachunkow niefinansowych sektora instytucji rzadowych i samorzadowych;

— Rady (WE) nr 1287/2003 w sprawie harmonizacji dochodu narodowego brut-
to w cenach rynkowych;

— Parlamentu Europejskiego i Rady (WE) nr 501/2004 w sprawie kwartalnych
rachunkéw finansowych instytucji rzadowych i samorzadowych;

— Parlamentu Europejskiego i Rady (WE) nr 1222/2004 dotyczace opracowy-
wania i przekazywania kwartalnych danych dotyczacych diugu publicznego;

— Parlamentu Europejskiego i Rady (WE) nr 1161/2005 w sprawie kwartalnych
rachunkow niefinansowych wedtug sektoréw instytucjonalnych;

— Rady (WE) nr 479/2009 o stosowaniu Protokotu w sprawie procedury nad-
miernego deficytu zataczonego do Traktatu ustanawiajacego Wspdlnotg Eu-
ropejska.

Niezwykle istotne dla rachunkdw narodowych pozostaja takze:

— Komunikat Komisji do Parlamentu Europejskiego i Rady: Rzetelne zarza-
dzanie jakoscia w statystyce europejskiej COM(2011)211,

— przyjeta w ramach tzw. szesciopaku Dyrektywa Rady 2011/85/UE w sprawie
wymogow do ram budzetowych panstw cztonkowskich.

MOZLIWOSCI INFORMACYJNE SYSTEMU RACHUNKOW NARODOWYCH
Rachunki narodowe pozostaja w sferze zainteresowania szczeg6lnego kregu
uzytkownikdéw: rzadu i organéw administracji centralnej i samorzadowej, osrod-

koéw naukowo-badawczych, instytucji UE i medidéw. Stad jednym z priorytetow
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jest dazenie do utworzenia takiego systemu informacji, ktory coraz lepiej bedzie
petnit role efektywnego ,,zaplecza” wiedzy merytorycznej z zakresu rachunkow
narodowych oraz o rozwoju zjawisk spoteczno-gospodarczych, a takze o kierun-
ku prac w dziedzinie rachunkéw narodowych w Komisji Europejskiej (Eurostat),
OECD, EBC i innych instytucjach miedzynarodowych.

Rachunki narodowe moga by¢ wykorzystywane do prowadzenia analiz i oce-
ny:
a) struktury gospodarki ogotem, przyktadowe zastosowane miary, to:

1) wartos¢ dodana i pracujacy wedtug gatezi,

2) wartos¢ dodana i pracujacy wedtug regiondw,

3) rozdysponowanie dochodéw wedtug sektorow instytucjonalnych,

4) import i eksport wedtug grup produktow,

5) spozycie wedtug klasyfikacji funkcjonalnej i grup produktéw,

6) naktady na $rodki trwate i stan srodkéw trwatych wedtug gatezi,

7) struktura standw i przeptywow aktywow finansowych wedtug rodzajow ak-
tywow i sektorow instytucjonalnych;

b) specyficznych czesci lub aspektdéw gospodarki, np.:

1) bankowo$¢ i finanse w gospodarce narodowej,

2) rola sektora instytucji rzadowych i samorzadowych oraz jego sytuacja fi-
nansowa,

3) gospodarka wybranego regionu (w poréwnaniu z gospodarka catego kraju),

4) poziomy oszczednosci i zadtuzenia gospodarstw domowych;

C) rozwoju gospodarki, np.:

1) analiza stop wzrostu PKB,

2) analiza inflacji,

3) analiza sezonowosci zmian struktury wydatkéw gospodarstw domowych
na bazie rachunkéw kwartalnych,

4) analiza zmian zachodzacych w odniesieniu do znaczenia poszczeg6lnych
rodzajéw instrumentéw finansowych, np. rosnacego znaczenia instrumen-
tow pochodnych,

5) poréwnanie struktury przemystowej gospodarki krajowej w perspektywie
dtugookresowej;

d) gospodarki ogétem w odniesieniu do gospodarki innych krajéw, np.:

1) poréwnanie roli i rozmiaru sektora instytucji rzadowych i samorzadowych
w panstwach cztonkowskich UE,

2) analiza wspétzaleznosci pomiedzy gospodarkami UE,

3) analiza struktury i kierunkéw eksportu UE,

4) poréwnanie stop wzrostu PKB lub dochodu do dyspozycji na jednego
mieszkanca w UE i innych rozwinietych krajach.

Informacje liczbowe uzyskiwane z systemu rachunkéw narodowych maja

zasadnicze znaczenie dla UE i jej panstw cztonkowskich w formutowaniu i kon-
troli realizacji polityki spotecznej i gospodarczej.

8



Przyktady zastosowania systemu rachunkéw narodowych, to:

a) monitorowanie polityki makroekonomicznej i monetarnej w strefie euro oraz
dostarczanie wskazowek do jej ksztattowania, a takze definiowanie kryteriow
konwergencji unii gospodarczej i walutowej w ujeciu danych z rachunkow na-
rodowych (np. stép wzrostu PKB);

b) definiowanie kryteriéw do procedury nadmiernego deficytu: mierniki deficytu
i dtugu sektora instytucji rzadowych i samorzadowych;

¢) udzielanie pomocy finansowej regionom UE: alokacja funduszy dla region6w
odbywa si¢ na podstawie danych statystycznych z rachunkdw regionalnych.

Regionalny produkt krajowy brutto jest jedna z najistotniejszych informacji
wykorzystywanych w realizacji polityki spéjnosci w ramach UE, ktéra po-
chtania ok. 30% budzetu UE. Co siedem lat Dyrekcja Generalna ds. Polityki

Regionalnej uwzgledniajac dane dotyczace PKB na mieszkanca wyrazone

w PPS (UE-27=100), podejmuje decyzje dotyczace przyznania $rodkow

z funduszy spojnosci;

d) okreslanie srodkéw wiasnych w budzecie UE. Srodki te zaleza od danych
wynikajacych z rachunkéw narodowych w trojaki sposéb:

1) taczne srodki UE sa okreslane jako odsetek zsumowanego dochodu naro-
dowego brutto (DNB) panstw cztonkowskich,

2) trzecia czes¢ srodkdw wiasnych UE pochodzi ze srodkéw wiasnych uzy-
skanych z podatku od towardw i ustug (VAT). Udzialy panstw cztonkow-
skich w tym zakresie sa w duzym stopniu uzaleznione od danych wynikaja-
cych z rachunkéw narodowych, gdyz dane te sa wykorzystywane do obli-
czania sredniej stawki VAT,

3) wzgledne rozmiary udziatldw panstw cztonkowskich w czwartej czesci
srodkéw wiasnych UE oparte sa na szacunkach ich dochodu narodowego
brutto.

Szacunki te stanowia podstawg dla okreslenia skali ptatnosci panstw czton-

kowskich.

OGRANICZENIA SYSTEMU RACHUNKOW NARODOWYCH

Uzytkownicy danych z rachunkéw narodowych musza jednak by¢ $wiadomi
ograniczen systemu rachunkdw narodowych. Dlatego duze znaczenie ma eduka-
cja polegajaca na budowaniu obiektywnego obrazu zalet i ograniczen systemu
i wskazywaniu alternatywnych mozliwosci badan i analiz w dziedzinach, w kté-
rych system rachunkéw narodowych, nawet z rozwinietymi rachunkami sateli-
tarnymi, moze okaza¢ sie niewystarczajacy. Gtéwny kierunek to ,,poszukiwania”
miar postepu spotecznego poza PKB, ale w $cistej integracji z podstawowymi
kategoriami makroekonomicznymi.

PKB jest miernikiem wzrostu gospodarczego, ale nie jest miernikiem rozwoju
spotecznego. Jednak bez wzrostu gospodarczego nie bytoby rozwoju spoteczen-
stwa oraz dobrobytu. O rozwoju spotecznym moéwimy w kontekscie jakosci
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zycia (zdrowie, edukacja, bezpieczenstwo, jakos¢ srodowiska, jakos¢ panstwa
itd.). Z kolei jakos¢ zycia zalezy od kondycji gospodarstw domowych, czyli ich
dochoddéw, warunkéw mieszkaniowych, stanu posiadania rzeczy wymiernych
i 0szczednosci, a wiec warunkéw materialnych. Tych wartosci nie mozna zmie-
rzy¢ miernikiem PKB.

Stad inicjatywa migdzynarodowa, tzw. Raport Stiglitza (J. Stiglitz, A. Sen,
J. P. Fitoussi), okreslajacy nowy cel badania — wyjscie poza PKB w pomiarze
postepu spoteczno-gospodarczego. Jednak idea zbudowania jednego wskaznika
taczacego pomiar wzrostu gospodarczego z elementami jakosci zycia i srodowi-
skowym jest, naszym zdaniem, kontrowersyjna.

PKB jest kategoria wykorzystywana do obliczen wskaznikéw wzglednych wy-
korzystywanych do monitorowania rownowagi makroekonomicznej, jak np. sal-
do obrotoéw biezacych w % PKB, migdzynarodowa pozycja inwestycyjna w %
PKB, zmiana zadtuzenia sektora prywatnego jako % PKB, zadluzenie sektora
instytucji rzadowych i samorzadowych w % PKB i wiele innych.

W przypadku niektdrych specyficznych potrzeb uzyskania danych do prowa-
dzenia specjalistycznych analiz, lepszym rozwiazaniem jest konstrukcja od-
dzielnych rachunkow satelitarnych (cho¢ te moga okazac sig niewystarczajace),
ktore odnosza sie do statystyki dziedzinowej stanowiacej ich rozwinieta forme.
Rachunki satelitarne wymagaja rzetelnej wiedzy o dziedzinie gospodarczej czy
spotecznej, ktdrej dotycza.

Do najwazniejszych zalet rachunkéw satelitarnych nalezy to, ze: oparte sa na
zestawie dobrze zdefiniowanych poje¢, stosuja obowiazujace systemowe podej-
scia rachunkowe, nawiazuja do podstawowych koncepcji i zasad obowiazuja-
cych w rachunkach narodowych, powiazane sa ze statystyka rachunkéw naro-
dowych, ponadto sa tatwo dostepne, poréwnywalne w czasie i w skali miedzyna-
rodowej, pozwalaja spojrze¢ na dane w rachunku satelitarnym z perspektywy
gospodarki narodowej oraz jej gtéwnych sktadnikdw, np. powiazania ze wzro-
stem gospodarczym i finansami publicznymi.

Powszechnie twierdzi sie, ze rachunki satelitarne oparte sa na danych dostar-
czonych przez rachunki narodowe. Jest jednak rdwniez odwrotne oddziatywanie
— rachunki satelitarne, opracowywane zazwyczaj z wWieksza szczegbtowoscia
niz rachunki narodowe, sa narzedziem polepszenia jakosci rachunkéw narodo-
wych.

KIERUNKI ROZWOJU RACHUNKOW NARODOWYCH

Na tle sformutowanych w artykule celéw rysuja sie kierunki rozwoju badan
w dziedzinie rachunkéw narodowych w perspektywie wieloletniej.

Wszystkie sekwencje rachunkéw narodowych musza by¢ ze soba logicznie
powiazane w czasie i przestrzeni. Dazenie do spojnosci rachunkdw z innymi
dziedzinami statystyki publicznej jest gwarancja prowadzenia dobrych jako-
sciowo badan. Zapewni to sledzenie, wdrazanie i stosowanie w badaniach:
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1) nowych standardéw i metodologii, w tym prace analityczne na rzecz rozwoju
metodologii;

2) state rozwijanie ,,zaplecza” informacyjnego na potrzeby analiz spoteczno-
-gospodarczych;

3) nowych zjawisk, tak by z odpowiednim wyprzedzeniem inicjowa¢ nowe ba-
dania lub modyfikowa¢ juz prowadzone.

Przyktadem wdrozenia nowych standardéw do rachunkéw narodowych jest
implementacja nowej PKD 2007 i nowego PKWiU. Warto wspomnie¢, ze az do
roku 1995 rachunki narodowe byty jedyna dziedzina statystyki, prawnie zobo-
wiazana (rozporzadzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (WE) nr 1893/2006)
do opracowania danych wedtug nowej klasyfikacji dziatalnosci. Wyjatek stano-
wity tablice krzyzowe dotyczace srodkow trwatych, dla ktorych rokiem granicz-
nym byt rok 2000, zas dla tablic podazy i wykorzystania — 2008 r. oraz prze-
ptywow miedzygateziowych — 2010 r.

Przysztos¢ badan dotyczacych rachunkdw narodowych warunkuja:

— zalecenia Komisji Europejskiej (Eurostatu) dotyczace rewizji metodologii
opracowywania danych dotyczacych dochodu narodowego brutto;

— zalecenia KE (Eurostatu) formutowane podczas regularnych misji dialogu
EDP w odniesieniu do statystyki sektora instytucji rzadowych i samorzado-
wych;

— inicjatywa dotyczaca wprowadzenia aspektow zarzadzania jakoscia do staty-
styki opracowywanej na potrzeby procedury nadmiernego deficytu, w tym
realizacja nowego rodzaju misji KE w panstwach cztonkowskich, tzw. misje
dialogu dotyczace danych zrédtowych;

— nowe obowiazki sprawozdawcze wynikajace z Dyrektywy Rady 2011/85/UE;

— projekty majace na celu modernizacje statystyki strukturalnej przedsiebiorstw
(tzw. FRIBS) czy handlu zagranicznego (SIMSTAT);

— implementacja w roku 2014 nowego Europejskiego Systemu Rachunkdéw
Narodowych 2010 (ESA 2010) w odniesieniu zaréwno do metodologii, jak
| programu transmisji danych;

— koniecznos¢ biezacej implementacji dodatkowych zalecen i wytycznych wy-
pracowywanych na forum miedzynarodowym.

Sposréd wymienionych dziatan za kluczowa tak dla statystyki polskiej, jak
i europejskiej nalezy uzna¢ implementacje ESA 2010, stanowiacego europejska
odpowiedz na System Rachunkow Narodowych (SNA 2008).

SNA 2008 jest zaktualizowana wersja SNA 1993. Wydanie z roku 2008 to piata
edycja SNA, mtodsza o ponad piecdziesiat lat od pierwszej, stanowiaca odpo-
wiedz na sformutowana w 2003 r. przez Komisje Statystyczna Narodéw Zjedno-
czonych (UNSC) zapowiedz aktualizacji systemu rachunkéw narodowych
(SNA 1993) tak, aby stat sie bardziej spojny ze zmieniajacym sie otoczeniem
ekonomicznym, postepem dokonanym w pracach metodologicznych oraz po-
trzebami uzytkownikow. Prace nad rewizja SNA 1993 trwaty od 2004 r. i obej-
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mowaty nie tylko rachunki narodowe, ale wiele zagadnien pokrewnych. Osta-
tecznie system zostat przyjety we wrzesniu 2009 r.
Wprowadzone zmiany odnosza sie do pieciu grup tematycznych:
— aktywa,
— sektor finansowy,
— globalizacja i zagadnienia z nia zwiazane,
— sektor instytucji rzadowych i samorzadowych oraz sektor publiczny,
— sektor nieformalny.

Z punktu widzenia statystykow, jak i uzytkownikéw danych, wazniejszy wy-
daje sie jednak podziat zalecen na te, ktorych implementacja bedzie miata
wptyw na kluczowe zmienne w rachunkach narodowych oraz te stanowiace
jedynie doprecyzowanie istniejacych zapiséw. Warto takze zauwazy¢, ze czeéé
zalecen sformutowanych w rewizji SNA zostata juz wczesniej wdrozona przez
kraje UE, a wynikato to z wypracowywanych zalecen metodycznych.

Do najwazniejszych zmian, z punktu widzenia wptywu na wyniki, naleza
zalecenia sformutowane w odniesieniu do:

— metodologii obliczania produkcji ubezpieczen innych niz na zycie,

— obrotu uszlachetniajacego,

— sposobu ujecia wydatkdw na prace badawczo-rozwojowe (B+R),

— oryginatéw i kopii,

— baz danych,

— kosztéw transferu wiasnosci,

— wydatkow militarnych,

— przedsiebiorstw ponadnarodowych,

— dziatalnosci nielegalnej (jesli dotychczas nie byta ujmowana w rachunkach
narodowych),

— okreslenia zakresu podmiotowego sektora instytucji rzadowych i samorza-
dowych,

— indeksowanych instrumentéw diuznych,

— optat zwiazanych z pozyczkami papieréw wartosciowych oraz ztota,

— matych narzedzi,

— wyceny produkcji na wiasne potrzeby gospodarstw domowych i przedsie-
biorstw — wiaczenie zwrotu z kapitatu.

Ubezpieczenia inne niz na zycie

Dotychczasowa metoda liczenia produkcji w tym zakresie oparta byta na wy-
liczeniu bilansu miedzy sktadkami i odszkodowaniami. W efekcie, w sytuacji
wyptaty znaczacych odszkodowan (np. w konsekwencji znaczacych katastrof
naturalnych), wartos¢ produkcji mogta by¢ ujemna. Zrewidowane zasady méwia
0 wykorzystaniu do liczenia produkcji skorygowanych odszkodowan. Jednoczes-
nie zmieniono klasyfikacje wyptat szczegdlnie wysokich odszkodowan z trans-
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feru biezacego na kapitatowy. Analogiczne zasady liczenia produkcji wprowa-
dzono w zakresie reasekuracji.

Obrét uszlachetniajgcy

W dotychczasowej metodzie w statystyce handlu zagranicznego i rachunkow
narodowych obrét uszlachetniajacy ujmowany jest na bazie brutto (wartos¢ po-
wierzonego towaru tacznie z ustuga).

ESA 2010 zaleca stosowanie w rachunkach narodowych metody netto. Ujecie
obrotu uszlachetniajacego w handlu zagranicznym pozostaje bez zmian (brutto).

Zatem w rachunkach narodowych w obrotach towarowych pozostaje wartosé
towaru podlegajaca uszlachetnieniu, a ustuga uszlachetnienia zostanie przenie-
siona do wartosci obrotow ustugowych, podczas gdy w handlu zagranicznym
towar wraz z ustuga uszlachetnienia bedzie rejestrowany, jak dotychczas,
w obrotach towarowych.

Wydatki na prace B+R

Zrewidowane standardy zalecaja traktowanie wydatkow na prace B+R jako
naktady brutto na srodki trwate, a nie jak byto dotychczas, jako zuzycie posred-
nie. A zatem wyniki prac B+R beda kapitalizowane, czyli uwzgledniane w zaso-
bie srodkow trwatych i amortyzowane. ESA 2010 zawiera takze wytyczne doty-
czace sposobu wyceny tych aktywow. Praktyczna implementacja tych zalecen
wymaga jednak bardziej szczegétowych wytycznych. Eurostat powotat grupe
zadaniowa, ktora zajeta sie ich wypracowaniem. Sformutowano wytyczne doty-
czace m.in. okreséw uzytkowania, metody liczenia amortyzacji czy rejestrowa-
nia prac zleconych.

Oryginaty i kopie

Pytanie postawione w trakcie prac nad rewizja SNA dotyczyto tego, czy na-
ktady zaréwno na oryginaty, jak i kopie powinny by¢ traktowane jako wydatki
na nowe aktywa (zatozenie, ze sa to osobne aktywa) i czy wydatki na kopie po-
winny by¢ traktowane jako sprzedaz istniejacych aktywow. Przyjeto rozwiazanie
mowiace 0 tym, ze wytworzenie oryginatu nalezy traktowac jako nabycie srodka
trwatego, jesli spetnia on kryterium zaliczenia do srodkéw trwatych, tzn. jesli
bedzie zrodtem ekonomicznych korzysci (pobieranie optat licencyjnych) dla
wiasciciela w diuzszym okresie. Jednoczesnie stwierdzono, ze jesli platnosc
za licencje na uzytkowanie ma charakter jednorazowy, a zezwolenie dotyczy
wielu lat nalezy traktowac ja jako naktady brutto na srodki trwate, natomiast
ptatnos¢ dokonywana corocznie w ramach wieloletnich kontraktéw uznaje sie za
ptatnosci za ustuge w ramach leasingu operacyjnego. Ptatnos¢ za licencjg na re-
produkcije, ktdrej towarzyszy zrzeczenie sie przez wiasciciela czesci lub catosci
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odpowiedzialnosci za wydawanie i obstuge kopii powinna by¢ traktowana jako
sprzedaz oryginatu. W przeciwnym wypadku sa to ptatnosci za ustuge w ramach
leasingu operacyjnego. W przypadku znaczacej ptatnosci poczatkowej i mniej-
szych w latach kolejnych, nalezy traktowac je odpowiednio jako naktady brutto
na $rodki trwale i optaty za ustuge.

Bazy danych

W dotychczasowej klasyfikacji aktywdw niefinansowych wystepowata katego-
ria ,,oprogramowanie komputerowe”. Wedtug nowych zalecen kategorie te okre-
slono jako ,,oprogramowanie komputerowe i bazy danych” z dalszym podziatem
na dwie osobne pozycje. Jednoczesnie zaleca sie, by wartos¢ oprogramowania
stanowiacego sktadowa bazy danych oraz systemu zarzadzania rejestrowana
byta jako oprogramowanie.

Koszty transferu w#asnosci

Podtrzymano zalecenie méwiace o tym, ze koszty transferu wiasnosci akty-
wow niefinansowych nalezy rejestrowaé jako element akumulacji, a aktywow
finansowych jako wydatek biezacy. Jednoczesnie zaleca sig, by koszty byty
odpisywane przez okres, w ktorym wiasciciel zamierza zatrzyma¢ srodek trwaty,
a nie przez caty okres jego uzytkowania. Koszty transferu wiasnosci zwiazane
z rozdysponowaniem aktywow, jak rowniez koszty wycofania z uzytkowania
(np. demontazu) powinny by¢ takze odpisywane przez okres posiadania srodka,
a rejestrowane w momencie poniesienia. Jesli dane potrzebne do wypetnienia
zalecenia nie sa dostepne, koszty nadal nalezy rejestrowac jako naktady brutto
na srodki trwate, a odpis zarejestrowac jako zuzycie majatku trwatego w roku
nabycia.

Wydatki militarne

Wydatki na systemy militarne, zgodnie z nowymi wytycznymi, beda reje-
strowane jako naktady brutto na srodki trwate. Zgodnie z obecnymi zasadami
ujmowane sa one w spozyciu publicznym. Nowe podejscie wiaze si¢ z kapitali-
zacja systemow militarnych i w konsekwencji ich amortyzacja. Elementy jedno-
razowego uzycia, jak np. amunicja, ujmowane beda w rzeczowych aktywach
obrotowych.

Przedsi ¢bior stwa ponadnarodowe
Dotychczasowe podejscie méwi o tym, ze jedno przedsiebiorstwo dziatajace
jako pojedynczy podmiot prowadzacy znaczacych rozmiaréw dziatalnos¢ na

dwadch lub wiekszej ilosci obszardw gospodarczych uznawane jest za posiadaja-
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ce centrum interesow ekonomicznych w kazdym z panstw, gdzie jest objete
obowiazkiem podatkowym i posiada licencje na prowadzenie dziatalnosci, ale
tylko jesli pozostaje operatorem ruchomosci, takich jak statki, samoloty i koleje.
Zgodnie z nowymi wytycznymi podejscie to zostaje rozszerzone o podmioty
prowadzace dziatalnos¢, taka jak elektrownie wodne na rzekach granicznych
oraz rurociagi.

Dzafalnosé nielegalna

Zalecenia w tym zakresie stanowia w zasadzie doprecyzowanie dotychczaso-
wych wytycznych. Wskazuja, ze kradziez i tapowki nie beda uwzgledniane
w szacunkach produkcji, gdyz nie spetniaja definicji SNA w tym zakresie.

Zakres podmiotowy sektora instytucji rzgdowych i samor zgdowych

Przy podejmowaniu decyzji dotyczacej wiaczenia jednostki do sektora insty-
tucji rzadowych i samorzadowych stosowane jest tzw. kryterium 50%. Jednost-
ki, ktdre nie pokrywaja przynajmniej potowy kosztéw przychodami ze sprzeda-
7y moga zosta¢ zaliczone do tego sektora. ESA 2010 nie zmienia tej zasady,
rozszerza jednakze katalog transakcji zaliczanych do kosztéw o odsetki netto.

I ndeksowane instrumenty diuzne

Jesli oprocentowanie instrumentu powiazane jest z indeksem, ktory potencjal-
nie moze si¢ zmieniac, odsetki nalezne w kazdym okresie powinny by¢ oblicza-
ne poprzez odniesienie do przewidywanej wartosci wykupu. Nie zaleca sie do-
konywania korekt przed wykupem instrumentu. Ewentualna réznica pomiedzy
zarejestrowanymi odsetkami i cena wykupu powinna zosta¢ zarejestrowana
jako zysk lub strata z posiadania. Zmiana ta bedzie miata wptyw na dochdd na-
rodowy brutto w przypadku odsetek otrzymywanych i ptaconych na rzecz za-
granicy.

Oplaty zwigzane z pozyczkami papier 6w wartosciowych oraz zlota

Dotychczasowe zasady byly nieprecyzyjne. Zrewidowany system zaleca reje-
strowanie wszystkich optat naleznych wiascicielom papieréw wartosciowych
oraz ztota wykorzystywanych do udzielania pozyczek jako odsetek.

Mafe narzedzia

To zagadnienie specyficzne dla europejskiego systemu. Zgodnie z obecnymi
wytycznymi wydatki na wyroby o wartosci nieprzekraczajacej 500 ECU (Euro-
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pean Currency Unit)' w cenach z roku 1995 powinny by¢ rejestrowane jako
zuzycie posrednie. ESA 2010 znosi ten limit, a zatem wszystkie wydatki na do-
bra trwalego uzytku beda rejestrowane jako naktady brutto na srodki trwate.

Wycena produkcji na wfasne potrzeby gospodar stw domowych
i przedsiebiorstw — wigczenie zwrotu z kapitafu

Produkcja towarow i ustug na wiasne potrzeby przez gospodarstwa domowe
i przedsigbiorstwa jest wyceniana metoda kosztowa. Zrewidowane zalecenia
mowia 0 tym, by w wyliczeniach tych uwzgledni¢ réwniez zwrot z kapitatu.

Warto wspomnie¢, ze podczas prac nad rewizja ESA nie rozstrzygnieto osta-
tecznie kwestii ewentualnej zmiany metodologii liczenia i alokacji ustug posred-
nictwa finansowego mierzonych posrednio (FISIM). Nowa metodologia zostata
zaproponowana przez Zesp6t Zadaniowy Eurostatu i przedtozona do akceptacji
ekspertom z krajowych urzedéw statystycznych. Wigkszo$¢ panstw uznata ja
jednak za niesatysfakcjonujaca i ESA pozostanie tu niezmienione.

Istotnym zagadnieniem dyskutowanym podczas prac nad rewizja byta pro-
blematyka ujmowania w rachunkach narodowych systeméw emerytalnych. Zwe-
ryfikowane SNA identyfikuje zobowiazania systemow emerytalnych sponsoro-
wanych przez pracodawcow bez wzgledu na to, czy istnieja fundusze niezbgdne
na ich pokrycie. W przypadku systeméw emerytalnych sponsorowanych przez
jednostki sektora instytucji rzadowych i samorzadowych, krajom pozostawiono
swobodg zastosowania tej zasady w sekwencji rachunkow. Jednakze peten za-
kres informacji niezbednych do kompleksowej analizy systemow emerytalnych
prezentowany bedzie w dodatkowej tablicy dotyczacej zobowiazan i przepty-
wow wszystkich publicznych i prywatnych systeméw emerytalnych, w tym tak-
ze funduszy ubezpieczen spotecznych. Zagadnieniu temu poswiecono osobny
rozdziat ESA 2010. Odpowiednia tablica wtaczona zostata do programu transmi-
sji danych. Pierwsze jej przekazanie do Eurostatu obejmie informacje za 2015 r.
i wymagane bedzie w roku 2017.

Zrewidowany system na wiele lat ustanowi standardy rachunkdw narodowych
oraz okresli sposoby obliczania kluczowych wskaznikéw w UE. Dlatego, z pun-
ktu widzenia prowadzonych badan, rewizje nalezy postrzega¢ jako szanse stwo-
rzenia bardziej spdjnego systemu szerzej traktujacego o zagadnieniach, ktérych
znaczenie wzrosto w ostatnim czasie (sektor instytucji rzadowych i samorzado-
wych, sektor instytucji niekomercyjnych, rachunki na poziomie UE, sektor za-
granica, tzw. szybkie rachunki kwartalne, rachunki regionalne i satelitarne).
Ponadto, w kontekscie zmian wystepujacych w gospodarce globalnej, beda pro-
wadzone prace metodologiczne i analiza ich potencjalnych implikacji na ra-

! Jednostka rozliczeniowa stosowana w Europejskim Systemie Monetarnym w latach 1979—
—1998.

16



chunki narodowe (sposoby rejestracji, inicjowanie nowych badan lub modyfika-
cja juz prowadzonych).

Podczas prac nad weryfikacja programu transmisji danych ESA przyjeto zato-
zenie, ze powinien on stanowi¢ zbidr wszystkich tablic przekazywanych dotych-
czas Komisji Europejskiej na podstawie réznych aktow prawnych. Rozstrzy-
gnigcia dotyczace nowego programu transmisji danych sa kluczowe dla zakresu
i harmonogramu opracowan z rachunkdw narodowych. W tablicach odzwiercie-
dlono zmiany klasyfikacyjne wprowadzone w ramach ESA 2010, ujeto nowe
wymagania dotyczace wyréwnan sezonowych czy tez danych w cenach statych.
Wiecej informacji dostepnych bedzie dla sektora instytucji niekomercyjnych
dziatajacych na rzecz gospodarstw domowych. Stopniowo skracane beda termi-
ny transmisji kwartalnych rachunkéw niefinansowych wedtug sektoréw instytu-
cjonalnych. W chwili obecnej trwaja prace, a wiasciwie nalezy napisa¢ negocja-
cje z Komisja Europejska, dotyczace derogacji. Lista odstepstw od obowiazku
transmisji danych nie bedzie elementem rozporzadzenia w sprawie ESA 2010.
Nalezy zaznaczy¢, ze w przeciwienstwie do dotychczasowej praktyki nie bedzie
derogacji o charakterze permanentnym. Zwolnienie z obowiazku transmisji
mozna uzyska¢ maksimum do roku 2020. Zgodnie z projektem rozporzadzenia,
w roku 2017 lista derogacji poddana zostanie weryfikacji.

Departament Rachunkéw Narodowych GUS pozostawatl bezposrednio zaan-
gazowany w przygotowanie rewizji SNA i ESA poprzez uczestnictwo w pracach
grup roboczych i zadaniowych oraz komitetow Eurostatu i OECD. Podczas pol-
skiej prezydencji Grupa Robocza Rady UE ds. Statystyki ustalita zakres progra-
mu transmisji danych stanowiacego zatacznik B do projektu rozporzadzenia.
Praca statystykéw polskich zostata bardzo wysoko oceniona zaréwno przez
uczestniczacych w negocjacjach przedstawicieli panstw czionkowskich UE,
stuzby Rady UE, jak i Komisje Europejska.

Departament Rachunkow Narodowych GUS intensywnie wspotpracowat
z ttumaczami Komisji Europejskiej. Obecnie wspétpracuje z ttumaczami Rady
UE przy opracowywaniu polskiej wersji jezykowej ESA 2010. Statystycy wszy-
stkich krajow zostali zaangazowani w opracowywanie narodowych wersji jezy-
kowych rozporzadzenia. Uznajac specyfike i trudnos¢ zagadnienia przyjeto roz-
wiazanie, ktore pozwala mie¢ nadziejg na dobra jakos¢ dokumentu.

W roku 2011, w ramach dotacji KE, wiekszo$¢ krajowych urzedéw staty-
stycznych dokonata szacunkowej oceny wptywu zmian metodycznych wynika-
jacych z ESA 2010 na poziom kluczowych zmiennych. Jednoczesnie oszacowa-
no koszty implementacji ESA 2010 do praktyki statystycznej. Z uwagi na ogra-
niczony czas realizacji projektu oraz niepewnos¢ co do czesci rozstrzygnigé
skoncentrowano si¢ na kluczowych zmianach dotyczacych: B+R, wydatkow
o charakterze militarnym, obrotu uszlachetniajacego. Z przygotowanego przez
Eurostat raportu podsumowujacego ustalone zmiany ESA wynika, ze zaréwno
skala zmian jak i niezbedne koszty pozostaja zréznicowane pomiedzy krajami.
Wptyw zmian oszacowano na poziomie od 0,2% do 4% PKB ($redni wazony
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wplyw to ok. 1,9% PKB), a zapotrzebowanie na srodki finansowe oceniono na
od 100 tys. do 5 min euro.

W roku 2012 urzedy statystyczne zostaty takze poproszone o dokonanie oceny
wptywu zmiany dotyczacej koniecznosci uwzglednienia odsetek netto w kosztach
przy okreslaniu zakresu podmiotowego sektora instytucji rzadowych i samorza-
dowych na poziom deficytu i diugu sektora. Wiekszos¢ urzeddw stwierdzita, ze
z tytutu tej rewizji, zakres podmiotowy sektora nie powinien ulec zmianie.

PRAKTYCZNE ASPEKTY WDROZENIA ESA 2010
DO RACHUNKOW NARODOWYCH W GUS

Dziatania majace na celu wprowadzenie zrewidowanego systemu do praktyki
polskich rachunkéw narodowych, dokonanie rewizji danych wstecz zgodnie
z przyjeta nowa metodologia, popularyzacja wiedzy wsrdd uzytkownikéw da-
nych oraz wspotuczestnikow procesu ich tworzenia, a takze przygotowania do
realizacji nowego programu transmisji danych to nowe zadania, ktére beda mu-
siaty by¢ realizowane przez GUS. Przewidujemy uczestnictwo w szkoleniach
i seminariach organizowanych przez Eurostat, a w miare dostepnosci srodkéw
rowniez przez inne organizacje, jak np. OECD. Oczekujemy podrecznikéw ma-
jacych zawiera¢ praktyczne wskazowki, ale takze planujemy wspotudziat w ich
opracowywaniu czy tez podjecie bliskiej wspotpracy dwustronnej z krajami,
ktore osiagnely wigkszy niz Polska postep w przygotowaniu do wdrozenia no-
wych zalecen. Implementacja ESA 2010 jest przedsiewzieciem wymagajacym
bardzo duzego zaangazowania i nie bgdzie mozliwa bez zapewnienia odpowied-
nich funduszy.

Warto wskaza¢ na harmonogram prac legislacyjnych w Radzie UE i Parla-
mencie Europejskim. Najdtuzej trwaty negocjacje dotyczace tresci zasadniczego
rozporzadzenia. W pazdzierniku 2012 r. prezydencja cypryjska ostatecznie uzy-
skata mandat do negocjacji z PE. Gtosowanie w Parlamencie przewidziano na
marzec 2013 r. Nowa metodologia wraz z programem transmisji zostana wdro-
zone do praktyki statystycznej we wrzesniu 2014 r.

ESA 2010 zdominuje prace w dziedzinie rachunkéw narodowych w najbliz-
szym okresie. Natomiast w perspektywie wieloletniej Departament Rachunkéw
Narodowych GUS bedzie angazowat sie rowniez w prace polegajace na:

— s’Iedzegliu rozwoju badawczej inicjatywy Komisji Europejskiej ,,Beyond

GDP%;

— aktywnym wspieraniu prac metodologicznych i badan prowadzonych przez
inne komdrki organizacyjne GUS i urzedy statystyczne w zakresie rachun-
kéw satelitarnych.

2 Inicjatywa opracowania wskaznikéw bedacych uzupeieniem PKB statystykami uwzglednia-
jacymi srodowiskowe i spoteczne aspekty rozwoju, od ktorych niewatpliwie zalezy dobrobyt
obywateli.
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Poniewaz Komisja Europejska zapowiedziata przygotowanie procedury nad-
miernej nierownowagi makroekonomicznej (analogicznej do procedury nad-
miernego deficytu) oraz rewizje rozporzadzenia 479/2009 o stosowaniu Protoko-
tu w sprawie procedury EDP zataczonego do traktatu ustanawiajacego Wspolno-
te Europejska, musimy by¢ gotowi do uczestnictwa w tych pracach na forum
UE, a nastepnie implementacji nowych regulacji prawnych.

Stale poszerza si¢ zakres prac w zakresie statystyki sektora instytucji rzado-
wych i samorzadowych. GUS pozostaje gtownym odpowiedzialnym za notyfi-
kacje fiskalna od danych za rok 2001. Od tego czasu bardzo duzo sie zmienito.
Powoli zwigkszat si¢ zakres wymaganych danych, by we wrzesniu 2009 r. osiag-
na¢ obecnie obowiazujaca forme. Przede wszystkim zrewidowano kwestionariu-
sze towarzyszace zasadniczym tablicom notyfikacji EDP. Ich liczba wzrosta
z 7 do 15, przy jednoczesnym poszerzeniu zakresu informacji wymaganych do-
tychczasowymi kwestionariuszami (przeptywy srodkow UE, zastrzyki kapitato-
we, partnerstwo publiczno-prywatne). Przyjeto nowa forme wymaganego rozpo-
rzadzeniem 479/2009 opracowania dotyczacego zrodet i metod wykorzystywa-
nych przy opracowywaniu danych.

Statystyki sektora instytucji rzadowych i samorzadowych sa szczeg6lnie moni-
torowane przez Eurostat. Regularnie opracowywane sa kwestionariusze majace na
celu weryfikacje stosowanych przez kraje metod i ocene poréwnywalnosci opra-
cowan. Na biezaco sa opracowywane i wydawane decyzje i zalecenia, weryfiko-
wany jest takze Podrecznik metodologii ESA w zakresie deficytu i diugu sektora.

Pierwsza misja dialogu dotyczy danych zrédtowych wykorzystywanych do
opracowywania notyfikacji, wprowadzenia zunifikowanych zasad monitorowa-
nia jakosci opracowan, nawiazania szerszej wspoétpracy z NIK, a takze zapewne
z Regionalnymi Izbami Obrachunkowymi.

Polska objeta jest procedura nadmiernego deficytu. Z tego wzgledu ocena
wplywu planowanych przedsiewzig¢, w tym infrastrukturalnych, na dtug i defi-
cyt sektora instytucji rzadowych i samorzadowych nabrata istotnego znaczenia.
W konsekwencji GUS angazowany jest w przygotowanie przez inne resorty,
zwlaszcza Ministerstwo Skarbu czy Ministerstwo Transportu, Budownictwa
i Gospodarki Morskiej oraz Generalna Dyrekcje Drog Krajowych i Autostrad,
propozycji w zakresie inwestycji infrastrukturalnych.

Szczegolnie istotne dla przysztosci rachunkéw narodowych bedzie rozszerze-
nie prac analitycznych, ukierunkowanych z jednej strony na rozwdj metodologii,
w tym poprawe kompletnosci i jakosci, z drugiej — na wzbogacenie dziatalnosci
publikacyjnej, aby w jak najwiekszym stopniu wypetnia¢ oczekiwania informa-
cyjne r6znych grup uzytkownikdéw, a takze poprzez dziatalnosé¢ popularyzacyjna
i edukacyjna utatwié¢ witasciwe wykorzystanie wynikow.

Do dyspozycji uzytkownikdw pozostaje szereg publikacji o rachunkach naro-
dowych. Sa one dostepne na stronach internetowych GUS. Oprécz danych licz-
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bowych, odbiorcy znajda w nich wyczerpujace informacje metodyczne. Odpo-

wiadajac na zapotrzebowanie uzytkownikdéw przygotowano i udostepniono

opracowania o charakterze metodycznym poswiecone kwartalnym szacunkom

PKB oraz statystyce sektora instytucji rzadowych i samorzadowych. Réwniez te

publikacje dostgpne sa na stronie internetowej urzedu.

Rachunki narodowe sa w sferze zainteresowania szczeg6lnego kregu uzyt-
kownikoéw: rzadu i organéw administracji centralnej i samorzadowej, osrodkéw
naukowo-badawczych, instytucji UE i medidéw. Stad waznym priorytetem jest
dazenie do utworzenia takiego systemu informacji, ktory bedzie petnit rolg efek-
tywnego ,,zaplecza” wiedzy merytorycznej z zakresu rachunkéw narodowych,
wiedzy o rozwoju zjawisk spoteczno-gospodarczych, a takze o kierunkach prac
w dziedzinie rachunkéw narodowych w KE (Eurostat), OECD, EBC (European
Central Bank) i innych instytucjach miedzynarodowych.

W dalszym ciagu podejmowane beda dziatania polegajace na inicjowaniu
nowych badan lub modyfikacji juz prowadzonych, tak by jak najlepiej oddawaty
obraz stanu gospodarki i zachodzacych w niej nowych zjawisk. Przyktadem
takich dziatan sa:

1) analiza przedsigwzig¢ realizowanych w formule partnerstwa publiczno-pry-
watnego.

Do wiasciwego ujecia tych zupetnie nowych w Polsce transakcji w rachun-
kach narodowych niezbedna jest analiza prawa europejskiego i wytycznych
UE, monitorowanie polskiej legislacji i biezaca analiza konkretnych umow;

2) dziatania majace na celu identyfikacje zjawisk i skutkéw zawirowan na ryn-
kach finansowych, tak by mdc je w sposob poprawny metodologicznie i we
wlasciwym czasie uja¢ w statystyce sektora instytucji rzadowych i samorza-
dowych;

3) prace analityczne podejmowane wspolnie z wyspecjalizowanymi komoérkami
regionalnych urzed6w statystycznych przy nowych przedsiewzigciach, jak
np. wiaczenie do rachunkéw narodowych dziatalnosci nielegalnej, czy zjawi-
skach juz ujmowanych, ale z catkowicie nowym podejsciem w rachunkach
narodowych, jak np. wydatki na B+R.

Zadania te, ze wzgledu na interdyscyplinarny charakter, wymaga¢ beda inten-
sywnej wspotpracy z innymi resortami w zakresie metodologii i organizacji
badan.

Prace dostosowawcze i integracja statystyki polskiej ze statystyka europejska
pozostana statymi elementami prac GUS. Dalsze uczestnictwo w pracach réz-
nych gremidéw zwiazanych ze statystyka europejska zapewni wptyw na ksztat-
towanie przygotowywanych zasad i rozwiazan Europejskiego Systemu Staty-
stycznego.

mgr Maria Jeznach, mgr Olga Leszczynska-Luberek — GUS
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SUMMARY

Experiences of measures developed in accordance with the methodology of
the national accounts confirm the advantages of this system. They show also a
need for further analysis of other complementary indicators, in addition to GDP,
in particular, describing the development of social and life quality indicators.
This paper presents the Polish national account system and its role in official
statistics, and against this background — goals, capabilities and limitations of
the system. The Authors present its current situation and the main directions of
research in the coming years, determined by the implementation and application
of new standards and methodologies (SNA 2008, ESA 2010), the continued de-
velopment of an information base for the socio-economic analyses as well as
monitoring new research initiatives and events at home and on the global scene.

PE3IOME

Onvim ucnonv3o06anus usmepumeneti paspabomanHubiX CO2IACHO Memoooo-
2uU cucmemsbl HAYUOHATLHBIX CUemo8 NOOMBepHcOaem NpeuMywecmao 3moil
cucmemvl. OOHOBpeMeHHO OH YyKa3vléaem HA HE0OXOOUMOCHb OONOJHEHUS.
amanuza Opyeumu KOMNJieMeHmapHulMu noxazamenimu, kpome BBII, 6 uacm-
HOCMU NOKA3aMensiMU XapaKkmepusyiowumu passumue oouecmed u Kavecmeo
JHCUZHU.

B cmamve npedcmasnsemcs NOAbCKAA CUCMEMA HAYUOHATbHBIX CYEMO8
a makdice ee poib 8 OPUYUATLHOU CMAMUCMUKe, d HA 9MOM Qone — yeiu,
BO3MONCHOCIU U 02PAHUYEHUs CUCMEeMbl HAYUOHANbHBIX cuemos. Cmambs xa-
pakmepusyem ce2o0Auinee COCMOSHUE CUCeMbl, A MAKHICe OCHOGHblE HANPA-
6l1eHUs pa3sumus 00C1e008anull 8 dauXdcaliuue 200bl, onpedeisiouuecs npume-
HeHuem (8HeOpeHuem) U UCNONb308AHUEM  HOBbIX CMAHOAPMOE U MenoO0I02Ul
(SNA 2008, ESA 2010), nocmosunvim pazeumuem un@GopmayuoHHou 6azwl Ois
COYUANLHO-IKOHOMUYECKO20 AHANU3A U HADNI0O0eHUeM HOBbIX UCCIe006ameNb-
CKUX UHUYUAMUG U ABNEHUIL, 8 CHPAHE U 8 MUpe.
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Robert ORPYCH

Zastosowanie tancuchow Markowa w badaniu
stopnia stabilnosci dochoddow podatnikow

Nieréwnomiernos¢ rozktadu ptac i dochoddéw to wazny i ztozony problem,
ktory wywiera znaczacy wpltyw na ksztattowanie sie proceséw spoteczno-
-ekonomicznych. Podkresli¢ przy tym nalezy, ze procesy te warunkuja zwrotnie
wystepowanie nierdwnomiernosci rozktadu ptac i dochodéw. Z uwagi na wage
tego zjawiska, a przede wszystkim ze wzgledu na konsekwencje — zaréwno
w sferze spotecznej jak i ekonomicznej — podjeta w artykule problematyka warta
jest rozwazenia. W trakcie przeprowadzania analizy nierdwnomiernosci rozktadu
dochodéw nalezy zwr6ci¢ uwage na stopien stabilnosci dochodéw. Dochody
ulegaja bowiem zmianom, powodujac tym samym przesuwanie si¢ jednostek ba-
danej zbiorowosci do nizszej lub wyzszej grupy dochodowej lub w niej pozostaja.

Z tego powodu celowe jest przeprowadzenie badania stopnia stabilnosci do-
choddéw ludnosci, szczegdlnie na podstawie informacji pochodzacych z zeznan
podatkowych sktadanych przez podatnikéw (osoby fizyczne) w urzedach skar-
bowych. Zeznania te mozna uzna¢ za jedno z bardziej wartosciowych i wiary-
godnych zrodet informacji o dochodach ludnosci. Wynika to przede wszystkim
z faktu, ze obowiazujace prawodawstwo przewiduje tzw. nieograniczony obo-
wiazek podatkowy. W praktyce oznacza to, ze osoby fizyczne mieszkajace
w Polsce podlegaja obowiazkowi podatkowemu od catosci dochodéw bez
wzgledu na miejsce potozenia zrodet przychodow™.

Celem gtownym artykutu jest analiza empiryczna stopnia stabilnosci docho-
dow podatnikéw rozliczajacych sie w jednym z urzedéw skarbowych woj. $la-
skiego (w dalszej czesci opracowania wystepujacego jako urzad skarbowy).
Ponadto szczegdlna uwage zwrdcono na zaleznosci pomigdzy poziomem stabil-
nosci dochoddéw i poziomem nierbwnomiernosci rozktadu dochodow.

Przedmiotem badania byty dane indywidualne pochodzace z formularzy PIT-28,
PIT-36 i PIT-37 0 wysokosci uzyskanych przychodéw za lata 2000 i 2006°.

L Art. 3 ust. 1 Ustawy z 26 lipca 1991 r. o podatku dochodowym od oséb fizycznych (Dz. U.
21991 r., Nr 80, poz. 350 z pdzn. zm.).

2 Przy doborze proby sposréd populacji obejmujacej wszystkich podatnikéw sktadajacych ze-
znania roczne PIT-28, PIT-36, PIT-37 w urzedzie skarbowym wybrano tylko tych, ktorzy ztozyli
zeznania zaroéwno w latach 2000 i 2006. W przypadku zeznania PIT-36 i PIT-37 dodatkowo doko-
nano podziatu na podatnika gtéwnego i zwiazanego. Wynika to z mozliwosci wspdlnego opodat-
kowania si¢ matzonkéw. Okazato sig, iz podatnikow, ktdrzy ztozyli zeznanie PIT-28 jednoczesnie
w latach 2000 i 2006 byto 1277. W przypadku zeznania PIT-36 podatnikéw gtéwnych byto 4220,
a podatnikéw zwiazanych — 1467. Z kolei w przypadku zeznania PIT-37 podatnikéw gtéwnych
byto 41719, a podatnikéw zwiazanych — 12651. Nastepnie do tak okreslonych grup podatnikow
w sposob losowy pobrano 30% prdbe stanowiaca przedmiot badania.
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WYNIKI BADAN EMPIRYCZNYCH

Do oszacowania stopnia stabilnosci dochodéw wykorzysta¢ mozna tancuchy
Markowa, czyli procesy z czasem dyskretnym, w ktorych wystepuje taka zalez-
nos¢ pomigdzy zmiennymi losowymi tworzacymi ciag {X:}, ze rozktad prawdo-
podobienstwa t-tej zmiennej zalezny jest od realizacji zmiennej X1, a nie zalezy
on od zmiennych X, X3, ..., Xo (Podgoérska i in., 2002). Innymi stowy, jest to
zdefiniowany na dyskretnej przestrzeni standéw ciag zdarzen, w ktérym prawdo-
podobienstwo kazdego zdarzenia zalezy wytacznie od wyniku poprzedniego.

Ciag zmiennych losowych {X}(=0,1,2,...) o mozliwych stanach
X (i=1,2,3,..) powiazany jest w tancuch Markowa, jeslidlai, j,t=1, 2, 3,...,
dla dowolnych x;, ,, ..., Xj; , X, zachodzi réwnos¢ (Kordos, 1973):

Pij (1) =P (Xt =xXj[Xt1 =X )=P(Xt =Xj| X1 =Xi, Xt—2 =Xjy_p s X1=Xip, X0 =Xig) (1)
Ciag zmiennych losowych X«(t=0, 1, 2,...) powiazany jest w jednorodny

fancuch Markowa, jezeli dla i, j, t=1, 2, 3, ... prawdopodobienstwo warunko-
we przejscia ze stanu i do stanu j (p;i(t)) nie zalezy od t, tzn.:

pij (t) = py (2)
Zakladajac, ze badana zbiorowos¢ jest stata w badanym okresie, tzn. nie do-

chodza do niej nowe jednostki oraz nie ubywaja dotychczas istniejace, zachodzi
rownos¢ (Pawtowski, 1969):

r r
DNi(t)=D Nj(t+)=..=N 3)
i=1 j=1
gdzie:
N — wielkos¢ zbiorowosci,
Ni(t) — liczba jednostek w i-tej grupie dochodowej w okresie t,
Nj(t+1) — liczba jednostek w j-tej grupie dochodowej w okresie t+1,
r — liczba grup dochodowych.

Prawdopodobienstwo przejscia jednostki z i-tej grupy dochodowej w okresie t
do j-tej grupy dochodowej w okresie t+1 wyrazone jest wzorem:

p”(t)=%(t+)l) da (i,j=1,2,...,1) (4)

gdzie Njj(t+1) to liczba jednostek, ktore w okresie t znajdowaty si¢ w i-tej grupie
dochodowej, a w okresie t+1 przesunely sie do j-tej grupy dochodowej.
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Prawdopodobienstwo pjj(t) przyjmuje warto$¢ z przedziatu [0, 1]. Jednocze-
$nie nalezy podkresli¢, ze prawdopodobienstwo przejscia jednostki z i-tej grupy
dochodowej w okresie t do j-tej grupy dochodowej w okresie t+1 tworza jedno-
rodny tancuch Markowa. Na podstawie prawdopodobienstwa pjj(t) konstruuje sig
macierz prawdopodobienstwa przejscia (Py):

pur(t) pr2(t) ... pur(t)
P, = Par(t)  P2(t) ... Par(t) 5)
prl(t) prZ(t) prr (t)

Macierz ta charakteryzuije sig nastgpujacymi wiasnosciami (Podgoérska i in., 2002):

Yp®=1 dia (j=12 .0 (6)
=1
p,J(t)ZO dla (i,j=1,2,...,1) )

dla kazdego t.

Macierz prawdopodobienstw przejscia (Py) wykorzystuje sie do szacowania
syntetycznych miernikéw stabilnosci dochodéw, do ktérych zalicza sie (Paw-
towski, 1969):

1) miernik stopnia stabilnosci dochodéw (C,):

i; pii (t) (®)

r

C]_:

2) miernik kierunku zmian dochodow (C,):

> pii ()

C, = i,jefl, 2,..., r}i>j
22 P+ 2.2, pi() (9)
> P j<i

3) miernik prawdopodobienstwa ,,przeskoczenia” grupy dochodowej (Cés)):

N > pi (1)
Cg(,s) _ i,jefl, 2,..,r}, |i-jl=s dla s= 2, 3, veey r-1 (10)

> pii(t)

ijefl, 2, 1} [i-jl=s-1
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Miernik C; przyjmuje warto$¢ z przedziatu [0, 1], przy czym z jednej strony
stopien stabilnosci dochodow jest tym wyzszy, im blizsza jednosci jest wartos¢
miernika. Z drugiej strony dynamika dochoddw jest tym wieksza, im blizsza
zera jest wartos¢ tegoz miernika. W przypadku gdy doch6d w ogoéle ulega zmia-
nie, wartos¢ miernika C, wigksza od 0,5 wskazuje na — przecigtnie rzecz biorac
— wieksze szanse przejscia do wyzszej grupy dochodowej. Z kolei wartosé
miernika C, mniejsza od 0,5 wskazuje na wieksze szanse przejscia do nizszej
grupy dochodowej. Miernik C, przyjmuje wartos¢ z przedziatu [0, 1].

Miernik C{® wykorzystuje sie¢ do opisu dynamiki, z jaka maleje prawdopo-
dobienstwo pj(t) wraz ze wzrostem odlegtosci pomigdzy poszczegdlnymi gru-
pami dochodowymi. Innymi stowy, w przypadku gdy np. s = 2, miernik C{* in-
formuje, o ile przecietnie rzecz biorac prawdopodobienstwo ,,przeskoczenia”
jednej grupy dochodowej (prawdopodobienstwo szacowane dla takich i, j = 1, 2,
..., I, ze]i— j|=2) jest nizsze niz prawdopodobienstwo przejécia do sasiedniej
grupy dochodowej (prawdopodobienstwo szacowane dla takichi, j=1, 2, ..., r,
ze |i— j|=1). Miernik ten rowniez przyjmuje wartos¢ z przedziatu [0, 1].

Dane pochodzace z formularzy PIT-28, PIT-36 i PIT-37 o0 wysokosci uzyska-
nych przychoddw za lata 2000 i 2006 obejmuja te sama zbiorowos¢ podatnikow,
zatem spetniaja zatozenie, ze badana zbiorowos¢ jest stata. Na ich podstawie
mozna wyznaczy¢ macierze prawdopodobienstw przejscia, a nastepnie oszaco-
wa¢ mierniki stabilnosci dochodow. Dane pochodzace z formularzy wskazaty, iz
dochody podatnikdw w badanym okresie ulegty zmianom, przy czym — ogo6lnie
rzecz biorac — ich wysokos¢ wzrosta.

W celu skonstruowania odpowiednich macierzy przejscia kazda sposréd ba-
danych zbiorowosci podatnikdw podzielono na 11 grup dochodowych.

TABL. 1. PODZIAL NA GRUPY DOCHODOWE W ZL
ZE WZGLEDU NA RODZAJ ZEZNANIA PODATKOWEGO?

Grupy dochodowe PIT-28 PIT-36 PIT-37
1. 50000 i mniej 30000 i mniej 20000 i mniej
2. 50000—100000 30000— 60000 20000— 40000
3. 100000—150000 60000— 90000 40000— 60000
4 .. 150000—200000 90000—120000 60000— 80000
5. 200000—250000 120000—150000 80000—100000
6 .. 250000—300000 150000—180000 100000—120000
7. 300000—350000 180000—210000 120000—140000
8 .. 350000—400000 210000—240000 140000—160000
9 .. 400000—450000 240000—270000 160000—180000
10 ... 450000—500000 270000—300000 180000—200000
11 powyzej 500000 powyzej 300000 powyzej 200000

a Z uwagi na wystepowanie réznic w wysokosci dochodéw osiaganych przez podatnikéw w zaleznosci od sktadanego ze-

znania (najwyzszymi dochodami dysponuja podatnicy prowadzacy dziatalnos¢ gospodarcza — zeznanie PIT-28, a najnizszymi
podatnicy sktadajacy zeznanie PIT-37), podzial na grupy dochodowe réwniez zostat uzalezniony od rodzaju skiadanego
formularza PIT zgodnie ze schematem przedstawionym w tabl. 1.

716 d1o: opracowanie wiasne na podstawie danych urzedu skarbowego.
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W oszacowanych macierzach przejscia dla podatnikow sktadajacych PIT-28,
PIT-36 lub PIT-37 na gtéwnej przekatnej znajduje sie oszacowane prawdopodo-
bienstwo tego, ze dochody nominalne podatnikéw nie zmienity si¢ istotnie®,
a zatem wielkosci te dotycza tych podatnikéw, ktdrzy pozostali w danej grupie
dochodowej. Powyzej gtéwnej przekatnej znajduje si¢ prawdopodobienstwo
przejscia do wyzszych grup dochodowych, a ponizej prawdopodobienstwo
przejscia do nizszych grup dochodowych.

TABL. 2. MACIERZ PRAWDOPODOBIENSTWA PRZEJSCIA PODATNIKOW

Grupy Grupy dochodowe w 2006 r.
dochodowe
W 2000 1. 1 ‘ 2 | 3 | 4 ‘ 5 ‘ 6 ‘ 7 ‘ 8 ‘ 9 ‘ 10 | 1
Formularz PIT-28 (dochody nominalne)
1 0,912| 0,056| 0,000| 0,014| 0,000| 0,004 0,000| 0,004 0,004| 0,000 0,007
2. 0,333| 0426| 0,111| 0,037 | 0,000| 0,037 0,000| 0,019 0,000| 0,000| 0,037
3. 0,211| 0,211| 0,263| 0,053| 0,053| 0,158 | 0,000| 0,000| 0,000| 0,053| 0,000
4. 0,063 | 0,000| 0,125| 0,125| 0,000| 0,000| 0,313| 0,125| 0,188| 0,000| 0,063
5. 0,000| 0,333| 0,000| 0,167 | 0,167 | 0,167 0,000| 0,000 0,000| 0,000 0,167
6 ... 0,000| 0,333| 0,167 | 0,000| 0,167 | 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,333
7. 0,000 | 0,000| 0,500| 0,000| 0,000| 0,000 0,500| 0,000| 0,000| 0,000 0,000
8. 0,200 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,200| 0,000| 0,400| 0,000| 0,000| 0,200
9. 0,000| 0,000| 0,250| 0,000| 0,250| 0,250| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,250
10 .... 0,000| 0,333| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000( 0,000| 0,000 0,000| 0,000 0,667
11 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000 0,000| 0,000| 0,000
Formularz PIT-36 (dochody nominalne)
1 0,642 | 0,267 | 0,036| 0,022 | 0,009| 0,004| 0,003| 0,004| 0,000 0,001| 0,010
2 0,204| 0,460| 0,199| 0,067 | 0,012| 0,005 0,010| 0,005 0,005| 0,005| 0,027
3 0,120| 0,230| 0,240| 0,175| 0,093| 0,038| 0,016| 0,027 | 0,027| 0,000 0,033
4 .. 0,153| 0,139| 0,236| 0,153 | 0,125| 0,056 | 0,042| 0,000 0,000| 0,000| 0,097
5. 0,086| 0,121| 0,121| 0,190| 0,086| 0,034| 0,103| 0,086 | 0,034| 0,000 0,138
6 .. 0,136 | 0,227| 0,091| 0,182 | 0,091| 0,091| 0,045| 0,023 | 0,045| 0,000 0,068
7 0,200| 0,100| 0,000| 0,167 | 0,133| 0,100| 0,200| 0,100| 0,033| 0,033| 0,033
8 0,182| 0,121| 0,061| 0,061| 0,182| 0,061 0,061| 0,030 0,030| 0,030| 0,182
9. 0,238 | 0,095| 0,000| 0,095| 0,048| 0,143 | 0,095| 0,048 | 0,095| 0,000 0,143
10 ... 0,435| 0,000| 0,000| 0,087 | 0,087| 0,043| 0,000| 0,043| 0,000| 0,000| 0,304
11 0,217| 0,072| 0,036| 0,006 | 0,036| 0,006| 0,012| 0,030| 0,042| 0,048 | 0,494
Formularz PIT-37 (dochody nominalne)
1. 0,747| 0,245| 0,007 | 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000 0,000
2. 0,145| 0,598 | 0,232| 0,018| 0,004| 0,001| 0,001| 0,000| 0,000| 0,000| 0,000
3. 0,067 | 0,310| 0,378| 0,175| 0,047| 0,018 0,002| 0,001| 0,000| 0,002| 0,001
4. 0,045| 0,247| 0,211| 0,185| 0,156| 0,071| 0,039| 0,016 | 0,019| 0,000 0,010
5. 0,081| 0,184 | 0,235| 0,125| 0,096| 0,096 0,081| 0,029 0,037| 0,029 | 0,007
6 ... 0,074| 0,103| 0,221| 0,059 | 0,044| 0,088| 0,2147| 0,103 | 0,059| 0,015| 0,088
7. 0,000| 0,073| 0,098| 0,049| 0,171| 0,122| 0,195| 0,024 | 0,024| 0,073| 0,171
8. 0,036| 0,071| 0,071| 0,107 | 0,179| 0,071| 0,143| 0,036| 0,071| 0,036 | 0,179
9. 0,059 | 0,000| 0,118| 0,235| 0,118| 0,000 0,059| 0,059 | 0,000| 0,059| 0,294
10 0,182| 0,182| 0,273| 0,000| 0,091| 0,000| 0,000| 0,091| 0,091| 0,000| 0,091
11 e 0,079| 0,079| 0,132| 0,105| 0,000| 0,053| 0,132| 0,026 | 0,079| 0,000| 0,316

Zrédto: jak przy tabl. 1.

® Wyjatek stanowi prawdopodobienstwo py;(t) odnoszace si¢ do podatnikéw, ktérzy w 2000 .
nalezeli do pierwszej grupy dochodowej, a w 2006 r. ich dochdd spadt lub pozostat bez zmian oraz
prawdopodobienstwo pi111(t) z kolei odnoszace sie¢ do podatnikéw, ktérzy w 2000 r. nalezeli do
ostatniej (jedenastej) grupy dochodowej, a w 2006 r. ich dochdd wzrést lub pozostat bez zmian.
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Jak mozna spostrzec, w kazdym z analizowanych formularzy prawdopodo-
bienstwo pozostania podatnika w pierwszej grupie dochodowej byto najwyzsze,
€O oznacza, ze dochody nominalne tych podatnikéw w 2006 r. pozostaty bez
zmian lub spadty w poréwnaniu do 2000 r. Jednoczesnie najwyzsze prawdopo-
dobienstwo pozostania w tej grupie wystapito w przypadku podatnikow sktada-
jacych PIT-28, nastepni pod tym wzgledem byli podatnicy sktadajacy PIT-37
oraz PIT-36.

Warto podkresli¢, ze wraz ze wzrostem odlegtosci pomigdzy grupami docho-
dowymi malato prawdopodobienstwo przejscia do wyzszej grupy. Przyktadowo,
dla podatnikow sktadajacych formularz PIT-37 prawdopodobienstwo przejscia
z drugiej do trzeciej grupy wyniosto po(t)=0,232, z drugiej do czwartej
p24(t) =0,018, z drugiej do piatej zaledwie pus(t) =0,004, a juz prawdopodobien-
stwo przejscia do grupy ésmej i wyzszej byto réwne 0.

Interesujace jest, ze wysokie prawdopodobienstwo przesunigcia si¢ z grupy
trzeciej do drugiej — $wiadczace o spadku dochoddéw — wystapito wsrdd osob
pracujacych i otrzymujacych przychody z wynagrodzen (PIT-37).

Réwnie interesujacych wnioskdw dostarcza analiza wartosci syntetycznych
miernikdw stabilnosci dochodow (8), (9), (10) oszacowanych dla badanej popu-
lacji podatnikdw.

Wykr. 1. WARTOSCI SYNTETYCZNYCH MIERNIKOW STABILNOSCI DOCHODOW
— FORMULARZE PIT-28, PIT-36, PIT- 37 (dochody nominalne)
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Uwaga. Ze wzgledu na charakter danych nie mozna bylo wyznaczy¢ miernika C3(3) dla dochodéw podatnikéw

sktadajacych zeznanie PIT-28. Przyjgto nastgpujace oznaczenia miernikow: C1— miernik stopnia stabilnosci dochodow,
C2 — miernik kierunku zmian dochodéw, C3 — miernik prawdopodobienstwa ,,przeskoczenia” grupy dochodowe;j.
dlas=2,3,4.

716 d1o: opracowanie whasne na podstawie danych Urzedu Skarbowego.
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Wartos¢ wskaznika C; wskazuje na niski stopien stabilizacji dochodéw nomi-
nalnych. Najwieksza dynamika dochodéw wystepowata wsrdd podatnikéw roz-
liczajacych sie zgodnie z formularzem PIT-36, a nastepnie z formularzami
PIT-37 i PIT-28.

Przecigtnie rzecz biorac, istnieja wigksze szanse przejscia do nizszej grupy
dochodowej niz do wyzszej (wartosci wskaznika C, mniejsze niz 0,5 wystapity
we wszystkich przypadkach).

Na podstawie wartosci wskaznika C{? mozna stwierdzi¢, ze prawdopodo-

bienstwo ,,przeskoczenia” jednej grupy dochodowej w przypadku podatnikéw
sktadajacych PIT-37, PIT-36 i PIT-28 byly przecictnie nizsze odpowiednio o:
30,85%, 38,87% i 63,5% niz prawdopodobienstwo przejscia do sasiedniej grupy.
Oznacza to, ze najmniejszymi szansami na ,,przeskoczenie” jednej grupy docho-
dowej dysponowali podatnicy sktadajacy formularz PIT-28, a najwickszymi —

PIT-37. Wartosci wskaznika C{¥ wskazuja, ze prawdopodobienstwo ,,przesko-

czenia” dwoéch grup dochodowych dla podatnikéw sktadajacych zeznanie
PIT-37 i PIT-36 byty przecigtnie o 37,23% i 11,38% nizsze niz prawdopodo-

bieastwo ,,przeskoczenia” jednej grupy. Zgodnie z wartosciami wskaznika C{

prawdopodobienstwo ,,przeskoczenia” trzech grup dochodowych w przypadku
podatnikéw sktadajacych zeznanie PIT-28, PIT-36, PIT-37 bylo przecigtnie
nizsze odpowiednio o 16,81%, 57,3%, 20,36% niz prawdopodobienstwo ,,prze-
skoczenia” dwaoch grup.

Warto podkresli¢, ze znaczna dynamike dochodéw wedtug wskazan miernika
C; mozna uznaé¢ za zjawisko pozytywne w tym sensie, iz istnieje mozliwosé
zmiany danej grupy dochodowej na wyzsza. Jednak wartos¢ miernika C, nalezy
juz interpretowac¢ negatywnie, oznacza bowiem, ze jesli poziom dochodoéw no-
minalnych podatnikéw w ogo6le ulega zmianie, to szanse na jego spadek sa wiek-
Sze niz na wzrost.

Jakkolwiek w badanym okresie wskaznik cen towar6w i ustug konsumpcyj-
nych odzwierciedlajacy poziom inflacji ksztattowal sie¢ na relatywnie niskim
poziomie, to wywart on wpltyw na wysokos¢ dochoddw realnych podatnikow.
Dlatego tez dochody podatnikéw z 2006 r. zostaty urealnione poprzez skorygo-
wanie ich z wykorzystaniem indeksu jednopodstawowego o podstawie z roku
2000 l5000.

TABL. 3. WSKAZNIKI CEN TOWAROW | USLUG KONSUMPCYJINYCH

Wyszczegolnienie 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
Rok poprzedni = 100 ........ccccceevnnen. 110,1 105,5 101,9 100,8 103,5 102,1 101,0
2000 = 100 oo 100,0 105,5 107,5 108,4 112,2 114,5 1157

716 d to: opracowanie wiasne na podstawie publikacji Rocznik... (2008).

Po uwzglednieniu wskaznika cen towaréw i ustug konsumpcyjnych nasta-
pity zmiany zaréwno w wartosci prawdopodobienstwa przejscia w oszaco-
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wanych macierzach przejscia, jak i w wartosci syntetycznych miernikow stabil-

nosci.
TABL. 4. MACIERZ PRAWDOPODOBIENSTWA PRZEJSCIA PODATNIKOW
Grupy Grupy dochodowe w 2006 .
dochodowe
waooor, | 1 | 2 | 3 | a ] s [ e[ 7] 8| 9| w0

0,926
0,463
0,211
0,063
0,000
0,000
0,000
0,200
0,000
0,000
0,000

0,748
0,286
0,153
0,167
0,086
0,136
0,233
0,182
0,238
0,435
0,235

0,852
0,198
0,100
0,078
0,081
0,074
0,024
0,036
0,059
0,182
0,079

0,042
0,333
0,368
0,063
0,333
0,333
0,000
0,000
0,000
0,333
0,000

0,177
0,460
0,284
0,264
0,172
0,295
0,067
0,182
0,095
0,000
0,060

0,144
0,684
0,415
0,302
0,272
0,147
0,122
0,107
0,059
0,364
0,158

Zrédto: jak przy tabl. 1.

Formularz PIT-28 (dochody realne)

0,011
0,074
0,105
0,125
0,000
0,167
0,500
0,000
0,250
0,000
0,000

For

0,031
0,162
0,251
0,139
0,138
0,136
0,067
0,030
0,000
0,043
0,036

For

0,004
0,106
0,342
0,192
0,213
0,206
0,073
0,107
0,059
0,091
0,105

0,004
0,037
0,105
0,063
0,333
0,167
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000

0,018
0,027
0,137
0,194
0,190
0,159
0,200
0,091
0,095
0,087
0,018

0,000
0,008
0,106
0,221
0,118
0,059
0,073
0,143
0,294
0,091
0,053

0,004
0,019
0,105
0,000
0,167
0,000
0,000
0,200
0,500
0,000
0,000

0,007
0,012
0,060
0,097
0,052
0,068
0,133
0,182
0,190
0,087
0,024

0,000
0,002
0,030
0,114
0,103
0,088
0,146
0,143
0,059
0,000
0,053

0,000
0,019
0,053
0,250
0,000
0,000
0,500
0,000
0,000
0,000
0,000

mularz PIT-36 (dochody

0,003
0,007
0,027
0,042
0,103
0,068
0,067
0,061
0,095
0,000
0,012

mularz PIT-37 (dochody

0,000
0,001
0,004
0,045
0,110
0,118
0,268
0,143
0,059
0,000
0,132

0,004
0,019
0,000
0,188
0,000
0,000
0,000
0,400
0,000
0,000
0,000

realne)

0,004
0,007
0,027
0,000
0,086
0,023
0,167
0,030
0,048
0,043
0,030

realne)

0,000
0,001
0,001
0,019
0,037
0,162
0,024
0,036
0,059
0,091
0,026

0,004
0,000
0,000
0,188
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000

0,000
0,005
0,027
0,000
0,034
0,045
0,000
0,061
0,095
0,000
0,048

0,000
0,000
0,001
0,019
0,029
0,044
0,073
0,107
0,000
0,091
0,079

0,004
0,000
0,053
0,063
0,167
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000

0,001
0,007
0,005
0,000
0,000
0,023
0,033
0,000
0,000
0,000
0,054

0,000
0,000
0,001
0,000
0,037
0,029
0,024
0,071
0,059
0,000
0,026

0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,000
0,667
0,000

0,001
0,002
0,005
0,014
0,000
0,000
0,000
0,030
0,048
0,043
0,042

0,000
0,000
0,001
0,000
0,000
0,015
0,073
0,071
0,059
0,000
0,079

0,004
0,037
0,000
0,000
0,000
0,333
0,000
0,200
0,250
0,000
0,000

0,009
0,022
0,022
0,083
0,138
0,045
0,033
0,152
0,095
0,261
0,440

0,000
0,000
0,000
0,010
0,000
0,059
0,098
0,036
0,235
0,091
0,211

Macierze prawdopodobienstwa przejscia wyznaczone dla dochodéw realnych
cechuja sig zblizonymi wiasnosciami do macierzy wyznaczonych dla dochodow
nominalnych. Niezaleznie od formularza pozostanie w pierwszej grupie docho-
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dowej cechowato si¢ najwickszym prawdopodobienstwem. Réwnoczesnie naj-
wieksze prawdopodobiefnstwo pozostania w tej grupie dochodowej oszacowano
dla podatnikéw rozliczajacych sie na formularzu PIT-28, a nastepnie PIT-37
i PIT-36. Warto podkresli¢, ze stosunkowo wysokie byto prawdopodobienstwo
tego, ze podatnicy, ktorzy znajdowali sie w 2000 r. w drugiej grupie dochodowej
pozostali w tej samej grupie rowniez w 2006 r. Sytuacja ta wystapita niezaleznie
od rodzaju sktadanego formularza PIT. Jednoczesnie najwigksze szanse przej-
scia tej grupy do wyzszej (trzeciej) grupy dochodowej mieli podatnicy wypetnia-
jacy formularz PIT-36. Z kolei najwicksze prawdopodobienstwo przesuniecia sie
z drugiej do nizszej (pierwszej) grupy dochodowej wystapito wsrod podatnikow
rozliczajacych sig na PIT-28.

W przypadku dochoddéw realnych réwniez wraz ze wzrostem odlegtosci po-
miedzy poszczegdlnymi grupami dochodowymi malato prawdopodobienstwo
przejscia do wyzszej grupy. Jednoczesnie praktycznie we wszystkich badanych
przypadkach prawdopodobienstwo przejscia do wyzszej grupy dochodowej byto
nizsze niz prawdopodobienstwo przejscia do nizszej grupy dochodowej. Z kolei
przy wzroscie poziomu dochodéw (w miare przechodzenia do wyzszej grupy
dochodowej) prawdopodobienstwo przejscia do nizszej lub wyzszej grupy do-
chodowej réwniez ulegato zmniejszeniu.

Na skutek urealnienia dochodéw prawdopodobienstwo pozostania w tej samej
grupie dochodowej ogdlnie rzecz biorac zwiekszyto sie¢ w przypadku zeznan
PIT-36 i PIT-37. Sytuacja ta nie byta juz tak wyrazna wsrod podatnikéw sktada-
jacych formularz PIT-28, gdzie prawdopodobienstwo to najczesciej ulegato
zmniejszeniu. Nie oznacza to jednak, ze omawiana grupa podatnikow zwickszy-
fa swoje szanse na przejscie do wyzszej grupy dochodowej. Decyduje 0 tym
przede wszystkim fakt, ze poza tym, iz prawdopodobienstwo przejscia do wyz-
szych grup byto nizsze niz w przypadku dochodéw nominalnych, to dodatkowo
nastapit wzrost prawdopodobienstwa przejscia do nizszych grup dochodowych.
Znamienne jest réwniez to, ze od grupy czwartej wzwyz prawdopodobienstwo
przejscia do wyzszej grupy wynosito 0. Rozwazana populacja podatnikéw
w 2006 r., w poréwnaniu do 2000 r., miata wicksze szanse na spadek realnych
dochod6w niz na ich utrzymanie lub wzrost.

Porownujac dochody nominalne i realne podatnikéw sktadajacych PIT-36
i PIT-37 spostrzec mozna, ze jakkolwiek prawdopodobienstwo pozostania w tej
samej grupie dochodowej ogolnie rzecz biorac zwigkszyto sie, to réwniez
zwiekszyto sie prawdopodobienstwo przejscia do nizszych grup. Biorac pod
uwage jednoczesny spadek prawdopodobienstwa przejscia do wyzszych grup
dochodowych oznacza to, ze w przypadku dochodéw realnych szanse na ich
wzrost byty mniejsze niz szanse na ich utrzymanie lub spadek.

Nalezy zauwazy¢, ze w przypadku podatnikéw wypetniajacych PIT-36
i PIT-37, ktorzy w 2000 r. nalezeli do ostatniej (jedenastej) grupy dochodowej,
a w 2006 r. ich dochdd wzrést lub pozostat bez zmian, prawdopodobienstwo
P1111(t) ulegto zmniejszeniu.
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Wykr. 2. WARTOSCI SYNTETYCZNYCH MIERNIKOW STABILNOSCI DOCHODOW
— FORMULARZE PIT-28, PIT-36, PIT- 37 (dochody realne)
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U w a g a. Ze wzgledu na charakter danych nie mozna byto wyznaczy¢ miernika C3(3) oraz CS(A) dla dochodow podatnikow
sktadajacych zeznanie PIT-28. Oznaczenia miernikow jak przy wykr. 1.

Zrodt o: jak przy wykr. 1.

Podobnie jak w przypadku dochodéw nominalnych wartosci miernika C;
wskazuja na niski stopien stabilizacji dochoddw. Z kolei w przeciwienstwie do
dochoddw nominalnych, najwieksza dynamika dochoddéw realnych wystepowata
wsrod podatnikow rozliczajacych sie na formularzu PIT-37, a w dalszej kolejno-
$ci wérdd podatnikow sktadajacych PIT-36 i PIT-28. Jednoczesnie wsrdd podat-
nikdw wypetniajacych PIT-36 i PIT-37, na skutek uwzglednienia poziomu infla-
cji nastapit wzrost stopnia stabilizacji dochodéw, o czym $wiadczy wyzsza war-
tos¢ miernika C;. Jesli chodzi o podatnikéw rozliczajacych sie zgodnie z formu-
larzem PIT-28, to miernik C, charakteryzowat sie nizsza wartoscia, co $wiadczy
0 nizszym stopniu stabilizacji dochoddw realnych niz dochodéw nominalnych.

Wartos¢ miernika C, mniejsza od 0,5 wystapita bez wzgledu na rodzaj formu-
larza. Co wazne, wartos¢ tego miernika oszacowana dla dochodéw realnych
ksztaltowata si¢ na nizszym poziomie niz dla dochodéw nominalnych. Oznacza
to, ze urealnienie dochodéw w wigkszym stopniu zwigksza szanse na przejscie
do nizszej grupy dochodowej niz do wyzszej.

Wartos¢ miernika C§2) wyznaczona dla dochodow realnych wskazuje, ze
wérod podatnikow sktadajacych PIT-37 szanse na ,,przeskoczenie” jednej grupy
nieznacznie zmalaty, a wsréd podatnikdw rozliczajacych sie na PIT-36 i PIT-28
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wzrosty w poréwnaniu do wartosci miernika wyznaczonej dla dochodéw nomi-
nalnych. Wyzsza wartos¢ miernika C§3) oszacowana dla dochoddw realnych niz
dla dochodéw nominalnych wskazuje, ze prawdopodobienstwo ,,przeskoczenia”
dwdch grup dochodowych wsrdd podatnikéw sktadajacych formularze PIT-36
i PIT-37 wzrosty. Poréwnujac natomiast warto$¢ miernika C§4> wyznaczona dla
dochodéw realnych i nominalnych stwierdzi¢ mozna, ze w przypadku podatni-
kéw sktadajacych PIT-37 szanse na ,przeskoczenie” trzech grup zmalaty, a
wsréd podatnikéw sktadajacych P1T-36 — wzrosty.

STABILNOSC DOCHODOW A POZIOM NIEROWNOMIERNOSCI
ROZKZADU DOCHODOW

Probujac odnalez¢ odpowiedz na pytanie o zaleznos¢ pomiedzy poziomem
stabilnosci dochod6w a poziomem nieréwnomiernosci rozktadu dochodéw moz-
na dokona¢ poréwnania wartosci prawdopodobienstwa przejscia w dwaéch skraj-
nych grupach dochodowych.

Przyktadowo, w przypadku podatnikéw sktadajacych PIT-37 oraz PIT-36,
zaréwno dla dochodéw nominalnych jak i realnych, réwnoczesne wystepowanie
wysokiego prawdopodobienstwa tego, ze dochody podatnikdw z najnizszej gru-
py spadna lub pozostana bez zmian (py1(t)) oraz stosunkowo wysokiego prawdo-
podobienstwa tego, ze dochody podatnikbw z grupy najwyzszej wzrosna lub
pozostana bez zmian (py111(t)) wydaje sig mie¢ wpltyw na wzrost nierownomier-
nosci rozktadu dochodéw pomiedzy latami 2000 i 2006. Swiadczy to bowiem
0 tym, ze w 2006 r. dochody podatnikéw o najwyzszych dochodach (p1111(t))
jeszcze bardziej wzrosty lub przynajmniej pozostaty na tym samym poziomie,
a dochody podatnikéw o najnizszych dochodach (p1(t)) spadty lub nie zmienity
sig. Taki stan rzeczy bez watpienia moze mie¢ wptyw na wzrost rozwarstwienia
pomigdzy najlepiej i najgorzej zarabiajacymi podatnikami, a co za tym idzie —
na wzrost nieréwnomiernosci rozktadu dochodéw w badanym okresie. Sytuacja
taka miata miejsce w przypadku podatnikéw sktadajacych PIT-37 i PIT-36.

W tym sensie stosunek prawdopodobienstwa przejscia w dwoch skrajnych
grupach dochodowych:

me G w

moze stanowi¢ proponowany miernik wzrostu nieréwnomiernosci rozktadu do-
chodoéw w czasie.

Mozna stwierdzi¢, ze nieréwnomiernos¢ rozktadu prawdopodobienstwa przej-
scia zarowno w przypadku dochodéw nominalnych, jak i realnych w badanym
okresie wsréd podatnikow sktadajacych PIT-36 byta wieksza niz wsrdd podatni-
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kow sktadajacych PIT-37, o czym swiadcza wartosci miernika m, :—pgm(g)
11

przedstawione w tabl. 5.

TABL. 5. STOSUNEK PRAWDOPODOBIENSTWA PRZEJSCIA W DWOCH SKRAJNYCH
GRUPACH DOCHODOWYCH (m,) — FORMULARZE PIT-36 | PIT-37

Stosunek prawdopodobienstw] Dochody
przejscia m, nominalne | realne

PIT-36 .o 0,77 0,59

PIT-37 oo 0,42 0,25

Zr6dto: jak przy tabl. 1.

Nadmieni¢ nalezy, ze skorygowanie dochodéw o wskaznik cen towardw i ustug
konsumpcyjnych spowodowato spadek poziomu nieréwnomiernosci rozktadu
dochoddw mierzony stosunkiem prawdopodobienstwa przejscia w dwdch skraj-
nych grupach dochodowych.

Whioski

Zastosowanie fancuchéw Markowa w badaniu stopnia stabilnosci dochodéw
podatnikéw wykazato, ze dochody te cechowaty sie niskim stopniem stabilnosci,
a najwieksza dynamika dochodéw wystepowata wsrod podatnikéw rozliczaja-
cych sie zgodnie z formularzem PIT-36 (dochody nominalne) i PIT-37 (dochody
realne), natomiast najnizsza dynamika dotyczyta podatnikdéw sktadajacych
PIT-28 (dochody nominalne i realne). Ogdblnie rzecz biorac, prawdopodobien-
stwo przejscia do wyzszej grupy dochodowej byto nizsze niz prawdopodobien-
stwo przejscia do nizszej grupy dochodowej, a wraz ze wzrostem poziomu 0sia-
ganych dochodoéw, prawdopodobienstwo przejscia do nizszej lub wyzszej grupy
dochodowej malato. Wysnu¢ mozna réwniez ogélny wniosek, ze jakkolwiek
nastapit wzrost dochoddw podatnikdéw, to nie byt on na tyle duzy, aby byto real-
ne przejscie do wyzszej grupy dochodowej. Innymi stowy, pomimo wzrostu
dochoddéw podatnicy w wiekszej czesci pozostali w tej samej grupie dochodo-
wej.

Urealnienie dochodéw odgrywa znaczaca role w analizie stopnia stabilnosci
dochoddw. Jak wazna jest to kwestia wskazuja réznice w oszacowanej wartosci
— zaréwno prawdopodobienstwa przejscia jak i miernikéw stabilnosci docho-
dow — wystepujace pomiedzy dochodami nominalnymi i realnymi. Okazuje sie,
ze skorygowanie dochoddw wskaznikiem cen towaréw i ustug konsumpcyjnych
powoduje, iz w wiekszosci badanych przypadkéw prawdopodobienstwo pozo-
stania w tej samej grupie dochodowej wzrasta, a praktycznie we wszystkich
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przypadkach prawdopodobienstwo przejscia do nizszych grup dochodowych
rosnie, natomiast maleje prawdopodobienstwo przejscia do wyzszych grup do-
chodowych. Ponadto na skutek uwzglednienia poziomu inflacji nastapit wzrost
stopnia stabilizacji dochoddw realnych, poza podatnikami rozliczajacymi sie na
formularzu P1T-28.

W wyniku przeprowadzonego badania zaproponowano miernik wzrostu nie-
réwnomiernosci rozktadu dochodoéw oparty na stosunku prawdopodobienstwa
przejscia w dwdch skrajnych grupach dochodowych oraz wykazano, ze ureal-
nienie dochodéw poprzez skorygowanie ich wskaznikiem cen towaréw i ustug
konsumpcyjnych istotnie wptywa na stopien stabilnosci dochodéw oraz poziom
nierébwnomiernosci rozktadu dochodéw mierzony za pomoca zaproponowanego
miernika.

dr Robert Orpych — Wyzsza Szkofa Bankowa w Poznaniu, Wydzia? Zamiejscowy w Chorzowie
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SUMMARY

The paper presents the results of an empirical analysis of the stability of tax-
payers’ income paying in one of the Silesian tax offices. To assess the degree of
income stability the Author used Markov chains. Transition probability matrix
was constructed, which was used to estimate the synthetic indicator of income
stability. The analysis found that the income of taxpayers were characterized by
a low degree of stability. The research stated that the probability of transition to
a higher income group was lower than the probability of transition to a lower
income group, and with the increase in the level of income generated, the prob-
ability of transition to a lower or higher income group decreased. The Author
proposed a growth measure of the income inequality distribution based on the
ratio of transition probabilities in two extreme income groups.
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PE3IOME

B cmamve npedcmasnenvt pesyrvmamvl IMAUPUHECKO20 AHATU3A CMA-
OuIbHOCMU 00X0008 HANO2ONAAMENbUIUKOE, KOMOPbLE PACCYUMBIEAIOMCSL C 00-
HUM U3 PUCKATbHBIX YNPABICHUL CUNE3CK020 80e600cmea. st OYeHKU cmeneHu
cmabunbHoCmuy  dMux 00X0008 Oblia UCnoIb30sana yenv Mapkoea. bwiiu
paspabomanvl Mampuybl SEPOSIMHOCIU Nepexodd, KOMopble UCHOb308AIUCH
07151 OYEHKU CUHMEMUYECKUX UsMepumenei CmaduibHOCmu 00X0008.

Ilposedennwiil ananus noxkasa, 4ymo 00Xo0bl HAO2ONJIAMENbUIUKO8 XapaKme-
PU308ANUCH HUZKOU cmenelvlo cmabunvhocmu. bviio nposepeno, umo seposm-
HOCMb Nepexood 6 2PYNNYy ¢ 8blCUUMU 00X00aMU ObLIA MEHbULE YeM 8ePOSIMHO-
cmb nepexooa 6 Spynny ¢ HU3WUMU 00X00amMu, a eMecme ¢ POCHOM YPOBHS
RONYHAEMBIX 00X0008, BEPOSMHOCIb NEPEX00d 8 2PYnny ¢ Oojiee HUKUMU UTU
boee 8bICOKUMU 00X00AMU NOHUNCALACD.

B cmamve Ovin npednosicen usmepumensy pocma HEpABeHCMa pacnpeoeieHus.
00X0008 OCHOBAHHBLI HA COOMHOULEHUU 8ePOSIMHOCIU NEPexood 8 08yX Kpali-
HUX OOXOOHbIX 2PYNNAX.



Barbara BATOG, lwona FORYS

Zastosowanie modeli zmiennych jakosciowych
do badania ceny rynkowej mieszkan

W okresie recesji gospodarczej réwniez rynek nieruchomosci podlega okre-
som dekoniunktury. W takiej sytuacji zalamanie popytu jest szczegélnie dotkli-
wie odczuwane przez rynek mieszkaniowy. Wazna staje si¢ wowczas polityka
mieszkaniowa wspierajaca podmioty dazace do zaspokajania potrzeb mieszka-
niowych. Istotnym elementem jest tu wsparcie finansowe panstwa, zwtaszcza
dla rodzin czy gospodarstw domowych, ktére z takiej pomocy wczesniej nie
korzystaty. Jest to jednoczesnie interwencja rzadu w sektor budownictwa,
utrzymujaca popyt na nowe mieszkania. Jednak przenoszenie praw do lokali
mieszkalnych odbywa sie takze na rynku wtérnym, przy czym na jedna transak-
cje na rynku pierwotnym przypadaja ponad dwie transakcje zawierane na rynku
wtornym. Nie mozna wiec pomina¢ roli rynku wtdrnego w zaspokajaniu potrzeb
mieszkaniowych, a tym samym wytaczy¢ go ze wspomnianej pomocy.

W latach 2007—2012 funkcjonowat w Polsce program ,,Rodzina na swoim”,
wprowadzony ustawa z 8 wrzesnia 2006 r. o finansowym wsparciu rodzin w naby-
waniu wlasnego mieszkania. Program zaktadat pomoc finansowa panstwa dla rodzin
starajacych sie 0 zakup pierwszego mieszkania na wolnym rynku. Obejmowat on
zar6wno rynek pierwotny, jak i wtorny. Jednak ograniczenia wydatkow budzeto-
wych panstwa sktonity rzad do szukania oszczednosci rowniez w tym programie.
Zamierzenia te sklonity autorki artykutu do podjecia badania rynku wtérnego
w kontekscie mozliwosci finansowania zakupu mieszkania z pomoca panstwa.

Celem artykutu jest wskazanie cech lokali mieszkalnych wptywajacych na
cene jednostkowa mieszkania, ktora kwalifikowataby jego zakup do finansowa-
nia w programie ,,Rodzina na swoim”.

W artykule poddano weryfikacji hipoteze o istotnym wptywie cech mieszkan,
zarowno jakosciowych jak i ilosciowych, na ceng jednostkowa mieszkania, ktora
miescitaby si¢ w limicie okreslonym w programie ,,Rodzina na swoim” w przy-
padku transakcji na rynku wtérnym.

OTOCZENIE RYNKOWE PROGRAMU ,,RODZINA NA SWOIM”
Wedtug danych Banku Gospodarstwa Krajowego (BGK)' omawiany program

pomocy panstwa w nabywaniu mieszkan cieszyt sie duzym zainteresowaniem.
W 2010 r. udzielono 43123 kredytéw (o ponad 40% wiecej niz w roku poprzed-

L www.bgk.pl.
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nim) na kwotg 8 mld zt. Wigkszos¢ z nich (60%) przeznaczona byta na nieru-
chomosci nabywane na rynku wtérnym. Na rynek pierwotny przypadio 24%
udzielonych kredytéw, a pozostate 16% — na budowe domoéw. Srednia kwota
kredytu wyniosta 187 tys. zt. Najliczniejsza grupe stanowili kredytobiorcy mie-
dzy 25. a 29. rokiem zycia, a nastepnie miedzy 30. a 34. rokiem zycia. Obie
grupy stanowity 74% wszystkich beneficjentow tego programu.

Od 15 sierpnia 2007 r. granicg finansowania stanowit wskaznik (w artykule
oznaczony symbolem RnS), obliczany iloczynem wspoéiczynnika 1,3 oraz $red-
niej arytmetycznej dwdch ogtoszonych wartosci przecigtnego kosztu budowy
mieszkania w budownictwie wielorodzinnym (kosztu odtworzenia), obowiazuja-
cy w gminie, gdzie potozony jest lokal mieszkalny lub dom jednorodzinny, na
ktory ma by¢ udzielony kredyt preferencyjny. Od pierwszego kwartatu 2009 r.
rzad zwigkszyt wartos¢ wspotczynnika do 1,4. Omawiane wskazniki wyznacza-
no dla wojewddztw (bez miast wojewoddzkich) oraz odrebnie dla miast woje-
wodzkich. Na wykr. 1 przedstawiono wartosci wskaznikow w kolejnych kwarta-
fach obowiazywania programu na rynku warszawskim.

Wykr. 1. DYNAMIKA WSKAZNIKA RnS W WARSZAWIE WEDLUG KWARTALOW
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W ramach wspomnianego ograniczania wydatkow budzetowych panstwa rzad
sktonit sie¢ do szukania oszczednosci réwniez w programie pomocy finansowej
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udzielanej na zakup pierwszego mieszkania. 18 stycznia 2010 r Rada Ministrow

przyjeta projekt nowelizacji przytoczonej wczesniej ustawy ograniczajacej do-

step do finansowania kolejnym grupom kredytobiorcéw, m.in. poprzez:

e zmniejszenie wspoiczynnika okreslajacego sredni wskaznik przeliczeniowy
kosztu odtworzenia 1 m? powierzchni uzytkowej budynkéw mieszkalnych

z wartosci 1,4 do 1,1, co w rezultacie skutkowato obnizeniem wysokosci

maksymalnych cen mieszkan (lub kosztéw budowy) branych pod uwagg przy

zaciaganiu preferencyjnego kredytu;
o wylaczenie z programu finansowania preferencyjnym kredytem transakcji
zawieranych na rynku wtérnym.

W trakcie dyskusji spotecznych nad nowelizacja pojawity sie propozycje po-
zostawienia w programie mozliwosci zakupu mieszkania na rynku wtérnym, ale
z nizszym wspdtczynnikiem — 0,8 dla rynku wtdrnego, przy wspotczynniku
1,0 dla rynku pierwotnego. W tym kontekscie nasuwa si¢ kilka watpliwosci,
ktore stanowia przestanke podjetych badan. Chodzito o zbadanie, czy zasadne
byto wycofanie z finansowania transakcji zawieranych na rynku wtérnym oraz
jaki odsetek tych transakcji spetniat wymogi tego finansowania w omawianym
programie. Limity, ktre obowiazywaty w przypadku analizowanego rynku war-
szawskiego, zostaty wykorzystane w konstrukcji zmiennej zaleznej.

Na wykr. 2 pokazano dynamike liczby kredytow udzielonych na zakup
mieszkania na rynku pierwotnym i wtornym w latach 2007—2011. W okresie
2007—2010 nie zaobserwowano duzych dysproporcji w liczbie udzielonych
kredytow mieszkaniowych na zakup mieszkania na rynku pierwotnym w poréw-
naniu z liczba zakupionych mieszkan na rynku wtérnym. Zréznicowanie liczby
kredytow na obu rynkach widoczne byto dopiero w pierwszym kwartale 2011 r.,
czyli gdy nastapito odwrécenie tendencji w liczbie udzielanych kredytéw na
zakup mieszkania na rynku pierwotnym.

Znaczny wzrost liczby udzielonych kredytéw odnotowano w 2009 r., kiedy
wartos¢ wskaznika byla wysoka, a ceny mieszkan na rynku wtérnym spadaty.
W efekcie coraz wiegksza liczba ofert rynkowych miescita sie w wyznaczonym
limicie.

Podjeto probe weryfikacji przyjetej na wstepie hipotezy badawczej na pod-
stawie warszawskiego rynku mieszkaniowego. W badaniu uwzgledniono
231 informacji o transakcjach rynkowych mieszkaniami na rynku wtornym
w 2009 r. oraz 222 informacje o transakcjach zawartych w 2010 r. Wykorzysta-
ne dane dotyczyty transakcji, ktére wczesniej wprowadzono do systemu ofero-
wania MLS WSPON i zakonczyly si¢ podpisaniem umowy kupna-sprzedazy.
Kazda oferte opisano zestawem kilkudziesigciu zmiennych ilosciowych i jako-
sciowych, ktére mozna byto potraktowaé jako zmienne objasniajace, natomiast
cena transakcyjna postuzyta w badaniu jako podstawa konstrukcji dychotomicz-
nej zmiennej objasnianej. Ceng transakcyjna mozemy przedstawi¢ w zt lub
w zt za m?, jak rowniez na skali nominalnej jako cena mieszczaca si¢ W przyje-
tych przez badacza przedziatach.
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Wykr. 2. LICZBA KREDYTOW UDZIELONYCH W PROGRAMIE
»RODZINA NA SWOIM” NA ZAKUP MIESZKANIA W WARSZAWIE
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W artykule zaproponowano ustalenie krancow przedziatéw zmiennej zaleznej
na poziomie limitow okreslonych w programie ,,Rodzina na swoim”. Zmienna
zalezna jest zakwalifikowanie si¢ albo nie mieszkania z dana cena transakcyjna
do rozwazanego programu. Do tak okreslonej dychotomicznej zmiennej zaleznej
zastosowano dwumianowe modele logitowe. Jako zmienne niezalezne wykorzy-
stano cechy mieszkan (ilosciowe i jakosciowe). Zastosowanie tego typu modeli
pozwolito oceni¢, ktére zmienne maja najwiekszy wptyw na cene spetniajaca
Kryteria narzucone programem pomocy mieszkaniowej panstwa.

Podstawa do wyznaczenia kategorii zmiennej objasnianej byty ceny transak-
cyjne 1 m? powierzchni uzytkowej mieszkania. Na wykr. 3 przedstawiono roz-
ktady tych cen w badanych latach.

W omawianym okresie dominowaty ceny w przedziale 6—8 tys. zt za 1 m?,
czyli w granicach obowiazujacego limitu. W czwartym kwartale 2010 r. limit
przekroczyt 9 tys. zt. Mogto to by¢ przyczyna wzrostu liczby transakcji rynko-
wych z przedziatu 8—10 tys. zt za m?, co obrazuje wicksze splaszczenie rozkta-
du cen w 2010 r. w poréwnaniu do 2009 r.

W latach 2009 i 2010 ponad 43% transakcji mieszkaniami na rynku wtérnym
zawartych zostato za ceng, ktdra miescita si¢ w granicach obowiazujacych limi-
tow. Udziat ten nie byt jednakowy w poszczegolnych latach. W 2009 r. blisko
39% transakcji odbylo sie za cene nizsza niz okreslona w limicie, natomiast
w 2010 r. udziat ten wzrést do prawie 48%.
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Wykr. 3. ROZKEAD CEN ZA 1 m2 MIESZKANIA W TRANSAKCJACH
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DWUMIANOWE MODELE LOGITOWE

Modele logitowe (Cieslak, 2001; Gruszczynski, 2001) sa czesto wykorzysty-
wane do opisu zjawisk jakosciowych. W ich podstawowych wersjach rozwaza
sig¢ zmienne dychotomiczne, ktorych wariantom przyporzadkowuje si¢ wartosci
1 lub 0. Modele te nazywane sa réwniez modelami dwumianowymi. W tego
typu modelach zmienna objasniana jest prawdopodobienstwo p, w przypadku
gdy rozwazana zmienna dychotomiczna przyjmie wariant oznaczony war-
toscia 1. Ze wzgledu na ograniczenie prawdopodobienstwa do przedziatu [0,1],
modelowaniu podlega bezposrednio nie prawdopodobienstwo p, lecz tzw. logit,
bedacy logarytmem ilorazu szans. Wowczas analizowany model jest opisany
wzorem:

|nl_p—ipi=2ﬁkxik +U;j 1)

gdzie:

pi — prawdopodobienstwo, ze zmienna dychotomiczna przyjmie wariant ozna-
czony wartoscia 1 dla przypadku i,

S — parametry strukturalne,

Xik — Zmienne objasniajace,

U; — sktadniki losowe o rozktadach niezaleznych.

Do oceny istotnosci oszacowanych parametrow modelu stosuje sie test tacz-
nych efektow. Jezeli hipoteza zerowa zaktada brak istotnosci kazdego z parame-
trbw modelu osobno (Gruszczynski, 2001), to wykorzystywana w tym tescie
statystyka Walda ma rozktad chi-kwadrat.

Do weryfikacji hipotezy zerowej, méwiacej o tym, ze wszystkie parametry
modelu — poza wyrazem wolnym — sa réwne zeru, stuzy test ilorazu wiary-
godnosci, ktdry jest mozliwy do zastosowania w przypadku szacowania modeli
metoda najwickszej wiarygodnosci. Statystyka testu (2) ma rozktad chi-kwadrat
z liczba stopni swobody réwna liczbie zmiennych objasniajacych modelu bez
wyrazu wolnego:

x?=2(InL-InLy) (2)
gdzie:

L — maksimum funkcji wiarygodnosci dla rozwazanego modelu,

Lo— maksimum funkcji wiarygodnosci dla modelu zawierajacego jedynie wy-
raz wolny (czyli modelu, w ktérym parametry przy zmiennych objasniaja-
cych sa rdwne zeru).

Jakos¢ modelu dwumianowego mozna oceni¢ za pomoca odchylenia

D (3), ktore poréwnuje analizowany model z modelem petnym, czyli takim,
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w ktoérym liczba parametréw jest rowna liczbie obserwacji (Cramer, 2003; Sta-
nisz, 2007):

D=2(InL,-InL) 3
gdzie:

L, — maksimum funkcji wiarygodnosci dla petnego modelu,
L — maksimum funkcji wiarygodnosci dla analizowanego modelu.

Odchylenie D ma asymptotyczny rozktad chi-kwadrat o liczbie stopni swobo-
dy rownej liczbie obserwacji minus liczba szacowanych parametrow, a obszar
krytyczny jest prawostronny?. Ze wzoru (3) wynika, ze pozadana wartos¢ staty-
styki D to wartos¢ na tyle mata, aby nie mozna byto odrzuci¢ hipotezy zerowej
méwiacej o tym, ze model pelny nie jest lepszy niz analizowany model®.

Z wartoscia funkcji wiarygodnosci oszacowanego modelu zwiazany jest
wspotczynnik R? (4) zaproponowany przez McFaddena. Miernik ten poréwnuje
logarytm maksimum funkcji wiarygodnosci analizowanego modelu z logaryt-
mem maksimum funkcji wiarygodnosci modelu, w ktérym wystepuje tylko wy-
raz wolny:

InL
RI\Z/IcFadden =1- m (4)

Kolejne dwa mierniki oceniajace jakos¢ oszacowanego modelu to iloraz szans
oraz zliczeniowy R® Sa one wyznaczane na podstawie tablicy klasyfikacji przy-
padkow (tabl. 1).

TABL. 1. TABLICA KLASYFIKACJI PRZYPADKOW

Przewidywane
Obserwowane = =
yi=1 yi =0
yi = 1 o, N1 N1o
yi = {0 No1 Noo

Zr 6 dto: Gruszczynski (2001).

lloraz szans (5) jest to stosunek iloczynu liczb poprawnie sklasyfikowanych
przypadkéw do iloczynu liczb przypadkow zaklasyfikowanych niepoprawnie.
lloraz szans, jako jeden z miernikow dopasowania modelu, powinien przyjmo-
wac wartos¢ wieksza od 1.

2 Hosmer D. W., Lemeshow S. (2000).

® W pracy Stanisza A. (2007) mozna znalez¢ wskazéwke, ze analizowany model charakteryzuje
sie dobrym dopasowaniem, jezeli otrzymany iloraz wartosci odchylenia D oraz liczby stopni swo-
body jest bliski jednosci.
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|S — nlanO (5)
No1Mo

Zakres zliczeniowego R? to przedziat od 0 do 1. Im wyzsze sa jego wartosci,
tym lepiej. Zliczeniowy R? jest wyznaczany jako udziat trafnie zaklasyfikowa-
nych przypadkow w ogélnej liczbie przypadkdow:

2 — M + Moo
R = N (6)

gdzie N — ogo6lna liczba przypadkow.

OSZACOWANIE MODELU DLA WTORNEGO OBROTU MIESZKANIAMI
W WARSZAWIE

Zmienne opisujace cechy mieszkan, uzyskane z systemu oferowania MLS
WSPON, mozna podzieli¢ na ilosciowe i jakosciowe. Do zmiennych ilosciowych
nalezaly: powierzchnia uzytkowa mieszkania w m?, cena za 1 m? cena catkowita,
liczba pokoi, rok budowy i liczba tazienek. Z kolei jako zmienne jakosciowe przy-
jeto: lokalizacje, stan prawny — prawo do lokalu, winde — istnienie windy
w budynku, standard — jako$¢ wykonczenia lokalu (wysoki, sredni, niski), bez-
pieczenstwo — ochrona budynku, przystosowanie do zamieszkania przez osoby
niepetnosprawne, dodatkowe powierzchnie przynalezne do lokalu, udogodnienia,
np. recepcja lub ustugi dodatkowe czy dostep do komunikacji publiczne;j.

W kilku przypadkach podjgto probe zamiany zmiennej ilosciowej (np. liczba
kondygnacji w budynku) na jakosciowa (dychotomicznie — budynek wysoki
lub niski). Dysponowano informacjami o dostepie do pieciu réznych rodzajéw
komunikacji publicznej (zmienne zero-jedynkowe), ktore zastapiono jedna
zmienna zero-jedynkowa, gdzie zero oznacza brak dostepu do komunikacji,
a jeden — dostep przynajmniej do jednego srodka komunikacji publicznej, ta-
kiego jak: autobus, tramwaj, metro, kolejka podmiejska, kole;j.

Modele dwumianowe szacowano osobno dla lat 2009 i 2010. Kryterium
wprowadzenia danej zmiennej objasniajacej do modelu byta istotnos¢ odpowia-
dajacego jej parametru, a takze poprawa jakosci modelu z danag zmienng w sto-
sunku do modelu bez tej zmiennej*. Zmiennymi objasniajacymi, ktére ostatecz-
nie uwzgledniono w modelach byty rok budowy (zmienna ciagta) oraz lokaliza-
cja (zmienna jakosciowa). Obie zmienne sa wypadkowa wielu innych cech zby-
wanych mieszkan. Z rokiem budowy wiaze sie obowiazujacy w trakcie inwesty-
cji standard mieszkania czy technologia budynku, a z lokalizacja chociazby do-
step do komunikacji publicznej.

4 Wykorzystano testy ilorazu wiarygodnosci.
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Wykr. 4. ROK BUDOWY BUDYNKOW, W KTORYCH MIESZKANIA
SPRZEDANO NA RYNKU WTORNYM WEDLUG LOKALIZACJI
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d1o: jak przy wykr. 2.
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Wykr. 5. ROK BUDOWY BUDYNKOW, W KTORYCH MIESZKANIA
SPRZEDANO NA RYNKU WTORNYM WEDLUG LOKALIZACJI
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Na wykr. 4 i 5 przedstawiono podstawowe parametry roku budowy mieszka-
nia w czterech wariantach lokalizacyjnych. Typowy wiek budynku, w ktérym
znajdowaty sie sprzedawane mieszkania, zalezat od jego lokalizacji. W obu ba-
danych latach najstarsze mieszkania sprzedawano w lewobrzeznej (ale central-
nej) czesci miasta — sredni rok budowy to 1970 r. w pierwszym badanym roku,
a 1969 r. w drugim. Najnowsze budynki z oferowanymi na rynku mieszkaniami
znajdowalty si¢ na peryferiach prawobrzeznej Warszawy (sredni rok budowy to
odpowiednio: 1996 r. w pierwszym roku, a 2001 r. w drugim roku analizy).
W pozostatych dzielnicach typowy wiek budynku to 20—30 lat. Najnowsze
mieszkania sprzedawano na obrzezu miasta, gdzie lokalizowano w ostatnich
latach najwiccej inwestycji.

Wyniki oszacowania zmiennych objasnianych dychotomicznych — ,,cena
ponizej/powyzej limitu” oraz zmiennych objasniajacych — ,,rok budowy” i ,,lo-
kalizacja” zamieszczono w tabl. 2. ,,Lokalizacja” (zmienna nominalna) charakte-
ryzowata si¢ 4 wariantami: LA — ,,lewobrzeze centrum”, LB — ,lewobrzeze
poza centrum”, PA — | prawobrzeze centrum” i PB — ,,prawobrzeze poza cen-
trum”. Aby oszacowanie modelu z tego typu zmiennag byto mozliwe, do modelu
wprowadzono zmienne reprezentujace o jedna kategorie mniej niz liczba katego-
rii zmiennej nominalnej. W tym przypadku pominigto zmienna reprezentujaca
lokalizacje PB.

TABL. 2. OSZACOWANIA MODELI DWUMIANOWYCH

Wyszczeg6lnienie Ocena Btad standardowy | Statystyka Walda p
2009
WYTaz WOINY ...ovvceeeiiveeeeeseieens 22,528 12,649 3,172 0,075
Rok budowy -0,011 0,006 3,169 0,075
LA -1,462 0,307 22,696 0,000
LB e -0,112 0,305 0,135 0,713
PA 1,159 0,356 10,609 0,001
2010
WYraz WOoINY ......ccveviiinneeccneneeeens 32,200 15,266 4,449 0,035
Rok budowy -0,016 0,008 4,320 0,038
LA e -1,724 0,322 28,705 0,000
LB oo -0,560 0,298 3,518 0,061
PA 0,793 0,344 5,313 0,021

Zr 6 dto: obliczenia wiasne w pakiecie Statistica PL.

Parametr przy zmiennej ,,rok budowy” jest istotny w obydwu badanych la-
tach, z tym ze w 2009 r. na poziomie 0,1, a w 2010 r. na poziomie 0,05. Ocena
parametru stojacego przy tej zmiennej jest ujemna w obydwu latach, zatem im
starszy budynek, tym wigkszy jest iloraz p/(1-p), a co za tym idzie — prawdo-
podobienstwo, ze cena za m? zmiesci si¢ w limicie.
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W tabl. 2 parametry dotyczace lokalizacji sa réznicami w stosunku do lokali-
zacji PB — peryferie prawobrzeznej Warszawy. Mozna zatem powiedzie¢, ze
ceteris paribus objasniany iloraz p/(1-p) byt w 2009 r. exp(-1,462)=0,232
i w 2010 r. exp(-1,724)=0,178 razy wigkszy dla wariantu LA niz dla wariantu
PB. Odpowiednio mniejsze byto prawdopodobienstwo, ze mieszkania z lokali-
zacja LA miaty cene za 1 m® mieszczaca si¢ w limicie.

Podobnie ksztattowata sie sytuacja dla wariantu LB — z tym ze w 2009 r. war-
tos¢ exp(-0,112)=0,894, a w 2010 r. exp(-0,560)=0,571. Z kolei w przypadku
PA objasniany iloraz p/(1-p) byt ceteris paribus w 2009 r. exp(1,159)=3,187
i w2010 r. exp(0,793)=2,210 razy wiekszy niz dla wariantu PB, czyli znacznie
wigksze byto tez prawdopodobienstwo, ze mieszkania z lokalizacja PA miaty
cene za 1 m? mieszczaca sie w limicie.

W tabl. 3 zamieszczono wyniki klasyfikacji przypadkdw, ilorazy szans oraz
wartosci zliczeniowego R® w latach 2009 i 2010.

TABL. 3. KLASYFIKACJA PRZYPADKOW

Przewidywane
Wyszczeg6lnienie — —
yi=1 yi =0
2009
Obserwowane: y;j=1 41 43
yi=0 16 114
lloraz szans ................ 6,79 X
Zliczeniowy R*w % 72,43 X
2010
Obserwowane: y;=1 59 40
yi=0 21 87
lloraz szans ................ 6,11 X
Zliczeniowy R* w % 70,53 X

Zr 6 dto: obliczenia wiasne.

llorazy szans w obydwu latach niewiele sie réznity — byty wysokie. Przy tym
wysoka wartosé osiagnat réwniez zliczeniowy wspétczynnik R? co dobrze
swiadczy o jakosci oszacowanych modeli. Wyniki weryfikacji statystycznej tych
modeli zamieszczono w tabl. 4.

TABL. 4. WERYFIKACJA STATYSTYCZNA OSZACOWANYCH MODELI

Wyszczeg6lnienie 2009 2010
Odchylenie D ..... 243,62 240,68
Stopnie swobody ..... . 209 202
D/stopnie SWODOAY ........cccovieiiiiininrseereirreeee 1,166 1,191
Statystyka testu ilorazu najwickszej wiarygodnosci 65,26 (p=0,000) 69,21 (p=0,000)
R? MCFAAUENA ...oo.vvoveereecrec e 0,211 0,223

7 r6d1o: obliczenia wiasne w pakiecie Statistica PL.
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Zaréwno w 2009 r., jak i w 2010 r. wartos¢ odchylenia D podzielonego przez
liczbe stopni swobody byta bliska 1, zatem swiadczy to o dobrym dopasowaniu
modelu do danych. Rowniez statystyka testu ilorazu najwiekszej wiarygodnosci
przyjeta pozadana wartos¢, co potwierdzito przewage oszacowanych modeli nad
modelami tylko z wyrazem wolnym. Wspdtczynniki R?> McFaddena sa zblizone
w obydwu latach, co pozwala wnioskowa¢ o poréwnywalnej jakosci oszacowa-
nych modeli°.

Podsumowanie

Przeprowadzone rozwazania wskazuja na istotny wptyw lokalizacji oraz wie-
ku budynku na cene transakcyjna mieszkania na warszawskim rynku wtornym.
Lokalizacja jest zmienna nominalna, natomiast wiek budynku (w badaniu wzigto
pod uwage rok budowy) — zmienna ilosciowa. Starszy wiek budynku, w ktérym
znajdowato sie zbywane mieszkanie, zwiekszat prawdopodobienstwo zakwalifi-
kowania sie mieszkania do pomocy finansowej panstwa z programu ,,Rodzina na
swoim”.

Najnowsze mieszkania maja wysokie ceny w stosunku do mieszkan budowa-
nych przed trzydziestoma czy czterdziestoma laty z uwagi na technologie wzno-
szenia (system uprzemystowiony) i standard lokali. Jednakze wspomniana zasa-
da nie dotyczy mieszkan najstarszych, ale zlokalizowanych w prestizowych
czesciach miasta. Oszacowane parametry dla zmiennej ,,lokalizacja” potwierdza-
ja, ze najwazniejsza determinanta ceny jednostkowej mieszkania jest jego loka-
lizacja.

Przyjeta w badaniu lokalizacja mieszkania w centralnej czesci lewobrzeznej
Warszawy dawata najmniejsze szanse na zmieszczenie si¢ jego ceny w limicie
okreslonym w programie, natomiast najwieksze szanse gwarantowata lokalizacja
mieszkania w centrum prawobrzeznej stolicy, w ktorej znajduja sie zasoby
mieszkaniowe o niskim standardzie, w nieremontowanych budynkach przedwo-
jennych (wykr. 4i5).

Obszary miasta uwzglednione w grupach lokalizacyjnych ,,lewobrzeze poza
centrum” (LB) oraz ,,prawobrzeze poza centrum” (PB) znajdowaty si¢ na obrze-
zach miasta, gdzie w latach 1960—1980 wznoszono najwieksze spétdzielcze
osiedla Warszawy. Mieszkania te sa na rynku tansze niz mieszkania w starych,
ale zmodernizowanych kamienicach w centrum miasta lub na nowoczesnych
osiedlach z ostatnich lat. Ocena parametru stojacego przy LB (tabl. 2) jest nie-
istotna, co oznacza, ze szanse znalezienia sie w limicie mieszkan w tej czesci
stolicy sa takie same, jak w czgsci centralnej (PB).

® W pracy Gruszczynski M. (2010) autor wskazuje, ze wspdiczynnik R?> McFaddena nie jest
unormowany i zwykle przyjmuje wartosci blizsze 0 niz 1. Dlatego tez zostat tu wykorzystany do
poréwnania modeli, a nie do oceny kazdego z nich osobno.
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Uzyskane wyniki w dwoch kolejnych latach pokazuja nieco wigksze dopaso-
wanie do danych z 2010 r. w poréwnaniu z 2009 r. Przyczyna tego moze byc¢
wieksze sptaszczenie rozkladu cen 1 m? mieszkania w 2010 r. Dodatkowo bada-
nie cen transakcyjnych w tych latach nie uzasadnia tak dynamicznych zmian
limitéw cen w ostatnich kwartatach badanego okresu. Pozostate badane cechy
mieszkan, takie jak: dostep do komunikacji miejskiej, lokalizacja w budynku,
liczba pokoi czy uktad funkcjonalny mieszkania, nie okazaty sig istotne w pro-
ponowanych modelach logitowych. Nie wyczerpuje to jednak zestawu cech,
ktore badacz mégtby wykorzysta¢ w tych modelach przy wiekszym dostepie do
informacji. Proponowane podejscie jest uzupetnieniem dotychczas stosowanych
metod statystycznych, stosunkowo mato rozpowszechnionym w Polsce. Dodat-
kowo uzyskane wyniki moga by¢ przydatne w konstruowaniu wytycznych dla
kolejnych programéw, ktére zastapia analizowany program pomocy panstwa
,,R0dzina na swoim”.

dr Barbara Batdg — Uniwersytet Szczecisiski, dr hab. Iwona Fory§ — profesor Uniwersytetu
Szczecinskigo
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SUMMARY

The article presents the results of the housing market survey in Warsaw in
2009 and 2010. Offers were described by a set of several quantitative and qua-
litative variables, including the transaction price. In the studied years operated
the "’Rodzina na swoim™ (*’Family on its own’”) program, in which the housing
price limits were introduced on the opportunity to apply for funding. However,
the limits of budget expenditure resulted in the introduction of savings and an-
nouncement of the program realization in a modified formula. In this context,
conducted by the Authors the secondary housing market research shows the
characteristics of a dwelling eligible for purchase by the state fund.
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The co-financing threshold in Warsaw was treated as a dichotomous variable
(a feature which is included or not in the range of co-financing). Binomial logit
models were used for so defined dependent variable. As independent variables
were used both guantitative and qualitative housing characteristics. The use of
this type of models allows to assess which variables have the greatest impact on
the price of meeting the criteria of the State housing assistance program.
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Natalia NEHREBECKA, Aneta Maria DZIK

Zdolnos¢ przetrwania przedsiebiorstw w Polsce

Temat ,,przezywalnosci” przedsiebiorstw pozostaje wazny, poniewaz dla 40%
matych i srednich firm priorytet stanowi utrzymanie si¢ na rynku. W przypadku
firm duzych przetrwanie jest najwazniejsze dla 19% podmiotow, gtéwny cel
strategiczny W tej grupie przedsigbiorstw to wzrost udziatu w rynku®. Od 2008 .
w gospodarce polskiej obserwuje si¢ wzrost liczby postanowien upadtoscio-
wych. W pierwszej potowie 2012 r. upadtos¢ ogtosito ok. 400 firm. Przedsig-
biorcy wskazuja na problemy z ptynnoscia wynikajace z nieterminowej splaty
zobowiazan przez kontrahentéw. Przyczyn bankructwa upatruje sie w zatorach
ptatniczych, malejacym popycie, ograniczonych mozliwosciach inwestowania
i problematycznej dostepnosci kredytow.

Praktycy definiuja jako przestanki upadtosci ujemny kapitat wiasny oraz
straty przewyzszajace 50% kapitatu podstawowego. Zagrozone sa szczegdlnie
branze majace problemy z terminowym sptacaniem zobowiazan (budowlana,
spozywcza, transportowa, kosmetyczna)?. Obserwowana na rynku konkurencja
cenowa prowadzi do wygrywania przetargdw przy cenach niezapewniaja-
cych zysku, co powoduje zatory ptatnicze. Pojawiajace si¢ zalegtosci groza ban-
kructwem mimo nowych zamdwien i mozliwosci eksportowych. Nehrebecka
(2011) wskazuje, ze firmy polskie istnieja srednio ponad dwukrotnie krocej niz
w Belgii. Za majace najmniejsza zdolno$¢ przetrwania uzna¢ mozna firmy
transportowe, a w nastepnej kolejnosci podmioty gospodarcze z sektoréw bu-
downictwo, pozostate ustugi oraz handel. Najdtuzej utrzymuja sie na rynku
przedsigbiorstwa zajmujace si¢ rolnictwem, towiectwem i lesnictwem oraz
przemystowe.

Majac na uwadze konsekwencje powstawania, rozwoju i upadania firm
dla rynku pracy i og6lnej produktywnosci gospodarki, pogtebienie wiedzy o uwa-
runkowaniach tej dynamiki wydaje si¢ by¢ waznym problemem badawczym.
Zagadnienie to jest istotne w kontekscie polityki pienieznej wobec sektora firm.
Zgodnie z teoria akceleratora finansowego istnieje mechanizm wzmacniajacy
szok monetarny poprzez bilanse przedsigbiorstw (Bernanke i in., 1996).
W okresie dekoniunktury wystepuje zwickszenie kosztu kredytowania oraz
ograniczenie mozliwosci finansowania inwestycji, co zwigksza ryzyko niewy-

! Monitoring... (2011).
2 polska Agencja Rozwoju Przedsighiorczosci, dane z 2012 r.
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ptacalnosci. | cho¢, jak wskazuja Maczynska i Zawadzki (2006), bankructwa
przedsicbiorstw stanowia naturalne zjawiska w gospodarce rynkowej, to nie
zawsze sprzyjaja diugookresowemu wzrostowi efektywnosci ekonomicznej.
W warunkach bowiem postepujacej globalizacji obserwowane jest zagrozenie
tzw. tancuchem upadtosci.

W analizie okresu trwania firmy nalezy rozrézni¢ modelowanie zjawiska
upadiosci (bankructwa)® od modelowania wyjscia firmy z rynku. To drugie
jest sytuacja szersza, w szczegblnosci moze oznacza¢ dobrowolna decyzjg za-
wieszenia lub likwidacji dziatalnosci i jest podstawa tradycyjnej teorii rynku
i konkurencji. Natomiast teoria transmisji polityki monetarnej w wiekszym stop-
niu jest aplikowana do modelowania finansowych ograniczen w dalszym prowa-
dzeniu przedsiebiorstwa, wiec lepsze wyniki w analizie tego zagadnienia uzy-
skuje sie pracujac na danych dotyczacych wytacznie bankructw®. Dostgpne zbio-
ry danych nie zawsze dostarczaja jednak informacji o motywach opuszczenia
rynku przez firme, a czegsto — co jest jeszcze trudniejsza sytuacja dla analityka
— brakuje informacji o przyczynie znikniecia firmy z obserwowanej proby (np.
niepodleganie obowiazkowi sprawozdawczemu w danym roku w przypadku
danych GUS). Dlatego tez jest stosunkowo mato prac empirycznych modeluja-
cych diugos¢ trwania firm z rozréznieniem przyczyny opuszczenia rynku przez
podmiot.

Celem badania jest budowa wskaznika pozwalajacego przypisaé¢ przedsiebior-
stwu prawdopodobienstwo bankructwa. Na podstawie literatury skonstruowano
model ekonometryczny, aby sprawdzi¢, jak wczesnie pojawiaja Sie symptomy
upadtosci oraz aby zbada¢, czy z wyprzedzeniem mozna wskaza¢ grupe podmio-
tow zagrozonych bankructwem. Narzedzia umozliwiajace wczesne identyfiko-
wanie zagrozen stanowia szanse wptywania na efektywnos$¢ przedsiebiorstw.
Analize przeprowadzono za pomoca regresji logistycznej na zmiennych skatego-
ryzowanych przeksztatconych transformacja WoE (weight of evidence). Zasto-
sowano metody scoringowe pozwalajace na podziat przedsiebiorstw ze wzgledu
na stopien zagrozenia upadtoscia. Do estymacji wykorzystano dane panelowe
pochodzace ze sprawozdan GUS z lat 2001—2010.

Upadtos¢ jest przedmiotem rozwazan teoretycznych, a takze badan empi-
rycznych prowadzonych na podstawie danych jednostkowych, wykazywanych
w sprawozdaniach firm. Prace te nie dostarczaja jednak jednoznacznych wnio-
skow. Model upadtosci przedsigbiorstw powinien uwzglednia¢ specyfike gospo-
darki, w ktérej ma by¢ wykorzystywany. Znane na swiecie modele zagrozenia
upadtoscia (Altman, 1968; Charitou i in., 2004; Keasey, McGuinness, 1990;
Sheppard, 1994) sa nieprzystawalne do uwarunkowan polskich. Stosowanie ich
W naszej rzeczywistosci jest zatem nieefektywne. Nasza analiza rozszerza do-

3 W opracowaniu pojecia ,,bankructwo” oraz ,,upadtos¢” stosowano zamiennie. Maczynska
(2009) wskazuje, ze ,,.bankructwo” to termin z zakresu ekonomii, a ,,upadto$¢” to okreslenie
prawne.

* Konkluzja z prac: llmakunnas, Topi (1996); Mata i in. (2010).
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tychczasowa wiedze o procesach zwigzanych z bankructwem przedsiebiorstw
w Polsce. Badanie zostato przeprowadzone na podstawie danych reprezentatyw-
nych dotyczacych ponad 50 tys. firm niegietdowych, co przemawia za stosowa-
niem opisanej koncepcji.

PRZEGLA4D LITERATURY

Powstawanie nowych przedsiebiorstw, ktdre przetrwaja na rynku sprzyja in-
nowacyjnosci, podnosi ogélna produktywnos¢ poprzez lepsza alokacje zasobow,
utatwia wdrazanie nowych technologii w gospodarce (Giovannetti i in., 2007).
Bankructwa przedsiebiorstw, mimo ze gwarantuja niezbedna selekcje ekono-
miczna, to w zwiazku ze wspomnianym wczesniej zagrozeniem tzw. tancuchem
upadtosci nie sprzyjaja wzrostowi efektywnosci ekonomicznej (Maczynska,
Zawadzki, 2006).

Poczatkowo perspektywy rozwoju firmy uzalezniano od jej rozmiaru (Gibrat,
1931). W latach 90. ub. wieku pojawit sie szereg prac (Geroski, 1995; Sutton,
1997, 1998) podwazajacych prawo Gibrata i wskazujacych na silna, negatywna,
relacje prawdopodobienstwa bankructwa z wielkoscia firmy. Mate firmy do-
swiadczaja wigkszych trudnosci w utrzymaniu si¢ na rynku (Audretsch, Mah-
mood, 1995; Evans 1987; Geroski i in., 2007), poniewaz moga by¢ mniej efek-
tywne i bardziej narazone na ryzyko wzrostu kosztéw. Wielkos¢ firmy moze tez
wynika¢ z ograniczen w dostepie do kapitatu (Fazzari i in., 1988), a co z tym
zwigzane — mate firmy sa bardziej narazone na utrate ptynnosci. Wieksze
firmy, charakteryzujace si¢ lepszym wyposazeniem w kapitat rzeczowy i ludzki,
czesciej tez prowadza bardziej zdywersyfikowana produkcje, co czyni je odpor-
niejszymi na fluktuacje popytu. Zjawisko przewagi konkurencyjnej firm matych
jest mozliwe raczej w przypadku dziatalnosci o charakterze niszowym (Porter,
1979).

Rozpatrywanie wptywu wielkosci firmy w momencie jej powstania na szanse
przetrwania prowadzi do nieco innych wnioskow. Zatozenie przez przedsiebior-
ce duzej firmy oznacza wieksze koszty wejscia na rynek, tzw. koszty ,,utopio-
ne”. Ujemny wptyw wielkosci poczatkowej na szanse przetrwania okazat sie
statystycznie istotny w modelu oszacowanym przez wspomnianych autorow
(Geroski, Malta i Portugal, 2007). Z kolei Jovanovic (1982) wskazuje, ze przed-
siebiorcy zakladajacy nowa firme nie sa w stanie doktadnie oceni¢ szans rozwo-
ju i przetrwania firmy, a wiec ucza sie i rewiduja swa ocene w trakcie prowa-
dzenia dziatalnosci. Malejace funkcje ,,hazardu” wykazano m.in. w pracach Ma-
ta i Portugal (1994), Audretsch i Mahmood (1995). Nowsza literatura tematu
przybliza oszacowania niemonotoniczne funkcji ,,hazardu” w ksztatcie odwro-
conego U (Agarwal i in., 2002; Cefis i Marsili, 2005). Oznacza to, ze prawdopo-
dobienstwo zakonczenia dziatalnosci rosnie w pierwszych latach istnienia firmy,
a nastepnie spada. Harhoff, Stahl i Woywode (1998) podkreslaja zalezno$é¢ spo-
sobu wychodzenia z rynku od formy prawnej podmiotu. Spétki z ograniczona
odpowiedzialnoscia charakteryzuja sie¢ ponadprzecietna stopa upadtosci.
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W polityce wspierania przedsichiorczosci kluczowe moze okaza¢ si¢ stwarzanie
odpowiednich warunkéw powstajacym firmom oraz dostosowanie pomocy do
roznych kohort przedsiebiorstw w zaleznosci od specyfiki uwarunkowan, w kt6-
rych powstaty. Najwigksze szanse dalszego funkcjonowania maja firmy powstaja-
ce w branzach o wigkszej koncentracji i niskich stopach wyjscia, w okresie szyb-
kiego wzrostu PKB (Geroski i in., 2007). Na podstawie wynikéw badan takich
autorow, jak: Allen i Gale (2000), Bond i in. (2003), Rajan i Zingales (2003) oraz
Gorg i Spaliara (2009) mozna stwierdzi¢, ze specyfika systemu finansowego kraju
ma znaczenie w zakresie stabilnosci finansowania sie przedsiebiorstw w trakcie
zmian koniunktury, a tym samym ciagtosci ich funkcjonowania.

Jako czynnik zwiekszajacy prawdopodobienstwo przetrwania firmy wskazywa-
ny jest réwniez status eksportera (Greenaway i in., 2007). Firmy bedace eksporte-
rami wysylaja sygnat, ze sa w dobrej kondycji, maja wystarczajaca ptynnos¢, by
ponies¢ ,,koszty utopione” i wej$¢ na rynek zagraniczny (Chaney, 2005). Giovan-
netti, Ricchuti i Veluchhi (2007) wykazali natomiast, ze operowanie na rynkach
migdzynarodowych zwigksza prawdopodobienstwo upadtosci — konkurencja
migdzynarodowa jest czynnikiem utrudniajacym przezycie. Zgodnie z oczekiwa-
niami sukces na rynku miedzynarodowym jest najtatwiej osiagalny w przypadku
przedsigbiorstw duzych, innowacyjnych i zaawansowanych technologicznie.

Sygnatem wskazujacym na pogarszajaca Si¢ Sytuacje firmy sa wartosci
wskaznikow finansowych. Na ich podstawie mozna prognozowaé¢ prawdopodo-
bienstwo bankructwa. Mata, Antunes i Portugal (2010) twierdza, ze im wiekszy
udziat krétkoterminowego zadtuzenia w strukturze zobowiazan, tym wyzsze
prawdopodobienstwo bankructwa. Gorg i Spaliara (2009) konkluduja, ze wskaz-
niki finansowe istotnie wptywaja na prawdopodobienstwo upadtosci, ale w od-
mienny sposéb w przypadku poréwnywanych krajow W. Brytanii i Francji.
Wozrost rentownosci obniza prawdopodobienstwo bankructwa w obu panstwach,
jednak efekt jest wyrazniejszy w W. Brytanii. Przedsigbiorstwa charakteryzujace
si¢ wigksza dzwignia finansowa maja wyzsze prawdopodobienstwo bankructwa,
jednak efekt ten jest statystycznie nieistotny. Im wyzszy wskaznik pokrycia po-
twierdzony danymi bilansowymi, tym nizsze prawdopodobienstwo bankructwa
w przypadku W. Brytanii. Firmy bedace w stanie sptaca¢ swoje zobowiazania
wykorzystujac przeptywy na rachunkach gotéwkowych maja zatem wieksza
szanse przetrwania. Wskaznik ten jest istotny w systemie finansowym zoriento-
wanym rynkowo. Nieliniowy wplyw zadtuzenia na prawdopodobienstwo ban-
kructwa opisuja Lopez-Garcia i Puente (2006). Wedtug nich aktualne zadtuzenie
determinuje kierunek wptywu jego zwiekszenia. W przypadku firm o stosunko-
wo matym zadtuzeniu wzrost zobowiazan zwigksza szanse przezycia, natomiast
firmy o wysokim wskazniku zadtuzenia przy jego wzroscie zwiekszaja szanse
bankructwa.

W Polsce problematyka predykcji bankructwa przedsigbiorstw stata sig
przedmiotem zainteresowania badaczy w potowie lat 90. XX w. W duzej mierze
byto to skutkiem przejscia do rynkowego modelu gospodarki, na co wskazuja
w swoich opracowaniach np. Maczynska i Zawadzki (2006), Maczynska (2009,
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2011), Ptak-Chmielewska (2010a, 2010b). Autorzy wskazuja, ze modele wczes-
nego ostrzegania sa szczegOlnie przydatne w okresie przemian spoteczno-
-gospodarczych. Narastajaca konkurencja, na skutek postepujacej integracji
z Unig Europejska (UE) i ogdlnoswiatowego trendu przechodzenia w kierunku
gospodarki w wigkszym stopniu opartej na wiedzy, staje si¢ czgstym wyzwa-
niem dla przedsigbiorstw. Wykorzystujac technike analizy historii zdarzen
Markowicz i Stolorz (2006) opracowaty tablice zywotnosci polskich firm po-
wstatych i likwidowanych w latach 90. ub. wieku. Uboga jest natomiast lista
prac empirycznych modelujacych determinanty zywotnosci firm polskich.
Ossowski (2004)° podjat probe ekonometrycznej analizy czynnikéw warunkuja-
cych przetrwanie przedsiebiorstw, jednak badanie to objeto jedynie mata probke
(186) firm z woj. gdanskiego z lat 1992—1996.

W Instytucie Nauk Ekonomicznych PAN pod kierunkiem Maczynskiej opra-
cowano 7 modeli prognozowania upadtosci. Wykorzystano dane o 80 spdtkach
notowanych na GPW w Warszawie. W modelu najlepiej przewidujacym upa-
dtos¢ jako zmienne objasniajace zawarto: wynik operacyjny/wartos¢ aktywow,
wartos¢ kapitatu wiasnego/wartos¢ aktywow, wynik finansowy netto+amorty-
zacja/suma zobowiazan, aktywa obrotowe/zobowiazania krotkoterminowe
(Maczynska, 2004). Z kolei Poznanska (2005) opisuje uzyskane wspdlnie
z Jacksonem i Klich wskazniki korelacji migdzy liczba przedsigbiorstw, ktore
przetrwaly i rozwinegty sie a wybranymi zmiennymi regionalnymi wedtug
wojewodztw (np. stopa bezrobocia, liczba oddziatow bankow, jakosé¢ infrastruk-
tury, gestos¢ zaludnienia, poziom edukacji). Wyniki jednoznacznie wskazuja, ze
0 wiele istotniejsze od zmiennych regionalnych sa cechy wewnetrzne poszcze-
g6lnych kohort przedsigbiorstw — wiek, wielkos¢ i sprzedaz przypadajaca na
zatrudnionego.

W polskiej literaturze poruszana jest rowniez kwestia finansowania przedsie-
biorstw. Nowe przedsiebiorstwa sektora MSP (mate i srednie przedsiebiorstwa)
maja ograniczony dostep do zrédet finansowania, musza opiera¢ sie na kapita-
tach wiasnych, ewentualnie liczy¢ na pomoc wyspecjalizowanych agencji roz-
woju lub nie zawsze dostepne fundusze publiczne (Btawat, 2004). Finansowanie
bankowe jest mocno racjonowane (Pawtowska, Marzec, 2011). Rynek kapitato-
wy finansuje jedynie firmy bedace w fazie ekspansji. Zaangazowanie kapitatu
zewngtrznego wymaga bowiem uwiarygodnienia si¢ nowego przedsigwzigcia
lub akceptacji wyzszego stopnia ryzyka przez inwestoréw (np. fundusze venture
capital). Korzystanie z kredytu kupieckiego jest w Polsce istotnym zrodtem
finansowania biezacej dziatalnosci i substytuuje kredyt bankowy, szczeg6lnie
w okresach kryzysu i restrykcyjnej polityki pienigznej (Pawtowska, Marzec,
2011).

Wedzki (2008) podaje przeglad literatury swiatowej i polskiej dotyczacej
prognozowania upadtosci przedsigbiorstw wedtug wskaznikéw finansowych
uwzgledniajacych przeptywy pienigzne. Autor konkluduje, ze wykorzystanie

5 Blawat (2004), s. 105.
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komponentéw rachunku przeptywdw pienigznych w modelowaniu dostarcza
lepszych prognoz upadtosci od modeli opartych na wskaznikach memoriato-
wych. Antonowicz (2010) przedstawia zas przeglad zmiennych egzogenicznych
wykorzystywanych w polskich modelach prognozowania upadtosci przedsig-
biorstw. Do estymacji prawdopodobienstwa upadtosci przedsigbiorstwa w ciagu
roku najczesciej wykorzystuje sie wskaznik ptynnosci finansowej oraz wskaznik
struktury finansowania majatku przedsiebiorstwa.

Kolejne zmienne czesto uwzgledniane w analizie to pochodne produktywnosci
majatku (m.in. przychody/aktywa, wynik finansowy netto/aktywa). Dominujacym
tematem w badaniach dyskryminacyjnych wyjscia z rynku jest skupienie si¢
badaczy tylko na tej czesci populacji przedsiebiorstw, ktora formalnie upada. Jest
to jednak niewielki odsetek ogotem firm, ktore z réznych przyczyn co roku
przestaja prowadzi¢ dziatalnos¢ i znikaja z rynku, choé¢ niekoniecznie z rejestru
REGON?®. Nehrebecka (2011) proponuje analize¢ zmian strukturalnych polskich
przedsiebiorstw za pomoca metody opartej na tancuchu Markowa, pozwalajacej
na prognozy sktadu sektora przedsigbiorstw, jak réwniez obliczenie sredniego
pozostatego czasu trwania. Autorka stwierdza, ze we wszystkich sektorach
najwyzszy sredni wiek maja eksporterzy niewyspecjalizowani. Im wieksza
firma, tym dtuzszy jest $redni wiek oraz sredni pozostaty czas trwania. Porownu-
jac te badania nalezy wzia¢ pod uwage réznice w badanych podmiotach (przedsie-
biorstwa aktywne, nieaktywne) oraz nie zawsze spéjne definicje zmiennej
objasnianej.

METODA, DANE | ZMIENNE

W celu zbudowania wskaznika pozwalajacego oceni¢ prawdopodobienstwo
bankructwa przedsigbiorstwa wykorzystano regresje logistyczna. Ze wzgledu na
duza liczbe wskaznikdw finansowych pozwalajacych na ocene kondycji przed-
siebiorstwa (zmiennych objasniajacych) we wstepnej analizie danych wyzna-
czono moc predykcyijna kazdej ze zmiennych (wspdiczynnik Giniego’, wskaznik
information value (I1V), a nastgpnie zastosowano klasteryzacje w celu ogranicze-
nia wymiaréw analizy. Przeprowadzona w ten sposob selekcja zmiennych po-
zwolita unikna¢ problemu wspétliniowosci w modelu, co potwierdzono liczac

® Jak podaje autor, w latach 2004—2008 upadtosé¢ dotyczyta jedynie 0,30% jednostek wyreje-
strowanych z REGON i 0,02% jednostek zarejestrowanych — Antonowicz (2010), s. 213.

" Wspétczynnik Giniego stuzy do jednowymiarowej oceny mocy dyskryminacyjnej zmiennej. W ce-
lu jego wyznaczenia szacowany jest model zawierajacy tylko jedna zmienna objasniajaca, a wskaznik

n

mierzy jej sile predykcyjna. GINI =1 ((cpankrut — chankrut)(gpiebankut _ gnigbankrit y) - geizie:
i

chankrut __ skumulowany odsetek bankrutéw w kategorii i wybranej cechy, clebankiit __ skuymulowa-

ny odsetek zdrowych firm w kategorii i wybranej cechy. Wynik jest réwnoznaczny ze statystyka
Somer’s D.
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statystyke VIF (Variance Inflation Factor)®. Model oszacowano na zmiennych
skategoryzowanych przeksztatconych transformacja WoE (weight of evidence).
Transformacja WoE jest bardzo czesto stosowana w budowie modeli scoringo-
wych z wykorzystaniem regresji logistycznej, poniewaz takie przeksztatcenie
zmiennych pozwala na zachowanie liniowej zaleznosci wzgledem funkcji logi-
stycznej. Co wiecej WoE niesie informacje o wzglednym ryzyku powiazanym
z kazda kategoria danej zmiennej. Im bardziej ujemna warto$¢, tym bardziej
zagrozona bankructwem kategoria:

piniebankrut
WOEi zln( pibankrut j (1)
gdzie:
i — Kkategoria,
piebankiit —__ nrocent firm, ktore nie zbankrutowaty i trafity do kategorii i,
prankiit—__ procent firm, ktore zbankrutowaly i trafity do kategorii i.

Kategoryzacji dokonano wybierajac podziat z maksymalnym information
value (IV), miara mierzaca statystyczna odlegto$¢ Kullbacka-Leiblera (H) mie-
dzy bankrutami i niebankrutami. Statystyka IV, oparta na WoE, pozwala zmie-
rzy¢ moc predykcyjna wybranej charakterystyki. Wartos¢ IV zalezy od liczby
kategorii oraz punktéw podziatu. Zmienne, dla ktorych 1V nie przekracza warto-
sci 0,1 uznawane sa za stabe w kontekscie mocy predykcyjnej, zas wartosci po-
wyzej 0,3 swiadcza o0 duzej mocy dyskryminacyjnej (Anderson, 1999).

IV=H (q niebankrut "q bankrut )+ H <qbankrut||q niebankrut ) —
— Z ( piniebankrut _ pibankrut )\NOEi (2)
i
gdzieq — funkcja ggstosci.

Na podstawie wyestymowanych parametrow wyznaczono wagi dla poszcze-
gblnych zmiennych objasniajacych. W rezultacie uzyskano zestaw wskaznikow
finansowych pozwalajacych oceni¢ firme oraz przypisano przedsigbiorstwom
prawdopodobienstwo bankructwa.

8 Statystyka VIF jest zdefiniowana przez wsp6iczynnik determinacji dla regresji zmiennej obja-

1-R2

$niajacej X j wzgledem pozostatych regresoréw RJ{VIF: 1 ]
j
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Analizg przeprowadzono na podstawie danych jednostkowych z bilansu oraz
rachunku zyskéw i strat przedsichiorstw pochodzacych ze sprawozdan GUS
z lat 2001—2010. Modele szacowano wykorzystujac wszystkie przedsiebior-
stwa, ktore zbankrutowaty oraz losowo wybrane firmy zdrowe. W skonstruowa-
nych w ten sposéb prébach firmy, ktdére ogtosity upadtos¢ stanowity 20%.
Zabieg ten, typowy dla metod scoringowych, gdzie ,,zte” podmioty stanowia
maty odsetek populacji, ma na celu poprawe wiasnosci statystycznych sto-
sowanych narzedzi. Przed oszacowaniem modelu sprawdzono reprezentatyw-
nos¢ skonstruowanej proby wykorzystujac wyniki testdw nieparametrycznych
Wilcoxona-Manna-Whitneya®, Kotmogorowa-Smirnowa™ i testu parametrycz-
nego t-Studenta na réwnos¢ srednich dla zmiennych ciaglych oraz testu

Pearsona y2'? i wspGtczynnika PSI (Population Stability Index) dla zmiennych

dyskretnych. Wspdétczynnik PSI jest wykorzystywany w celu sprawdzenia rézni-
cy w rozkiadach dwéch zmiennych skategoryzowanych. Im wieksza warto$é
wspobiczynnika, tym wigksza statystyczna odlegto$¢ miedzy rozktadami.

Podstawowym zbiorem danych sa roczne oraz kwartalne sprawozdania finan-
sowe sporzadzane na 31 grudnia kazdego roku. Wykorzystanie obydwu zbioréw
danych jest konieczne ze wzgledu na réznice w zakresie przedmiotowym wyste-
pujace pomiedzy sprawozdaniami rocznymi i kwartalnymi.

Analizowano podmioty aktywne (zgodnie z definicja GUS). Kazda z bada-
nych firm mogta by¢ w danym momencie w jednym z czterech stanéw aktywno-
sci prawnej i ekonomicznej, tj. podmioty aktywne: prowadzace dziatalnos¢,
w budowie, w stanie likwidacji, w stanie upadtosci. Prognozowane bankructwo
dotyczy zatem podmiotow, ktore 31 XII byly w stanie upadtosci, jednak
nadal prowadzity dziatalnos¢ i w okresie objetym sprawozdaniem uzyskaty
z niej przychody. Badane przedsighiorstwa bgdace w stanie upadtosci i spet-
niajace warunki wskazywane przez praktykéw charakteryzuja sie ujemnym ka-
pitatem wilasnym oraz stratami przewyzszajacymi 50% kapitatu podstawo-
wego.

. . n-(n+1
% Statystyka Wilcoxona-Manna-Whitneya, U =n; -n, +M

—Ry, gdzie: n, — rozmiar
préby k, Ry — suma rang w prébie 1.
1% Statystyka Kotmogorowa-Smirmowa, D =max D =max|F (xj)—F2(x;)|, gdzie F(x;) —
j i
dystrybuanta zmiennej x; w probiek.

U Statystyka testu t-Studenta, t=X_—’u\/n_, gdzie: X — $rednia z préby, x4 — $rednia z po-
S

pulacji, S — odchylenie standardowe w prébie, n — liczba obserwacji w prébie.
12 » (O +Ei)? - oL N
Statystyka testu Pearsona y2, y =Z—, gdzie: O, — czestos¢ i-tej kategorii
i=1 Ei
w prébie 1, E; — czestosé i-tej kategorii w probie 2.
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W tabl. 1 przedstawiono strukture przedsiebiorstw wedtug standéw aktywnosci
prawnej i ekonomicznej. Od 2002 r. obserwowano malejacy trend upadtosci,
natomiast od 2008 r. widoczny jest wzrost podmiotéw w stanie upadtosci.

TABL. 1. LICZBA PRZEDSIEBIORSTW WEDLUG STANOW AKTYWNOSCI PRAWNEJ
| EKONOMICZNEJ

Podmioty aktywne

Lata prowadzace : w stanie w stanie

dziatalnos¢ w budowie likwidacji upadtosci
47600 31 505 262
43594 16 230 224
45248 20 219 255
44152 14 149 226
46098 15 125 158
46813 8 129 98
47960 7 116 82
52840 46 161 98
53517 29 169 132
52902 41 151 120

Zr 6 d1o: opracowanie wlasne na podstawie danych GUS.

Na podstawie literatury wybrano potencjalne predyktory upadtosci, koncen-
trujac sie na wskaznikach finansowych. Sygnatami pogorszenia kondycji finan-
sowej przedsiebiorstwa sa: ujemna dynamika przychodow, aktywéw i kapitatu
wiasnego, spadek zyskdw, ujemny kapitat wiasny, rosnace zadtuzenie, problemy
z ptynnoscia finansowa, stabnaca sprawnos¢ operacyjna, malejace inwestowanie
w srodki trwate (zestawienie). Skonstruowano zmienne objasniajace charaktery-
zujace cechy kondycji finansowej firm, takie jak: dynamika obrotéw, dynamika
aktywow, dynamika kapitatu wiasnego, rentownosé, zadtuzenie, ptynnosé
i sprawnos¢ operacyjna. W analizie uwzgledniono nie tylko biezace wartosci
wskaznikow, ale rowniez ich statystyczne wiasnosci (np. mediana) wyznaczone
na oknach roznej dtugosci (np. wartos¢ z ostatnich 3 lat).

Dodatkowa zmienna objasniajaca jest branza. Na podstawie informacji o PKD
2007 zdefiniowano tu 5 kategorii: przemyst, handel, transport, budownictwo
i pozostate ustugi. Wyodrebniono réwniez podziat ze wzgledu na kierunek
sprzedazy™®. Wyrézniono tutaj nastepujace typy podmiotéw gospodarczych:
nieeksporter, eksporter niewyspecjalizowany (podmiot, ktdry prowadzit dziatal-
nos¢ eksportowa niezaleznie od poziomu tego eksportu), eksporter wyspecjali-
zowany (podmiot realizujacy ponad 50% udziatu eksportu w przychodach).

¥ Udziat w eksporcie zostal obliczony jako stosunek przychodéw z eksportu produktow,
towardw i materiatdw do przychoddéw ze sprzedazy produktéw, towaréw i materiatow.
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ZESTAWIENIE ZMIENNYCH WYKORZYSTANYCH W ANALIZIE

Nazwy wskaznikow

Definicje wskaznikow

Zwrot z aktywdéw — ROA
Zwrot ze sprzedazy — ROS
Zwrot z kapitatu wtasnego — ROE ...
Marza zysku brutto

Marza z zysku operacyjnego
Obrét aktywow biezacych
Obrdt aktywami trwatymi
Obrot aktywami
Zysk operacyjny ...
EBITDA

Wartos¢ KSIQOWA .......cvvvevveerieiinisieiceenns

Wskaznik struktury aktywow

Wskaznik ptynnosCi .......c.ccceveerrneeicnnnnas
Wskaznik biezacej ptynnosci
Wskaznik szybki ptynnosci
Wskaznik dzwigni finansowej
Wskaznik zadtuzenia krétkoterminowego

Wskaznik dtugu do kapitatu

Wskaznik dtugu do aktywéw
Zadtuzenie ditugoterminowe do kapitatu ...

Wskaznik dynamiki przychodéw

Wskaznik dynamiki wynikéw netto

Wskaznik dynamiki wyniku zysku opera-
cyjnego

Wskaznik zdolnosci (obstugi) sptaty zadtu-
zenia

Wskaznik pokrycia kosztéw finansowych

7 r 6 d1o: opracowanie wiasne.

zysk netto/aktywa razem
zysk netto/przychody ze sprzedazy
zysk netto/kapitat wiasny

(przychody ze sprzedazy—koszty ze sprzedazy)/przychody ze
sprzedazy

wynik operacyjny/sprzedaz netto

przychody ze sprzedazy/aktywa obrotowe
przychody ze sprzedazy/rzeczowe aktywa trwate
przychody ze sprzedazy/aktywa razem
przychody operacyjne—koszty operacyjne

przychody operacyjne—koszty operacyjne+pozostate przychody
operacyjne

aktywa razem (zobowiazania krotkoterminowe+zobowiazania
diugoterminowe)

(rzeczowe aktywa trwate—zobowiazania krétkoterminowe)/akty-
wa obrotowe

aktywa obrotowe/zobowiazania krétkoterminowe

srodki pieniezne/zobowiazania krétkoterminowe

(aktywa obrotowe-zapasy)/zobowiazania krétkoterminowe
aktywa razem/kapitat wiasny

zobowigzania krétkoterminowe/aktywa razem

(zobowigzania krétkoterminowe+zobowiazania dtugoterminowe)/
/kapitat wiasny

(zobowiazania krétkoterminowe+zobowiazania dtugoterminowe)/
laktywa razem

zobowiazania dtugoterminowe/(zobowiazania diugoterminowe+
+akcje zwykte+akcje uprzywilejowane)

przychody ze sprzedazy w biezacym roku/przychody ze sprzeda-
zy W roku poprzednim

wyniki netto w roku biezacym/wynik netto w roku poprzednim

wyniki zysku operacyjnego w roku biezacym/wynik zysku opera-
cyjnego w roku poprzednim

(wynik netto+amortyzacja)/(zobowiazania krétkoterminowe+zo-
bowiazania diugoterminowe)

wynik zysku operacyjnego/koszty finansowe

Wykorzystano takze zmienna objasniajaca dotyczaca struktury wiasnosci
(dominujacy udziat kapitalu zagranicznego w kapitale wiasnym). Zasadnosé¢
uwzglednienia tych zmiennych w badaniu potwierdzaja dane przedstawione
w tabl. 2. Najwieksza liczba firm bedacych w stanie upadtosci charakteryzowat
sie przemyst. Stosunkowo duzy odsetek podmiotéw aktywnych w stanie upadto-
sci dotyczyt réwniez budownictwa. Biorac pod uwage Kierunek sprzedazy najle-
piej radzili sobie wyspecjalizowani eksporterzy.
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TABL. 2. LICZBA PRZEDSIEBIORSTW WEDLUG STANOW AKTYWNOSCI PRAWNEJ
| EKONOMICZNEJ W 2010 R.

Podmioty aktywne
Wyszczegdlnienie : E
prowadzace : w stanie w stanie
dziatalnos¢ w budowie likwidacji upadtosci

Wedlug rodzajéw prowadzonej dziatalnosci®

Przemyst ....cccoovveiineineneneeeeeene 16368 3 70 73
BUAOWNICIWO ... 5483 — 17 14
Handel ... 15685 3 28 16
TranSPOrt .o.cvveivereerceeee e 2829 — 3 7
Pozostate ustugi .......ccocoveerennniricicnne, 10225 2 30 8
Wedtug wielkosci eksportu
NI€EKSPOIEr .....ovvrveeeciireieeeere 37086 40 115 77
Eksporter niewyspecjalizowany ........... 11388 — 21 35
Eksporter wyspecjalizowany ................ 4434 1 15 8

Wedtug struktury wlasnosci

KIaJOWY ..ot 46319 40 141 108
W:To | 2101 (o741 ) VRN 6583 1 10 12

aZ proby wytaczono sekcje PKD 2007: A — rolnictwo, lesnictwo, towiectwo i rybactwo, K — dziatalnos¢ finan-
sowa i ubezpieczeniowa, O — administracja publiczna i obrona narodowa, obowiazkowe zabezpieczenia spoteczne,
T — gospodarstwa domowe zatrudniajace pracownikow; gospodarstwa domowe produkujace wyroby i $wiadczace ustugi
na wiasne potrzeby, U — organizacje i zespoty eksterytorialne.

Zrédto: jak przy tabl. 1.

WYNIKI ANALIZY

Badanie przeprowadzono na trzech prébach. Pierwsza dotyczyta przedsie-
biorstw obserwowanych w 2009 r. (model I). Aby uwzgledni¢ zmienne makro-
ekonomiczne analiz¢ powtorzono na prdébce skonstruowanej w analogiczny
sposob, ale obejmujacej przedsiebiorstwa obserwowane w latach 2003—2009
(model I1). W modelu I oraz modelu Il prognozowano prawdopodobienstwo
bankructwa w okresie rocznym. Oszacowano réwniez tzw. model wczesnego
ostrzegania, w ktérym starano sie wychwyci¢ z trzyletnim wyprzedzeniem
symptomy bankructwa dla przedsigbiorstw obserwowanych w latach 2003—
—2007 (model I11). Wykrycie tych problemoéw stosunkowo wczesénie pozwala
uruchomi¢ mechanizm kryzysowy, ktéry moze uchroni¢ przed procesem upadto-
sciowym. Wydaje sie, ze firmy stabo sobie radza z wczesnym identyfikowaniem
zagrozen oraz budowaniem diugookresowych scenariuszy strategicznych.

W modelu | w ostatecznej wersji znalazty si¢ zmienne przedstawione w tabl. 3.
Najwicksza wage przypisano wskaznikowi pokrycia kosztow finansowych (37%).
Wskaznik ten jest rowniez wskazywany przez Maczynska i Zawadzkiego jako
istotny w prognozowaniu upadtosci firmy, poniewaz odzwierciedla, w jakim
stopniu zyski operacyjne moga ulec obnizeniu, aby nadal zostaty pokryte koszty
finansowe. Wyzsza wartos¢ wskaznika oznacza wieksze bezpieczenstwo finan-
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sowe przedsiebiorstwa (Gorg, Spaliara, 2009). W przypadku oceny zdolnosci
kredytowej, gdy poziom pokrycia odsetek od kredytow zyskiem operacyjnym
jest mniejszy niz 2, splate odsetek uznaje sie za obciazona ryzykiem. Najlepiegj
oceniono firmy, w przypadku ktérych wskaznik éw przekracza 2,41, natomiast
najwieksze prawdopodobienstwo bankructwa maja przedsiebiorstwa o wartosci
wskaznika ponizej —1,26.

TABL. 3. OCENA PRZEDSIEBIORSTW NA PODSTAWIE MODELU I?

Waga zmiennej
: w ocenie ” Ocena
Zmienne kofhcowej Wartosé czastkowa
w %
Wskaznik  udziatu  srodkéw  pienigznych 12 —o0—(,01016 0
w aktywach ogdtem (srednia z 3 lat) 0,01016—0,0310 41
0,0310—0,1678 70
0,1678— +oo 133
Kierunek sprzedazy (0 — nieeksporter, 1 — 13 0 36
eksporter, 2 — wyspecjalizowany eksporter) 1 0
2 166
Wskaznik ptynnosci 15 —o0 —0,8246 0
0,8246—1,8707 86
1,8707— +oo 121
Wskaznik pokrycia kosztéw finansowych 37 —oo — —1,2581 0
-1,2581—2,4129 120
2,4129— +oo 327
Wskaznik dtugu do aktywéw ($rednia z 6 lat) 13 —o0 —0,35203 118
0,35203—0,51728 77
0,51728—0,80442 36
0,80442— +oo 0
Przychody ze sprzedazy 12 —o0 —1759 0
1759—29973 135
29973— oo 84

a Ocena przedsigbiorstw z badania za 2009 r.
Zrédto: jak przy tabl. 1.

Wskaznik ptynnosci biezacej (waga 15%) jest druga z najwazniejszych cech
sygnalizujacych zagrozenie upadioscia. Jest to charakterystyczne dla tego typu
modeli, ktére z reguly zawieraja co najmniej jeden wskaznik charakteryzu-
jacy ptynnosé. Firmy o wartosci wskaznika nieprzekraczajacej 0,82 uznano
za najbardziej zagrozone bankructwem. Wskazano réwniez na udziat srodkéw
pienieznych w aktywach ogétem, kierunek sprzedazy oraz stosunek diugu do
aktywOw oraz przychody ze sprzedazy jako dobre predyktory bankructwa.
Zgodnie z wynikami Chaney (2005) najlepiej oceniono wyspecjalizowanych
eksporterow.
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Wykr. 1. ROZKEAD OCENY PRZEDSIEBIORSTW WYNIKAJACEJ Z MODELU
DLA ,,BANKRUTOW?” I ,NIEBANKRUTOW?” (model I)
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Z 16 dto: opracowanie whasne na podstawie danych GUS.

Rozktad oceny przedsicbiorstw w podziale na firmy, ktére zbankrutowaty
i nie zbankrutowaly potwierdza, ze wybrane wskazniki (zmienne objasniajace)
pozwalaja w duzym stopniu wykry¢ zagrozenie upadtoscia (wykr. 1). Majac na
celu zidentyfikowanie zagrozenia bankructwem danego przedsiebiorstwa na
podstawie tabl. 3, gdzie odpowiednim przedziatom wartosci wskaznikéw finan-
sowych, oceniajacych kondycje finansowa, przypisano oceny czastkowe, two-
rzona jest ocena koncowa (suma ocen czastkowych), ktorej wartos¢ mozna ana-
lizowa¢ na podstawie wykr. 1. Wykorzystujac informacje zgromadzone w bazie
danych stwierdzono, ze zadne z przedsigbiorstw, ktére uzyskato ocene wyzsza
niz 600 punktdéw nie zbankrutowato w ciagu roku. Natomiast w przypadku firm,
ktore otrzymaty ocene nizsza niz 200 punktéw bankructwo jest niemalze pewne.
Wsrdd przedsiebiorstw o ocenie w przedziale 200—300 punktéw zdecydowanie
przewazaja firmy, ktére zbankrutowaty.

Badanie powtdérzono na prébie skonstruowanej dla przedsigbiorstw obserwo-
wanych w latach 2003—2009. Pozwolito to uwzgledni¢ zmienne makroekono-
miczne (zmiana PKB, s$rednioroczny WIBOR 3M, udziat kredytow zagrozo-
nych, wskaznik koncentracji) oraz zmienng rok, przedstawiajaca efekt czasu
(szok globalny). W modelu Il (tabl. 4) najwicksza wage przypisano wskazniko-
wi zdolnosci sptaty zadtuzenia (36%). Laczy on informacje o zadtuzeniu oraz
dochodowosci rozumianej gotdwkowo i wyrazanej za pomoca Uproszczonego
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cash flow, czyli sumy wyniku finansowego netto (zysku lub straty) i amortyza-
cji. Wskaznik sptaty zadtuzenia w modelach pojawia si¢ w literaturze przedmio-
tu relatywnie rzadko. Jednakze za jego wykorzystaniem przemawiaja bardzo

korzystne cechy statystyczne.

TABL. 4. OCENA PRZEDSIEBIORSTW NA PODSTAWIE MODELU I1?

Waga zmiennej

Zmienne w ‘(/)vcoeA?le Wartos¢ czgsiekrc])?/va
Wskaznik udziatlu  $rodkéw  pienieznych 4 —o0 —0,00943 0
w aktywach ogétem (mediana z 3 lat) 0,00943—0,04089 )
0,04089—0,09579 18
0,09579—0,21888 27
0,21888— +oo 41
Wskaznik zadtuzenia ogélnego (maksimum 17 —o0 —(,22929 195
z3lat) 0,22929—0,49967 160
0,49967—0,83642 101
0,83642—1,40856 53
1,40856— oo 0
Wskaznik obrotu aktywami (srednia z 6 lat) 15 —o0 —2,05201 0
2,05201—3,09408 37
3,09408—5,6962 87
5,6962— +oo 156
Wskaznik ptynnosci 9 —o0 —0,22426 0
0,22426—0,62006 23
0,62006—1,13247 49
1,13247—1,579 78
1,579— +oo 99
Rok 3 2003 0
2004 14
2005 30
2006 23
2007 29
2008 16
2009 29
Przychody ze sprzedazy ($rednia z 8 lat) 8 —o0 —10384 41
10384—13329 86
13329— +oo 0
Struktura wiasnosci (0 — dominujacy udziat 8 0 0
kapitalu krajowego w kapitale wiasnym; 1 81
1 — dominujacy udziatl kapitatu zagranicz-
nego w kapitale wiasnym)
Wskaznik zdolnosci do sptaty zadtuzenia 36 —o0 —0,00029 0
0,00029—0,07108 64
0,07108—0,15789 118
0,15789—0,33873 170
0,33873— +oo 312

a Ocena badanych przedsigbiorstw w latach 2003—2009.

Zrédto: jak przy tabl. 1.
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Najwigksze prawdopodobienstwo bankructwa przypisano przedsicbiorstwom,
ktorych wskaznik zdolnosci do sptaty zadiuzenia nie przekracza wartosci
0,0003, natomiast najlepiej oceniono firmy, ktérych wskaznik byt wiekszy
niz wartos¢ 0,34. Ocena przeprowadzona wedtug poszczegolnych lat w stopniu
obrazuje ogdlna sytuacje makroekonomiczng w gospodarce. Ozywieniu inwe-
stycyjnemu w latach 2004—2007 sprzyjata akcesja Polski do UE i jednoczesne
ztagodzenie polityki monetarnej i fiskalnej (obnizenie podatku CIT do 19%).
Wyzsze oceny uzyskano dla okresu po wstapieniu do UE, a przed swiatowym
kryzysem finansowym. Szczegodlnie korzystne dla przetrwania firm okazaty si¢
lata 2005 i 2007. Na wystapienie tego efektu mogto wptyna¢ réwniez malejace
— poczawszy od 2005 r. — oprocentowanie kredytdw udzielanych przedsie-
biorstwom, natomiast stosunkowo niska ocena przedsiebiorstw prowadza-
cych dziatalnos¢ w 2008 r. jest odpowiednio reakcja na swiatowy kryzys finan-
SOWy.

Réwniez w przypadku modelu Il udato sie w znacznym stopniu wykry¢ za-
grozenie upadtoscia (wykr. 2). Rozktady ocen dla dwdch grup przedsiebiorstw
(firmy, ktdre zbankrutowaty i te ktére przetrwaty) nie nachodza na siebie znacz-
nie.

Wykr. 2. ROZKLAD OCENY PRZEDSIEBIORSTW WYNIKAJACEJ Z MODELU
DLA ,BANKRUTOW?” I ,NIEBANKRUTOW?” (model IT)
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Zr6dto: jak przy wykr. 1.
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W tabl. 5 znajduja sie wyniki dla modelu pozwalajacego na wczesne ostrze-
ganie przed bankructwem, czyli wykrycie symptomoéw bankructwa z trzyletnim
wyprzedzeniem. Upadtosé¢ firm prognozowano na podstawie informacji o przed-
siebiorstwach w latach 2003—2007. W przypadku modelu wczeshego ostrze-
gania waga zadnej zmiennej objasniajacej nie przekracza 20%. Jako najbardziej
zagrozone bankructwem wskazano firmy, ktérych wskaznik cash holding
(mediana z 6 lat) nie przekracza wartosci 0,014, wskaznik diugu do aktywow
(mediana z 6 lat) jest mniejszy niz 0,23, obrét aktywow biezacych (mediana
z 3 lat) miesci sie ponizej wartosci 0,68, wskaznik ptynnosci (srednia z 6 lat)
nie przekracza 0,73, zwrot ze sprzedazy (srednia z 6 lat) jest ponizej 0,07,
a przychody ze sprzedazy sa mniejsze niz 1100. Jesli chodzi o strukture wiasno-
§ci, to dominuje udziat kapitatu krajowego w kapitale wiasnym. Mozna réwniez
zauwazy¢, ze rozktady oceny przedsiebiorstw ,bankrutow” i ,niebankrutow”,
w przypadku modelu wczesnego ostrzegania przedstawionego na wykr. 3, zna-
cznie pokrywaja sie bardziej (nachodza na siebie) niz ma to miejsce w mode-
lu Ii Il. Oznacza to, ze na 3 lata przed bankructwem nie u wszystkich przed-
siebiorstw pojawiaja sie symptomy bankructwa oraz ze w znacznym odsetku
firm nie jest zbyt p6zno, aby firma mogla je przezwyciezyé¢, w sytuacji gdy
zostana one zidentyfikowane.

TABL. 5. OCENA PRZEDSIEBIORSTW NA PODSTAWIE MODELU 11
WCZESNEGO OSTRZEGANIA

] Waga zmignnej 5 Ocena
Zmienne w ocgznle Wartos¢ czastkowa
w %

Wskaznik cash holding (mediana z 6 lat) 11 —-INF—0,0137 0
0,0137—0,03238 18

0,03238—0,06737 41

0,06737—0,21119 63

0,21119—+INF 103

Wskaznik dtugu do aktywoéw (mediana z 6 lat) 14 —INF—0,23255 154
0,23255—0,51357 85

0,51357—0,84316 52

0,84316—1,14131 25

1,14131—+INF 0

Obrét aktywoéw biezacych (mediana z 3 lat) 18 -INF—0,67991 0
0,67991—3,0067 64

3,0067—4,91121 114

4,91121—6,53562 151

6,53562—+INF 205

Wskaznik ptynnosci (srednia z 6 lat) 20 —INF—0,72528 0
0,72528—1,08168 42

1,08168—1,5744 67

1,5744—3,97779 131

3,97779—+INF 207
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TABL. 5. OCENA PRZEDSIEBIORSTW NA PODSTAWIE MODELU 11
WCZESNEGO OSTRZEGANIA (dok.)

Waga zmiennej
Zmienne \%ocenie ! Wartosé¢ Ocena
W% czastkowa

Zwrot ze sprzedazy (srednia z 6 lat) 18 —INF—-0,066 0
-0,066—-0,01057 50
-0,01057—0,01282 99
0,01282—0,04736 121
0,04736—+INF 157
Lata 3 2003 0
2004 17
2005 28
2006 20
2007 24
Przychody ze sprzedazy 7 —INF—1100 23
1100—3739 45
3739—7905 63
7905—37209 44
37209—+INF 0
Struktura wiasnosci (0 — dominujacy udziat 9 0 0
kapitatu krajowego w Kkapitale wiasnym; 1 83

1 — dominujacy udziat kapitatu zagraniczne-

go w kapitale wiasnym)

Zrédto: jak przy tabl. 1.

Wykr. 3. ROZKLAD OCENY PRZEDSIEBIORSTW WYNIKAJACEJ Z MODELU
DLA ,BANKRUTOW?” I ,NIEBANKRUTOW?” (model III)
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Podsumowanie

Wskazniki finansowe sa istotnymi determinantami prawdopodobienstwa
bankructwa. Pogarszajaca si¢ sytuacja firm ma odzwierciedlenie w wynikach
finansowych, co z kolei wptywa na obnizenie rentownosci, efektywnosci czy
sprawnosci dziatania. Proces ten niezwykle szybko moze spowodowa¢ problemy
w prowadzeniu dziatalnosci gospodarczej oraz w zachowaniu rownowagi w oto-
czeniu makroekonomicznym i w konsekwencji doprowadza do upadtosci. Dlate-
go niezwykle wazne jest wprowadzenie systemdw wczesnego ostrzegania opar-
tych na rzetelnej analizie ekonometryczne;j.

Badanie miato na celu skonstruowanie wskaznika pozwalajacego przypisaé
przedsicbiorstwu prawdopodobienstwo bankructwa. Do oszacowania istotnosci
poszczegolnych wskaznikow finansowych wykorzystano dane panelowe z za-
kresu bilansu oraz rachunku zyskéw i strat dotyczacych polskich przedsie-
biorstw niefinansowych z okresu 2001—2010. Dotychczasowe badania w go-
spodarce polskiej dotyczyty gtéwnie danych dla spotek notowanych na regulo-
wanych rynkach kapitatowych. Skonstruowane miary pozwalajace przypisaé
przedsichiorstwu prawdopodobienstwo bankructwa z réznym wyprzedzeniem
czasowym moga by¢ bardzo uzyteczne do dalszych analiz. Z badan Maczynskiej
I Zawadzkiego wynika, ze specyfika prowadzenia biznesu w kazdym kraju jest
inna, wiec bezposrednie aplikowanie modeli stworzonych dla innych uwarun-
kowan gospodarczych nie jest zasadne. Istnieje zatem potrzeba tworzenia specy-
ficznych narzedzi pozwalajacych na ostrzeganie o zblizajacej sie sytuacji kryzy-
sowej w danym przedsigbiorstwie.

W artykule, stosujac regresje logistyczna w potaczeniu z metodami scoringo-
wymi, zbudowano wskaznik oceny przedsigbiorstwa w kontekscie wystapienia
stanu upadtosci. W modelu prognozy bankructwa w okresie rocznym wsrod
sktadowych oceny najwieksza wage uzyskano dla jednego z podstawowych
wskaznikow analizy fundamentalnej — wskaznika pokrycia kosztéw finanso-
wych, pozwalajacego okresli¢ zdolnos¢ przedsigbiorstwa do obstugi oprocento-
wania i spiat rat kapitatowych. Najwyzsza oceng przypisano firmom, dla ktérych
wartos¢ tego wskaznika przekracza 2,4.

W prognozie bankructwa przedsigbiorstwa uwzglednione powinny by¢
réwniez informacje o ptynnosci, zadtuzeniu, udziale $rodkéw pienieznych
w aktywach oraz przychodach ze sprzedazy. Biorac pod uwage kierunek sprze-
dazy najlepiej zostali ocenieni wyspecjalizowani eksporterzy (Chaney, 2005;
Greenaway i in., 2007). Przedsiebiorstwa prowadzace dziatalnos¢ eksportowa
sa oceniane pod wieloma wzgledami jako lepsze, poniewaz osiagaja wicksze
przychody, wyzsza wydajnos¢, rentowno$¢ oraz poziom technologiczny.
Poprzez dywersyfikacje rynkdéw zbytu eksporterzy uzyskuja stabilniejsza
sprzedaz oraz cechuja sie nizszym odsetkiem bankructw (wsrod eksporterow
wyspecjalizowanych podmioty aktywne w stanie upadiosci stanowia jedynie
0,1%).
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W modelu uwzgledniajacym sytuacje makroekonomiczna, ktéry mozna uznaé
za bardziej og6lny, najwazniejszy w prognozowaniu upadtosci okazat sie wskaz-
nik zdolnosci do sptaty zadtuzenia. W modelu prognozowania bankructwa z trzy-
letnim wyprzedzeniem nie uzyskano dominujacego skfadnika budowanego
wskaznika. Wagi 20% przypisano wskaznikowi ptynnosci, obrotom aktywow
biezacych oraz zwrotowi ze sprzedazy. Na podstawie wynikdw analiz z uzyciem
modelu wczesnego ostrzegania mozna wyodrebni¢ grupg przedsigbiorstw, ktdrych
sytuacja jest mocno zagrozona i statystycznie rzecz biorac bankructwo jest nie-
malze pewne oraz firmy, w przypadku ktorych warto podja¢ dziatania naprawcze.

Prognozowanie upadtosci jest jedna z kluczowych kwestii w zakresie zdolnosci
przetrwania podmiotéw gospodarczych na rynku. Inwestowanie srodkéw pienigz-
nych w firme niesie za soba ryzyko niesptacenia zobowiazan. Przedstawione ba-
danie pozwoli na stworzenie w bazie danych zmiennej okreslajacej prawdopodo-
bienstwo upadtosci, ktéra moze zosta¢ uwzgledniona np. w modelu dotyczacym
stopy inwestycji, w badaniu ptynnosci finansowej sektora przedsigbiorstw.

dr Natalia Nehrebecka — NBP, Uniwersytet Warszawski,
mgr Aneta Maria Dzik — Uniwersytet Warszawski
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SUMMARY

The research is based on data from the balance sheet and profit and loss ac-
count of Polish enterprises obtained from the Central Statistical Office. Factors
were studied which warn against bankruptcy and it was tested how early bank-
ruptcy symptoms appear. The aim of the analysis is the construction of an indi-
cator which allows the company to assign the probability of bankruptcy. The
analysis was performed using logistic regression for categorical variables which
were transformed by WoE (weight of evidence) transformation. Scoring methods
were used, allowing to build evaluation index of a company in the context of its
bankruptcy. Among components, the greatest weight in the prediction annual
model of bankruptcy was achieved for the indicator of financial costs, allowing
to determine the company's ability to pay interest and capital installments.

PE3IOME

Ha ocnose oannvix 6yxeanmepckozo bananca u cuema npubsbiiu u yOblmKos
nonvexkux npeonusmuil noayyenuvix uz L[CY, bviiu obcredosanvt ghaxmopul
npeodynpesicoaioujue neped OAHKPOMCMBOM, A MaKice ObLIO NPOBEPeHO BPeMsl
Nos6NeHUs paHHux cumnmomos. Llenvio ananuza aensiemes paspabomxa noxa-
3ameJist NO360IAI0WE20 NOKA3AMb NPEONPUSINUIO 8ePOSMHOCIb OAHKPOMCMEA.

Ananuz npogoouncs ¢ UCIONL30GAHUEM JIOSUCIMUYECKOU pespeccuu Ha
nepemenHvix ¢ onpeoeieHHoU kamezopueil npeobpaszosannvix WOE (weight of
evidence). s omoil yenu Oviiu UCNONBL306AHBL MEMOObL OYEHKU, NO360JAIOUUE
pazpabomams NOKA3AMelb OYEeHKU NPeOnPUsimusi 8 OMHOUEHUU K 8bICIYNIIEHUIO
bankpomemea. B mooenu npocnosa (npedckasanus) OAHKpOmMcmea 6 meyeHue
2004 cpedu KOMHOHEHMO8 OYEHKU CAMOEe BUICHOE 3HAYEHUE NOTYYUL NOKA3AMelb
BO3MOJCHOCHU — (DUHAHCUPOBAHUSL  3amMpam  NO3GOIAOWUX  ONPeOetumsb
CnOCOOHOCMb NPEONPUAINUSL K 0OCIYICUBAHUIO RPOYEHMOS U OCHOBHO20 0.
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Urszula KEOSIEWICZ-GORECKA

Dziatania usprawniajgce funkcjonowanie
handlu hurtowego

W latach 90. XX w. prawie wszystkie najwieksze europejskie sieci handlowe
rozpoczety dziatalnos¢ w Polsce, inwestujac w supermarkety i hipermarkety. Ich
rozwoj oznaczat powstanie nowej, bezposredniej, dystrybucji artykutéw kon-
sumpcyjnych, szczeg6lnie artykutdw codziennego zapotrzebowania, stajac si¢
silng konkurencja dla tradycyjnej dystrybucji obejmujacej ogniwo hurtu.

Celem artykutu jest identyfikacja zmian zachodzacych w strukturze i funk-
cjach polskiego handlu hurtowego. Analiza objeto r6zne formy organizacyjne
hurtu oraz dziatania usprawniajace funkcjonowanie przedsigbiorstw hurtowych
zwiazane z zaciesnianiem relacji migdzy firmami w tancuchu dostaw towarow
i ksztattowaniu sieciowej struktury handlu. W artykule przyjeto nastepujace
hipotezy badawcze:

— w warunkach silnej konkurencji przedsiebiorstwa hurtowe rozwijaja rézne
formy organizacyjne;

— przedsigbiorstwa hurtowe podnosza swoja konkurencyjnos¢ poprzez zwigk-
szanie zakresu i podwyzszanie jakosci $wiadczonych ustug, a takze wykorzy-
stuja czynniki pozamaterialne, takie jak wtasna marka i dobre relacje z part-
nerami biznesowymi;

— dziatania podejmowane przez hurtownikdw zwickszaja konkurencyjnosé ich
partneréw w wymianie (producentéw i detalistow).

Do okreslenia znaczenia przedsigbiorstw hurtowych w dystrybucji artykutow
codziennego zapotrzebowania wykorzystano r6zne metody badawcze, w tym
analize zrédet wtérnych oraz wyniki badan empirycznych ilosciowych i jako-
sciowych. W analizie wykorzystano dane GUS dotyczace liczby i struktury firm
zwigzanych z hurtem, w tym specjalnie zamawiane przez Instytut Badan Rynku,
Konsumpcji i Koniunktur (IBRKK). Z kolei analize form hurtu i zmian dokonu-
jacych si¢ w ich funkcjonowaniu przeprowadzono na podstawie wynikéw bada-
nia empirycznego z potowy 2011 r., zrealizowanego przez IBRKK. Byty to po-
gtebione wywiady indywidualne przeprowadzone z 80 przedstawicielami przed-
siebiorstw hurtowych, detalicznych, a takze producentéw artykutdéw codzienne-
go zapotrzebowania. Wybdr podmiotéw do badania byt celowy, tj. dobrano je
wedtug wielkosci przedsigbiorstwa mierzonej liczba pracujacych i formy funk-
cjonowania (firmy handlowe niezalezne, czy funkcjonujace w sieci) oraz asor-
tymentu (uniwersalne, wyspecjalizowane asortymentowo). Do analizy stanu
i perspektyw rozwoju firm hurtowych w Polsce wykorzystano analiz¢ przypad-
kéw oraz informacje pochodzace z wywiaddw przeprowadzonych z przedstawi-
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cielami najwigkszych przedsigbiorstw hurtowych, opublikowanych w czasopi-
smach fachowych.

STAN | STRUKTURA HANDLU HURTOWEGO

Wedtug danych GUS w 2010 r. byto og6tem 251467 aktywnych przedsie-
biorstw hurtowych w Polsce w sekcji ,,Handel hurtowy z wytaczeniem pojazdoéw
samochodowych”, w poréwnaniu z rokiem poprzednim ich liczba wzrosta
02,7%.

W strukturze przedsiecbiorstw hurtowych dominowaty mikrofirmy (tabl. 1).

TABL. 1. STRUKTURA PRZEDSIEBIORSTW HURTOWYCH
WEDLUG LICZBY PRACUJACYCH W %

Przedsiebiorstwa
wedtug liczby 2008 2010
pracujacych
Ogoltem ... 100,0 100,0
D09 0s6b ..o 93,9 93,9
10—49 i, 54 53
50 0s6b i wiecej ......... 0,7 0,8

U w ag a. Przedsigbiorstwa hurtowe nie uwzgledniaja handlu
pojazdami samochodowymi i napraw.

Zr6d1o: opracowanie wlasne na podstawie publikacji Raporty...
(2011).

Obserwowane duze rozdrobnienie przedsigbiorstw hurtowych jest rezultatem
dynamicznego rozwoju drobnej przedsigbiorczosci w handlu po roku 1989, kie-
dy uruchomienie matego sklepu czy hurtowni byto stosunkowo tatwe, poniewaz
nie wymagato specjalnych kwalifikacji ani wysokich naktadéw finansowych, jak
w przypadku podejmowania innego rodzaju dziatalnosci gospodarczej (Rapor-
ty..., 2011). W 2010 r. udziat przedsigbiorstw zatrudniajacych powyzej 50 osob
wyniodst niecaty 1%, przy czym systematycznie wzrasta. Jest to wynik nasilaja-
cej si¢ integracji oraz preferowania przez producentow wspbétpracy z hurtow-
niami $redniej wielkosci i duzymi, oferujacymi szerszy zakres ustug. Wedtug
danych GfK Polonia Sp. z 0.0. ponad 53% przedsiebiorstw hurtowych zaopatru-
je sie u producentéw i ponad 22% stanowia zakupy w systemie ,,przedsiebior-
stwo hurtowe—przedsigbiorstwo hurtowe”, a ok. 24% przedsigbiorstw kupuje
bezposrednio z importu. Rozdrobniony handel detaliczny w ponad 42% zaopa-
truje si¢ w przedsigbiorstwach hurtowych, przy czym tylko 17% zagranicznych
sieci handlowych korzysta z hurtu, natomiast 42% to zakupy bezposrednio
u producentéw (Chojnacka, 2010).

W strukturze przedsiebiorstw hurtowych dominuja firmy krajowe, ale wsréd
tych o liczbie pracujacych powyzej 9 osob az 71,7% stanowity podmioty z kapi-
tatem zagranicznym.
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W 2010 r. (wedtug danych GUS) byly 16093 przedsicbiorstwa handlu hurto-
wego o liczbie pracujacych powyzej 9 0séb (z wytaczeniem handlu hurtowego
pojazdami samochodowymi) i byto to 0 0,2% mniej niz w 2009 r. W poréwna-
niu z 2009 r. nastapito zmniejszenie liczby firm hurtowych w wyniku spadku
ogolnej liczby krajowych firm hurtowych o 0,4%. Jednoczesnie w 2010 r. wzro-
sta liczba firm z kapitatem zagranicznym do 2445, tj. 0 0,7%. Wsrdd krajowych
firm hurtowych zmniejsza sie liczba przedsiebiorstw niewyspecjalizowanych —
w 2010 r. byto ich 3608, co oznaczato spadek w stosunku do roku poprzedniego
0 4,8% (tabl. 2).

TABL. 2. ZMIANY W UKLADZIE PODMIOTOWO-ASORTYMENTOWYM PRZEDSIEBIORSTW
HURTOWYCH O LICZBIE PRACUJACYCH 9 OSOB | WIECEJ

Przedsighiorstwa
ogbtem krajowe z kapitatem zagranicznym
Wyszczeg6lnienie
liczba w latach 2009= liczba w latach 2009= liczba w latach 2009=
2009 | 2010 | =100 | 2009 | 2010 | =100 | 2009 | 2010 | =100
Handel hurtowy ogétem ....... 16126 | 16093 | 99,8 | 13697 | 13648 | 100,0 | 2429| 2445| 100,0
Sprzedaz:
na zlecenie — za posred-

nictwem agentow ............ 1170| 1201 | 102,6 982 | 1011 7,4 188 190 78
ptodéw rolnych i zywych

PALYIT:] 41 384 398 | 103,6 331 343 2,5 53 55 2,2
zywnosci, napojéw i wyro-

béw tytoniowych ............ 2615| 2646| 101,2| 2404| 2428 17,8 211 218 8,9
artykutow uzytku domowe-

G0 et 2122| 2131 100,4| 1799 | 1793 13,1 322 338 13,8
narzedzi technologii ICT ... 224 246 | 109,8 170 185 1,4 54 61 25
maszyn, urzadzen i dodat-

kowego wyposazenia ...... 763 789 | 103,4 549 566 41 214 223 9,1
pozostata wyspecjalizowa-

1 SRR 4274 | 4232 101,4| 3676| 3714| 27,2 498 518 21,2
hurtowa niewyspecjalizo-

WANA v 4674 | 4450| 952| 3786| 3608| 264 888 842 34,4

Zrédto: jak przy tabl. 1.

Z danych GfK Polonia Sp. z 0.0. wynika, ze w generowaniu przychoddw
z dziatalnosci hurtowej systematycznie wzrasta znaczenie przedsigbiorstw hur-
towych majacych powyzej 50 osob pracujacych. W 2010 r. udziat ten wynosit
ponad 50% (Chojnacka, 2010).

Analiza zasobow przedsiebiorstw hurtowych mierzonych liczba posiadanych
magazyndw zamknietych wykazata, ze w okresie 2006—2009 r. struktura przed-
siebiorstw hurtowych wedtug liczby posiadanych magazynéw zamknietych uleg-
a znacznemu przeobrazeniu (tabl. 3). Zwigkszyt si¢ udziat firm duzych, posiada-
jacych powyzej 6 magazyndw, oraz firm matych, majacych 1 magazyn. Procesy
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te mialy miejsce zarbwno w grupie przedsiebiorstw krajowych, jak i w przed-
siebiorstwach z kapitatem zagranicznym. Warto odnotowa¢ wzrost udziatu kra-
jowych przedsiebiorstw prywatnych z liczba powyzej 5 magazynoéw, ktéry upla-
sowal sie na wyzszym poziomie w poréwnaniu z przedsiebiorstwami z kapita-

tem zagranicznym.

TABL. 3. STRUKTURA PRZEDSIEBIORSTW HANDLU HURTOWEGO
WEDLUG LICZBY POSIADANYCH MAGAZYNOW ZAMKNIETYCH

Przedsigbiorstwa
Liczba magazynéw ) i z kapitatem
ogbtem prywatne krajowe zagranicznym
2006
OgoOlem . 100,0 100,0 100,0
L 46,9 45,3 58,4
2 D 42,8 44,7 31,4
7,2 7.4 57
3,1 2,6 45
2009
Ogolem e 100,0 100,0 100,0
L 48,1 46,3 58,7
39,8 41,3 31,9
7,9 8,3 6,0
4,2 4,1 3,3

Zrédto: jak przy tabl. 1.

Z analizy struktury magazynéw hurtowych zamknietych w latach 2006—2009

wynika, ze nastapit spadek liczby prywatnych magazynéw, zaréwno krajowych
jak i zagranicznych (odpowiednio o 1,9 i 3,0%), przy wzroscie powierzchni
sktadowania w magazynach hurtowych (odpowiednio o 11,4 i 7,9%). W efekcie
wzrosta przecigtna powierzchnia sktadowania magazyndéw hurtu wiasnosci

krajowej do 775,6 m?, a zagranicznej do 1197,9 m? (tabl. 4).

TABL. 4. ZMIANY W STRUKTURZE MAGAZYNOW ZAMKNIETYCH HURTU

Przedsigbiorstwa
Wyszczegdlnienie

ogbtem prywatne krajowe | zagraniczne

2006
Liczba magazynow .........cccovvvinicricnnnnnne 17642 14370 2403
Powierzchnia sktadowania w tys. m? ........... 11922,7 8725,5 2587,9
Srednia powierzchnia sktadowaniaw m?..... 675,8 607,2 1076,9

2009
Liczba magazynow ...........ccccceevneeveenininnne 17448 14345 2332
Powierzchnia sktadowania w tys. m? ........... 13532,7 10061,5 2793,7
Srednia powierzchnia sktadowaniaw m?..... 775,6 701,4 1197,9

Zrédto: jak przy tabl. 1.
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Wzrost przecigtnej powierzchni sktadowania w magazynach hurtowych to
efekt dziatalnosci inwestycyjnej prowadzonej przez krajowe zintegrowane fir-
my hurtowe oraz zachodnie koncerny handlowe (funkcjonujace na polskim
rynku) artykutéw konsumpcyjnych, rozwijajace obiekty magazynowe z nowo-
czesnymi rozwigzaniami organizacyjno-technicznymi i funkcjonalno-prze-
strzennymi.

Syntetycznym wskaznikiem pokazujacym pozycje przedsiebiorstw hurto-
wych w dystrybucji jest ich udziat w og6lnych obrotach artykutami konsump-
cyjnymi. Jeszcze w potowie lat 90. ub. wieku udziat tradycyjnej dystrybuciji
w sprzedazy artykutdw codziennego zapotrzebowania wynosit 85%, w 2002 r.
byto to ok. 65%, w 2005 r. — 58%, a w 2011 r. juz tylko 50%. Jest to rezultat
dynamicznego rozwoju sieci supermarketéw i hipermarketéw, a ostatnio sieci
sklepéw dyskontowych, ktérych udziat w obrotach artykutami codziennego
zapotrzebowania szacuje si¢ na 16% (W sieci..., 2010). Sie¢ wielkopowierzch-
niowych obiektéw handlowych korzysta przy zaopatrywaniu swoich punktow
sprzedazy z wihasnych centréw dystrybucyjnych badz logistycznych, pomijajac
ogniwo hurtu.

FORMY HURTOWEGO HANDLU ARTYKUZAMI CODZIENNEGO
ZAPOTRZEBOWANIA

Wsrod réznych form hurtu funkcjonujacych na polskim rynku artykutdéw co-
dziennego zapotrzebowania mozna wyrdzni¢ nastepujace:

— mikroprzedsicbiorstwa hurtowe, ktore sa zazwyczaj lokalnymi firmami ofe-
rujacymi producentom i detalistom waski asortyment i ograniczony zakres
ustug;

— tzw. aktywne przedsigbiorstwa hurtowe oferujace szeroki zakres ustug do-
stawcom towarow i handlu detalicznego;

— samoobstugowe przedsiebiorstwa hurtowe;

— przedsiebiorstwa hurtowe obstugujace handel elektroniczny (e-handel).
Mikroprzedsigbiorstwa hurtowe dziatajace w handlu artykutami codziennego

zapotrzebowania sa typowymi posrednikami, ktorych kluczowymi klientami sa

mate lokalne sklepy, zaktady gastronomiczne i hotele. Hurtownie te maja sil-
nych konkurentéw ze strony duzych firm hurtowych, ktére oferuja bogaty asor-
tyment, jak i specjalizuja sie¢ w sprzedazy okreslonych towaréw oraz $wiadcza
ustugi partnerom biznesowym i buduja wspétprace z handlem detalicznym. Po-
twierdzaja to rankingi firm hurtowych, gdzie na pierwszych miejscach sa duze
przedsicbiorstwa hurtowe posiadajace sie¢ samoobstugowych hal oraz aktywne
firmy hurtowe rozwijajace zakres ustug $wiadczonych dla partneréw bizneso-
wych (tabl. 5).
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TABL. 5. NAJWIEKSI HURTOWI DOSTAWCY
ARTYKULOW CODZIENNEGO ZAPOTRZEBOWANIA W 2010 R.

Przedsigbiorstwa Rodzaj kapitatu sprzzj);z;go\f/ynfli 7 ku';)'gf;izﬁa’i;s_

Makro Cash and Carry Polska SA ............... niemiecki 7943,1 1300,0
Eurocash SA ... | mieszany 77917 60,0
Tradis SP. Z 0.0 .eevveeveirierreeee e polski 5200,0 40,0
Lekkerland Polska SA ........ccoccvveivveiiiiennns mieszany 3246,0 12,9
Selgros Sp. 2 0.0. ............ ... | niemiecki 3157,7 .
PHP Polski Tyton SA ............... ... | polski 2160,5 15,0
Polska Sie¢ Handlowa Unia SA ... | polski 2108,5 24,5
Kolporter Service SA ......ccovveeierinnneeens polski 2000,0 42,8
Grupa MPT SP. Z 0.0, evoveeiieceeeea polski 1040,0 12,0
Alti Plus SA ..o ... | polski 969,0 .
Grupa Kapitatowa Ba¢-Pol polski 926,4 5,0
PHUP Gniezno Sp. z o0.0. (Hurtownia

SP.Ju) e polski 787,3
PH Arko SP. Z 0.0, oo polski 765,0 .
Rabat Service SA ....... ... | polski 613,0 7,7
Sobieski Sp. z 0.0. ...... ... | polski 710,3 .
Kapitatowa Specjat ... ... | polski 700,0 14,6
AAVadis SA ... polski 524,4 8,0
Spétdzielnia Obrotu Towarowego Przemy-

stu Mleczarskiego .......coceeerenrreeecicinnenn polski 522,0 10,0
Delko SA ..o ... | polski 503,5 20,0
Polska Grupa Drogeryjna ...........ccccccevvneneae polski 458,5 12,0

Zr 6d1o: opracowanie wiasne na podstawie http://www.det.dzisiaj.com.pl/sites/default/files/Najwiekszihurtowidostawcy
FmcgwPolscew2010.pdf

SAMOOBSZUGOWE HURTOWNIE

W 2008 r. na terenie Polski dziatato ponad 200 samoobstugowych hurtowni,
a pod koniec 2011 r. byto ich blisko 300. Najwicksze przedsiebiorstwo hurtowe
w Polsce Makro Cash and Carry Polska SA pod koniec 2011 r. miato 30 samo-
obstugowych hal sprzedazy i 10 tzw. makropunktéw, w ktorych oferowano
ok. 40 tys. artykutow™.

Wsrod najwiekszych firm hurtowych artykutéw codziennego zapotrzebowa-
nia w Polsce znalazty sie rowniez Eurocash SA oraz Selgros Sp. z 0.0. Eurocash
SA — przed przejgciem Tradis Sp. z 0.0. — w 2011 r. posiadat 127 samoobstu-
gowych hurtowni dyskontowych, w ktorych zaopatruja si¢ przede wszystkim
mate i $rednie sklepy spozywczo-przemystowe?.

Wedtug danych z 2011 r. Selgros Sp. z 0.0. dysponowat Kilkunastoma samo-
obstugowymi halami sprzedazy hurtowej, ktére sa miejscem zakupéw oferowa-
nych przede wszystkim gastronomii, hotelarstwu, handlowi detalicznemu, w tym
drobnodetalicznemu, stotdwkom oraz instytucjom opieki spotecznej i placow-
kom oswiatowo-wychowawczym®,

L www.makro.pl/public/makro_pl
2 www.eurocash.pl/hurtownieOnas/Eurocash/tabid
% www.selgros.pl/strona/informacje
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Z badania przeprowadzonego przez IBRKK w potowie 2011 r. wynika, ze
samoobstugowe przedsiebiorstwa hurtowe podejmuja dziatania zmierzajace do
budowy dobrych relacji z partnerami biznesowymi (Raport..., 2011). W efekcie
ponad 80% przedstawicieli producentéw artykutéw codziennego zapotrzebowa-
nia i 60% przedstawicieli niezaleznych firm detalicznych uznato, ze ich wspot-
praca z samoobstugowymi hurtowniami ma charakter partnerski. Za najbardziej
charakterystyczne cechy ich relacji z samoobstugowymi hurtowniami uznano
przejrzystos¢ kontaktow oraz lojalnosé¢ partnerow. Podkreslano, ze w warunkach
stabnacej dynamiki rozwoju spoteczno-gospodarczego i narastajacej konkurencji
zaufanie partneréw biznesowych jest wartoscia sama w sobie i wplywa na
wzrost konkurencyjnosci firmy.

Wedtug opinii producentdw wspoétpraca z samoobstugowymi hurtowniami
pozwala na wzrost sprzedazy towar6w poprzez dotarcie z oferta asortymentowa
do matych niezaleznych sklepdw, ktore sa kluczowymi klientami samoobstugo-
wych hurtowni. Z kolei firmy detaliczne cenia wspétprace z tymi hurtowniami
za oferowanie duzego wyboru towaréw po niskich cenach, co stwarza szanse na
wzrost sprzedazy w firmach detalicznych (wykr). Za wazne uznaje si¢ czeste
promocje cenowe towar6w oraz poczucie pewnosci zaopatrzenia.

OPINIE O REZULTATACH WSPOLPRACY PRZEDSIEBIORSTW PRODUKCYJNYCH
IDETALICZNYCH Z SAMOOBSLUGOWYMI HURTOWNIAMI

korzystne ceny zakupu
wzrost sprzedazy

poprawa atrakcyjnosci ekspozycji wzrost zysku

poprawa obshugi klientow bardziej atrakcyjna oferta

poprawa wizerunku firmy zdobywanie nowych klientow

zwigkszenie skutecznosci promocji rozszerzenie/poglebienie oferty

ograniczenie ryzyka podniesienie konkurencyjnosci firmy

zwickszenie pewnosci zaopatrzenia prowadzenie dziatalnosci spotecznie

odpowiedzialnej
— .- — . przedsigbiorstwa produkcyjne m—— przedsigbiorstwa detaliczne

Z 16 d1o: opracowanie whasne na podstawie Raport... (2011).
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Pozytywne oceny przedstawicieli producentéw i firm detalicznych wynikaja
z dziatan podejmowanych przede wszystkim przez lideréw samoobstugowego
handlu hurtowego. W przypadku hurtowni wspotpraca z matymi, lokalnymi,
producentami oznacza mozliwos¢ wzbogacenia oferty asortymentowej o produk-
ty regionalne i aktywne uczestniczenie we wspieraniu rozwoju rynku miejsco-
wego. Wspolpraca zatem z detalistami przynosi korzysci w postaci stabilizacji
odbiorcow towarow.

AKTYWNE PRZEDSIEBIORSTWA HURTOWE Z SZEROK4 OFERT4 USLZUG

Jest to zréznicowana grupa przedsiebiorstw, ktdrej charakterystycznymi ce-
chami sa:

— integracja z innymi firmami hurtowymi;

— rozszerzanie zakresu ustug oferowanych producentom i firmom detalicznym,
takim jak np. obstuga celna, profesjonalne zarzadzanie zapasami magazyno-
wymi producentéw, konfekcjonowanie towardw w zakresie potrzeb poszcze-
gblnych firm detalicznych, ustugi transportowe i spedycyjne, wspomaganie
detalu w zakresie merchandisingu, windykacja naleznosci;

— zaciesnianie wspotpracy z handlem detalicznym, w tym kreowanie sieci deta-
licznych;

— budowanie dobrych relacji z partnerami biznesowymi;

— rozwdj wihasnych marek;

— wprowadzanie technologii informacyjnych do zarzadzania firma.

Wyrazem postepujacej integracji w hurcie sa w ostatnich latach fuzje i przeje-
cia, do ktérych doszto wsrdd wiodacych przedsiebiorstw hurtowych funkcjonu-
jacych na rynku artykutéw codziennego zapotrzebowania (np. przejecia dokona-
ne przez Grupe Eurocash SA czy przez Grupe Kapitatowa Specjat i Delko SA).
Powstajace grupy hurtowo-detaliczne maja szanse uzyskania u producentéw
korzystnych warunkéw zakupu towarOw, ktdre powinny przyczyniaé¢ sie do
podnoszenia sprawnosci i efektywnosci zaopatrywania sklepéw funkcjonujacych
w przejetych sieciach handlowych.

Charakterystyczna cecha firm hurtowych jest zaciesnianie wspotpracy z han-
dlem detalicznym, w tym kreowanie sieci detalicznych. Wsp6tpraca przedsie-
biorstw hurtowych z firmami detalicznymi odbywa si¢ na réznorakie sposoby,
poczynajac od dostawy zaméwionych towardw do sklepéw po $wiadczenia han-
dlowi detalicznemu szerokiego zakresu ustug. Najbardziej zaawansowana forma
wspotpracy przedsiebiorstw hurtowych i detalicznych sa sieci tworzone przez
przedsicbiorstwa hurtowe, w tym funkcjonujace wedtug zasad franczyzy. Ich
rozwoj zmierza do zwiekszenia zasobdw rzeczowych i finansowych zintegrowa-
nego przedsiebiorstwa oraz skali dziatania, pozwalajacej na realizacje korzysci
w sferze zakupu towardw. Przedsicbiorstwo hurtowe jako franczyzodawca
zwieksza tez swoja site informacyjna, ekspercka i prawna wobec handlu deta-
licznego.
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Dynamika rozwoju systeméw franczyzowych jest w Polsce wysoka. W 2010 r.
byto ich 660 (w 2005 r. — 301). Liczba sklepéw funkcjonujacych w tych syste-
mach rosnie rowniez szybko — 18721 w 2005 r., a w 2010 r. ich liczba wzrosta
do 38260 (Partnerstwo..., 2011). Staboscia wielu sieci franczyzowych jest sto-
sunkowo niski poziom integracji z hurtem, wynikajacy ze stosowania tzw.
migkkiej franczyzy, ktora charakteryzuje brak rygorystycznych zasad wspotpra-
cy handlu detalicznego z hurtem w zakresie zakup6w towaréw, a takze w sferze
sprzedazy i promocji. Skutkuje to mniejsza efektywnoscia dziatania sieci i sto-
sunkowo niskim poziomem odczuwanych przez detalistow korzysci
w sferze kosztéw. Wynikiem tego jest zbyt mata motywacja do wspéinych dzia-
fan na rzecz rozwoju przedsigbiorstwa. Z kolei staboscia wielu przedsigbiorstw
hurtowych wspotpracujacych z handlem detalicznym jest brak odpowiednich
funduszy na rozwdj, w tym na inwestycje w centra dystrybucyjne i systemy in-
formatyczne wspomagajace zarzadzanie. Tylko cze$¢ firm hurtowych decyduje
sig na rozwoj sieci detalicznych wedtug formuty tzw. twardej franczyzy, gdzie
niezalezne firmy detaliczne zobowiazuja sie do standaryzacji dziatalnosci zgod-
nie z rygorystycznymi warunkami ustalonymi w drodze kontraktu z przedsie-
biorstwem hurtowym bedacym franczyzodawca.

Wyniki badan przeprowadzonych przez IBRKK w potowie 2011 r. wskazuja,
ze przedsigbiorstwa produkcyjne oczekuja od firm hurtowych sprawnosci
w dostawach towaréw do detalu, w tym pomocy w szybkim dostarczaniu nowo-
ci na rynek i ich intensywnej sprzedazy. Oczekuja tez wysokiej efektywnosci
dziatan promocyjnych. Przedstawiciele przedsigbiorstw produkcyjnych za naj-
wazniejsze czynniki w rozwijaniu wspdétpracy z aktywnymi przedsigbiorstwami
hurtowymi uznali zaufanie miedzy partnerami (69,7%) oraz trwato$¢ kontaktow
(57,6%). Wymienione cechy relacji z partnerami biznesowymi nieco silniej eks-
ponowali przedstawiciele matych producentéw niz $rednich i duzych firm (od-
powiednio: 72,2 i 40,0% oraz 83,3 i 53,3%). Ci ostatni wskazywali, ze cenia
wspotprace z duzymi przedsiebiorstwami hurtowymi majacymi duzy terytorial-
ny zasieg dziatania oraz cechujacymi sig silnie rozwinigtymi kontaktami z han-
dlem detalicznym, gdyz sprzyja to intensyfikacji sprzedazy, a takze podnoszeniu
efektywnosci dziatan w zakresie merchandisingu.

Charakterystycznym kierunkiem rozwoju aktywnych firm hurtowych jest
rozwoj wiasnych marek. Przedsiebiorstwa hurtowe kreujac wiasne marki (Dyb-
ka, 2011):

— 0siagaja korzysci zwiazane z budowaniem trwatych relacji z handlem deta-
licznym, wynikajace z niedostepnosci produktow markowych jednego przed-
siebiorstwa hurtowego w ofercie konkurentdw;

— stwarzaja matym firmom detalicznym szansg podjecia rywalizacji z konku-
rencja sieci wielkopowierzchniowych obiektéw handlowych, przez uzupet-
nienie oferty produktami charakteryzujacymi si¢ podobnymi cechami, jak
produkty wtasnej marki sieci supermarketow, hipermarketow i sklepéw dys-
kontowych (niska cena, intensywna promocja).
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Firmy hurtowe podejmuja préby wzmocnienia pozycji na rynku poprzez wy-
korzystywanie technologii informacyjnych i komunikacyjnych w kontaktach
z partnerami biznesowymi. Przyktadem zastosowania zaawansowanych techno-
logii jest uruchamianie platform internetowych (np. e-Hurtownia oraz e-Produ-
cent), ktére (Handel..., 2008):

— zapewniaja firmom detalicznym dostep do oferty handlowej hurtowni oraz
sktadanie zamowien droga internetowa (formularz zamoéwienia przygotowa-
ny jest w ten sposob, ze klient ma mozliwos¢ wptywu na termin i wielkos¢
dostawy, formy platnosci, a takze moze wybra¢ magazyn, z ktérego bedzie
dowieziony tadunek);

— stwarzaja mozliwos¢ potwierdzenia realizacji zamOwienia, co oznacza, ze
klient moze lepiej zaplanowaé zakupy (w efekcie zostaja wyeliminowane
tzw. koszty utraconych korzysci);

— przyczyniaja sie do usprawnienia wymiany dokumentéw migdzy partnerami
biznesowymi.

Whioski

e Ewolucja, jakiej podlegaja przedsicbiorstwa hurtowe w Polsce ma wymiar
ilosciowy i jakosciowy. Ulegaja zmianie zadania hurtu, petnione role, zaso-
by, formy organizacji i ich konkurencyjnos¢.

e Z badan IBRKK wynika, ze silna konkurencja w sferze handlu powoduje
zmniejszanie si¢ liczby matych, lokalnie dziatajacych firm hurtowych. Coraz
wigksza role beda mie¢ duze, ponadregionalne przedsigbiorstwa hurtowe,
oferujace bogaty asortyment towardw oraz szeroki zakres ustug swiadczo-
nych dostawcom towardw i firmom detalicznym.

e Integracja firm jest sposobem na przetrwanie nie tylko matych sklepdw, ale
takze firm hurtowych, ktdre je zaopatruja. Upadek matych sklepdw oznacza
upadek hurtowni. Dlatego forma, skala i jakos¢ wspotpracy w zintegrowanej
dystrybucji beda miaty kluczowe znaczenie w zwigkszaniu konkurencyjnosci
firm hurtowych. Bedzie to miato istotne znaczenie w ksztattowaniu struktury
handlu w Polsce i relacji pomiegdzy partnerami biznesowymi.

e Eksperci ds. handlu hurtowego przewiduja, ze do 2020 r. w funkcjonowaniu
przedsicbiorstw hurtowych w Polsce istotne znaczenie beda mie¢:

— rozszerzanie zakresu ustug swiadczonych partnerom biznesowym,

— nasilenie dziatan integracyjnych,

— pozamaterialne czynniki konkurowania, takie jak: wizerunek marki, za-
ciesnianie relacji z partnerami biznesowymi, przestrzeganie zasad etyki
w biznesie,

— zintensyfikowanie wykorzystywania nowoczesnych technologii informa-
cyjnych i komunikacyjnych w dziatalnosci biznesowej.

dr Urszula Klosiewicz-Gorecka — profesor Instytutu Badasi Rynku, Konsumpcji i Koniunktur
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SUMMARY

The development of supermarkets and hypermarkets in Poland gave rise to
new distribution ways of consumer goods, especially goods of daily demand,
which have become a strong competitor to traditional distribution including
wholesale. The purpose of this article is to review the operation of the wholesale
business in Poland and to provide activities that enhance their service functions
for manufacturers and retailers. The analysis deals with changes in the size
structure of wholesale enterprises and their organization forms. Strengthening
relationships with business partners and expanding the scope of services pro-
vided to customers and creating its own brand was considered as significant
trends of increasing competitiveness in the wholesale until 2020.

PE3IOME

Pazeumue cemu mapxemoe u 2unepmapkemos npugeno K HOBOMY Cnocoby
mopzoenu 6 Illoavue npooo8oILCMBEHHBIMU NPOOYKMAMU, OCODEHHO NpPOOy-
KIMamu edxice0HesHo20 nompebnenus, Komopbie Cmanu OONbUWUM KOHKYPEHMOM
071 MPAOUYUOHHO20 MOBAPO0OOPOMA GKIIOUASL ONMOBYIO MOP2OEIO.

Lenvio cmamvu saensemcs oyeHka QYHKYUOHUPOBAHUS ONMOBLIX HPeOnpu-
amuii 8 [onvuwie, a maxoice xapakmepucmuka Oeticmeuil, Kompbvie pacutupsaiom
@yHKYUU nPeooCmagieHuss UMY YCry2 N0 OMHOUEHUIO K NPOU3BOOUMENAM U PO-
3HUUHBLIM pupmam. [Ipeomemom ananusa AGIAOMC USMEHEHUs 8 pasmepe Chi-
PYKMYpbl ONmMogulx npeonpusmuii u 6 gopmax ux opeanusayuu. Obpazosanue
Ooniee mecHviX OMHOWEHUL ¢ OUSHECHBIMU NAPMHEPAMY U pacuiupeHie odvema
npedocmagiieMelX KIuenmam yciye, a makdce co30aeanue coOCmeeHHoll
Mop2060ti MApKU pACCMAMPUSACTNCS 6 KAYECHEE GAIICHbIX HANPAGIEHU VEeu-
YeHUs KOHKYpeHmocnocoonocmu onmogou mopeosnu 0o 2020 .
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STATYSTYKA REGIONALNA

Wiesfawa GIERANCZYK, Agata KORDOWSKA

Innowacyjnosc¢ przedsiebiorstw przemystowych
I ustugowych w woj. kujawsko-pomorskim

W budowie konkurencyjnej i dynamicznie rozwijajacej sie gospodarki opartej
na wiedzy waznym elementem jest dziatalnos¢ innowacyjna. Wedtug definicji
GUS dziatalnos¢ innowacyjna obejmuje catoksztatt dziatan naukowych, tech-
nicznych, organizacyjnych, finansowych i komercyjnych, ktore rzeczywiscie
prowadza lub maja w zamierzeniu prowadzi¢ do wdrazania innowacji. Niektore
z tych dziatan maja charakter innowacyjny, natomiast inne nie sa nowoscia, lecz
sa konieczne do wdrazania innowacji. Zgodnie z tym ujeciem dziatalnosé¢ inno-
wacyjna obejmuje takze dziatalnos¢ badawczo-rozwojowa (B+R), ktora nie jest
bezposrednio zwiazana z tworzeniem konkretnej innowacji.

Wedtug J. A. Schumpetera — prekursora badan nad innowacjami — innowa-
cja byta funkcja sktadajaca si¢ z kreatywnego myslenia oraz dziatania (Schum-
peter, 1960). Tak rozumiana innowacyjnos¢ wedtug wspétczesnych znawcow
zagadnienia jest jednym z najwazniejszych czynnikéw rozwoju spoteczno-
-gospodarczego panstw i regionéw. Jak wskazuje M. E. Porter (2001), zdolno$¢
do dziatan innowacyjnych, do ciagtego podnoszenia poziomu innowacyjnosci,
jest zrodtem przewagi konkurencyjnej. Nowy typ gospodarki, jaki buduja pan-
stwa/regiony pragnace osiagna¢ wysoki poziom rozwoju oraz konkurencyjnosci,
opiera sie wiasnie na innowacjach. Wedtug S. Cioka i H. Dobrowolskiej-
-Kaniewskiej (2009) w krajach rozwinietych 2/3 wzrostu gospodarczego taczy
si¢ z wprowadzeniem innowacji.

W wiekszosci badan dotyczacych dziatalnosci innowacyjnej stosowana meto-
dologia wykorzystuje miedzynarodowe zatozenia metodologiczne podrecznika
Oslo Manual®. Zgodnie z nia badania przeprowadzane sa metoda podmiotowa
w sektorze przedsigbiorstw (zaréwno przedsigbiorstw przemystowych, jak row-
niez nalezacych do sektora ustug). Poczatkowo w teorii innowacji analizowano
przede wszystkim innowacje technologiczne w firmach produkcyjnych, a inno-
wacje w ustugach uznawano za marginalne (Miles, 2000). Traktowano je jako
wtorne w stosunku do rozwiazan (wynalazkéw) tworzonych i wprowadzanych
w produkcji. Jeszcze w sektorowym podziale zmian technologicznych opraco-

! Wytyczne metodologiczne zawarte w tym podreczniku stanowia powszechnie przyjety mig-
dzynarodowy standard metodologiczny stosowany we wszystkich krajach prowadzacych badania
statystyczne innowacji. W przypadku Polski system Oslo wprowadzany jest stopniowo od poczat-
ku lat dziewigcdziesiatych.
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wanym przez K. Pavitta (1984) przedsigbiorstwa ustugowe zaliczono do sektora
zaleznego od dostawcy, czyli sektora, ktorego dziatalnos¢ innowacyjna wynikata
z podazy innowacji techniczno-technologicznych generowanych przez przedsie-
biorstwa przemystowe. Podobnie innowacje w ustugach opisat R. Barras (1986),
podkreslajac ich zaleznosé¢ od innowacji wprowadzanych przez przedsigbiorstwa
produkcyjne jako inicjujacych proces innowacyjny w przedsigbiorstwach ustu-
gowych. Takie myslenie utrwalato paradygmat innowacji przemystowych?, kt6-
ry zdeterminowat ograniczony spos6b myslenia na temat innowacyjnosci w sek-
torze ustug — ustugi traktowat jako konsumentéw innowacji i pasywny element
w systemie innowacyjnym. Centralnym punktem paradygmatu byty fizyczne
aspekty innowacji technologicznych, proces produkcji, konsumpcja débr, paten-
ty, dziatalnos¢ B+R (jako wskazniki innowacyjnosci) oraz firmy produkcyjne
przodujace pod wzgledem innowacyjnosci w roznych sektorach produkcyjnych
(Howells, 2000).

Jak podaja zrédta, pierwsze poglady wskazujace, ze ustugi nie sa pozbawione
zmian o charakterze innowacyjnym pojawity sie w latach 70. XX w. Pionier-
skich badan w tym zakresie dokonat J. Gershuny (Tether i in., 2001). Jednak
istotne zmiany w teorii na temat innowacji w ustugach zaczety dokonywac sig
w latach 90. ub. wieku. Obserwowany wéwczas wzrost roli ustug, wynikajacy
Z rosnacego popytu na ustugi produkcyjne i konsumpcyjne oraz wyspecjalizo-
wane i howoczesne, stosujace zaawansowane technologie w przedsigbiorstwach
przemystowych, wymusit rozwdj dziatan o charakterze innowacyjnym. Wzrosto
zainteresowanie innowacjami takze w przedsiebiorstwach ustugowych, zauwa-
zono bowiem, ze innowacje ustugowe petnia wazna role w procesie innowacyj-
nym ujmowanym w aspekcie makroekonomicznym. Stymulujac rozwoj przed-
siebiorstw ustugowych i wzrost ich konkurencyjnosci na rynku powodowaty
wzrost zainteresowania m.in. sfera zarzadzania, marketingiem czy analiza inter-
akcji z klientem. Badania i praktyka gospodarcza pokazuja, ze innowacje
w ustugach w duzym stopniu oparte sa na nowoczesnej technologii. Ponadto
dostrzezono wiele podobienstw podmiotéw sektora produkcyjnego i sektora
ustug w zakresie zachowan innowacyjnych (Niedzielski, Rychlik, 2007).

Obecna gospodarka znajduje sie w stanie, w ktérym produkcja i ustugi wspot-
istnieja, warunkuja swdj rozwoj i wzajemnie sie przenikaja. Badacze reprezentu-
ja rozne podejscia do metod analizy innowacyjnosci w przedsiebiorstwach
przemystowych i ustugowych (Coombs, Miles, 2000; Drejer, 2003), np. F. Gal-
louj i O. Weinstein (1997) promuja tzw. podejscie asymilujace — sa bowiem
zwolennikami uzycia do badan innowacji w sektorze ustug metodologii badan
uksztattowanej przy badaniach proceséw produkcyjnych. Wedtug podejscia
syntetyzujacego rozwinieta juz metodologia badan w produkcji przemystowej,
po odpowiednim dostosowaniu do specyfiki ustug, moze sta¢ sie podstawa do
sformutowania koncepcji innowacji w sektorze ustug. Trzecie podejscie, tzw.

2 O paradygmacie tym pisze J. Howells, przeciwstawiajac mu paradygmat innowacji ustugo-
wych i proponujac stworzenie zintegrowanego paradygmatu innowacji przemystowych i ustugo-
wych systemu innowacyjnego (Niedzielski i in., 2008).
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rozgraniczajace, reprezentuja badacze, wedtug ktorych innowacje w ustugach
W znacznym stopniu r6znia sie od innowacji w przemysle i dlatego wymagaja
nowych teorii i instrumentéw badawczych (Bernardt, 2000; Promoting..., 2000).

Celem artykutu jest analiza innowacyjnosci w przedsiebiorstwach przemy-
stowych i sektorze ustug w woj. kujawsko-pomorskim w latach 2008—2010
z uwzglednieniem zaleznosci migdzy typami innowacji wprowadzanych przez
przedsigbiorstwa a ich wielkoscia wyrazona liczba pracujacych osob. Zrédtem
informacji byty dane wynikowe pochodzace z badania przeprowadzonego przez
GUS w 2010 r. na formularzach sprawozdawczych PNT-02 (Badanie o innowa-
cjach w przemysle za lata 2008—2010) oraz PNT-02/u (Badanie o innowacjach
w sektorze ustug za lata 2008—2010). Badaniem tym objeto przedsiebiorstwa
o0 liczbie pracujacych powyzej 9 oséb we wszystkich sekcjach i dziatach PKD
w przemysle oraz w sektorze ustug w sekcjach PKD: G — Handel; naprawa
pojazdéw samochodowych (dziat 46 — handel hurtowy); H — Transport
i gospodarka magazynowa (dziaty: 49 — transport ladowy i rurociagowy, 50 —
transport wodny, 51 — transport lotniczy, 52 — magazynowanie i dziatalnos¢
ustugowa wspomagajaca transport, 53 — dziatalnos¢ pocztowa i kurierska); J —
Informacja i komunikacja (dziaty: 58 — dziatalnos¢ wydawnicza, 61 — telek-
omunikacja, 62 — dziatalnos¢ zwiazana z oprogramowaniem i doradztwo w za-
kresie informatyki, 63 — dziatalnos¢ ustugowa w zakresie informacji); K —
Dziatalnos¢ finansowa i ubezpieczeniowa (dziaty: 64 — finansowa dziatalnos¢
ustugowa, 65 — ubezpieczenia, reasekuracja i fundusze emerytalne, 66 — dzia-
falno$¢ wspomagajaca ustugi finansowe oraz ubezpieczenia i fundusze emery-
talne); M — Dziatalnos¢ profesjonalna, naukowa i techniczna (dziat 71 — dzia-
falnos¢ w zakresie architektury i inzynierii; badania i analizy techniczne).

Zgodnie z metodologia badania przyjeto, ze innowacja to dziatanie nowator-
skie, ktére moze mie¢ miejsce w przemysle lub ustugach zaréwno w stosunku
do produktéw (poprzez tworzenie nowych lub znaczne modyfikowanie juz ist-
niejacych), jak i w stosunku do proceséw zachodzacych w przedsichiorstwie
(poprzez ich usprawnianie). Takie ujecie zgodnie z zaleceniami Eurostatu oraz
OECD pozwala wyro6zni¢ cztery typy innowacji: w grupie innowacji technolo-
gicznych — innowacje produktowe i procesowe, a w grupie innowacji nietech-
nologicznych — innowacje marketingowe oraz organizacyjne. Dziatalnos¢ in-
nowacyjna przedsiebiorstw przeanalizowano takze z uwzglednieniem ich wiel-
kosci.

DZIALALNOSC INNOWACYJINA PRZEDSIEZBIORSTW PRZEMYSZOWYCH
I USLUGOWYCH WEDZUG TYPOW INNOWACJI

Z analizy wynikdw wspomnianych badan innowacyjnosci wynika, ze w latach
2008—2010 w przedsichiorstwach woj. kujawsko-pomorskiego wdrazane byty
wszystkie typy innowacji. Jako miarg innowacyjnosci przedsigbiorstw przyjgto
udziat podmiotow, ktore w trakcie trzyletniego okresu badawczego wprowadzity
innowacje w okreslonym procencie ogotu przedsiebiorstw objetych badaniem.
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Wykr. 1. INNOWACYJNE PRZEDSIEBIORSTWA PRZEMYSLOWE I USLUGOWE
W WOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM W LATACH 2008—2010
WEDLUG TYPOW WPROWADZONYCH INNOWACJI

o, W OGOLNEJ LICZBIE PRZEDSIEBIORSTW

produktowe

Przedsigbiorstwa

[] przemystowe

typy innowacji

procesowe

[ ustugowe

marketingowe

organizacyjne

Zauwaza sie, ze W przemysle czestotliwo$¢ wdrazania kazdego z typdw in-
nowacji byta zblizona, podczas gdy w przedsiebiorstwach ustugowych niemal
dwukrotnie czesciej wdrazane byly innowacje marketingowe i organizacyjne
anizeli innowacje technologiczne (wykr. 1). Taka sytuacja obserwowana byta
niezaleznie od wielkosci analizowanych przedsiebiorstw. Nalezy przy tym za-
uwazy¢, ze we wszystkich typach innowacji wraz ze wzrostem wielkosci przed-
sighiorstw wzrastat udziat przedsigbiorstw innowacyjnych (tabl. 1).

TABL. 1. INNOWACYJNE PRZEDSIEBIORSTWA PRZEMYSLOWE | USLUGOWE
WEDLUG TYPOW WPROWADZONYCH INNOWACJI W LATACH 2008—2010
W WOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM W % OGOLNEJ LICZBY PRZEDSIEBIORSTW

Przedsigbiorstwa
wedlug liczby

Innowacje

pracujacych produktowe procesowe marketingowe organizacyjne
Przemystowe ... 12,9 13,1 12,8 12,4
10— 49 os6b . 6,6 58 10,6 8,3
50—249 ..o 22,7 23,2 14,4 16,2
powyzej 249 oséb ...... 49,5 58,1 33,3 48,4
Ustugowe .......ccceeenee 6,0 7,0 14,3 13,1
10— 49 osob . 53 49 13,3 11,3
50—249 ..o 9,0 13,5 16,0 19,2
powyzej 249 050D ......ccceeriiiiniinenn 14,3 38,1 38,1 38,1

716 dto: opracowanie wiasne na podstawie danych GUS.
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INNOWACJE PRODUKTOWE

Pod pojeciem innowacji produktowych rozumie si¢ wprowadzenie na rynek
wyrobu lub ustugi, ktére sa nowe lub istotnie ulepszone w zakresie cech lub
zastosowania pod wzgledem specyfikacji technicznych, komponentéw i materia-
16w, wbudowanego oprogramowania, fatwosci obstugi lub funkcjonalnosci.
Z przeprowadzonej analizy wynika, ze w woj. kujawsko-pomorskim w przedsig-
biorstwach przemystowych w zdecydowanej wigkszosci dotyczyty one wyrobow
(92,1% przedsiebiorstw innowacyjnych), w przedsiebiorstwach ustugowych —
ustug (73,3% przedsicbiorstw innowacyjnych). Jednoczesnie w przedsiebior-
stwach ustugowych udziat wdrozonych innowacji produktowych w zakresie
wyroboéw byt dwukrotnie wyzszy anizeli wdrozonych w przedsiebiorstwach
przemystowych innowacji produktowych w zakresie ustug (wykr. 2).

Wykr. 2. UDZIAL PRZEDSIEBIORSTW PRZEMYSLOWYCH I USLUGOWYCH
WPROWADZAJACYCH PRODUKTY INNOWACYJNE
WWOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM W LATACH 2008—2010
W OGOLNEJ LICZBIE PRZEDSIEBIORSTW INNOWACYJNYCH
W ZAKRESIE INNOWACJI PRODUKTOWYCH
%
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Mozna réwniez zauwazy¢, ze niezaleznie od rodzaju dziatalnosci i wielkosci
przedsicbiorstw rzadziej wprowadzane byty produkty nowe dla rynku niz pro-
dukty nowe tylko dla przedsigbiorstwa (tabl. 2).

Innowacje nowe dla rynku wystepuja wowczas, jezeli przedsiebiorstwo jako
pierwsze wprowadza dana innowacje na swoim rynku, przy czym rynek moze
obejmowac region geograficzny lub lini¢ produktowa. Zakres terytorialny nowo-
sci dla rynku zalezy wiec od tego, jak dane przedsiebiorstwo samo postrzega
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swoj rynek dziatania. Oznacza to, ze rynek moze obejmowa¢ tak przedsiebior-
stwa krajowe, jak i zagraniczne. Innowacje stanowiace nowos¢ na rynku obar-
czone sa wiekszym ryzykiem. Jak wynika z danych zawartych w tabl. 2, w woj.
kujawsko-pomorskim wdrazanie innowacji nowych dla rynku czesciej podej-
mowaty przedsichiorstwa przemystowe (50,7% innowacyjnych przedsigbiorstw)
niz ustugowe (33,3% innowacyjnych przedsiebiorstw). Zauwazono przy tym, ze
najmniejsza sktonnos¢ do podejmowania ryzyka wdrazania innowacji nowych
na rynku przejawialy przedsiebiorstwa przemystowe o liczbie 50—249 os6b
pracujacych, natomiast w przedsiebiorstwach ustugowych wzrastata ona wraz
z wielkoscia przedsigbiorstwa.

TABL. 2. PRZEDSIEBIORSTWA PRZEMYSLOWE | USLUGOWE
WPROWADZAJACE INNOWACJE PRODUKTOWE
W WOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM W LATACH 2008—2010
W % PRZEDSIEBIORSTW INNOWACYJNYCH PRODUKTOWO

Przedsiebiorstwa, ktére wprowadzity nowe

Przedsichiorstwa lub istotnie ulepszone produkty
wedtug liczby
pracujacych dla rynku tylko dla

przedsigbiorstwa

Przemystowe .................. 50,7 61,7
10— 49 os6b ............. 52,5 56,3

50—249 ... 46,5 64,4
powyzej 249 os6b ...... 56,5 65,2
USHUQOWE ... 33,3 73,3
10— 49 os6b .... 27,9 69,8
50—249 ... 42,9 78,6
powyzej 249 oséb ...... 66,7 66,7

Zr6dto: jak przy tabl. 1.

Najbardziej spektakularny wymiar dziatalnosci innowacyjnej stanowia inno-
wacje bedace nowoscia w skali migdzynarodowej. Jednak ich wdrozenie na
konkurencyjnym rynku liderébw danej branzy lub technologii obarczone jest
duzym ryzykiem, a zatem sa one rzadkie. W woj. kujawsko-pomorskim w latach
2008—2010 wdrozenie innowacji oryginalnych dla $wiata wykazalo 2,6%
przedsicbiorstw przemystowych i 1,7% przedsiebiorstw ustugowych.

INNOWACJE PROCESOWE

Z innowacjami produktowymi $cisle powiazane sa innowacje procesowe.
Trudno bowiem wyobrazi¢ sobie innowacje produktowe, zwiaszcza w przemy-
sle, bez jednoczesnych innowacji procesowych.

Za innowacjg procesowa uznaje si¢ wdrozenie nowych lub istotnie ulepszo-
nych metod produkcji, dystrybucji i wspierania dziatalnosci w zakresie wyrobow
i ustug. Do innowacji procesowych zalicza si¢ nowe lub znaczaco ulepszone
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metody tworzenia i $wiadczenia ustug, nowe lub istotnie ulepszone techniki,
urzadzenia i oprogramowanie w dziatalnosci pomocniczej (zaopatrzenie, ksie-
gowos¢, obstuga informatyczna i prace konserwacyjne).

W woj. kujawsko-pomorskim innowacje procesowe nalezaty do najczesciej
wdrazanych typow innowacji w przedsicbiorstwach przemystowych w latach
2008—2010. Wynika to z faktu, ze wspbiczesne przedsiebiorstwa znajduja Sie
pod presja rynku przejawiajaca sie koniecznoscia dokonania zmian koncepcji
strategii okreslanej jako ,produkty—rynki” na rzecz koncepcji ,techno-
logie—produkty—rynki”. Takiemu podejsciu odpowiada strategia technologicz-
na obejmujaca nie tylko wybor procedur i produktéw, lecz takze kwalifikacje
niezbedne do utrzymania przewagi konkurencyjnej, ktéra buduje nie tylko umie-
jetnosé¢ produkowania czy znajomosé technologii, lecz takze umiejetnos¢ sprze-
dazy, zaopatrywania sie, finansowania dziatalnosci, rozumienia otoczenia i za-
chodzacych proceséw oraz ich nastepstw.

Wykr. 3. UDZIAL PRZEDSIEBIORSTW PRZEMYSLOWYCH I USLUGOWYCH
WPROWADZAJACYCH METODY INNOWACYJNE
W WOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM W LATACH 2008—2010
W OGOLNEJ LICZBIE PRZEDSIEBIORSTW INNOWACYJNYCH
W ZAKRESIE INNOWACJI PROCESOWYCH
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[] wspierajace procesy w przedsigbiorstwie

Analiza struktury innowacji procesowych wskazuje, ze kujawsko-pomorskie
przedsiebiorstwa przemystowe koncentrowaty sie gtéwnie na poprawianiu me-
tod wytwarzania wyrobow. Ten zakres innowacji wykazato 80,3% przedsie-
biorstw przemystowych, natomiast w niemal co drugim innowacyjnym przed-
sighiorstwie przemystowym wdrozono metody wspierajace procesy (48,9%).
Najrzadziej zas, bo w co trzecim przedsiebiorstwie wprowadzono zmiany pole-
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gajace na ulepszaniu metod logistyki i dystrybucji (29,7%). W przedsiebior-
stwach ustugowych dziatania innowacyjne koncentrowaty sie na wdrazaniu me-
tod wspierajacych procesy w przedsiebiorstwie. Udziat przedsiebiorstw, ktore je
wykazaty w latach 2008—2010 byt ponad dwukrotnie wyzszy niz udziat przed-
siebiorstw ustugowych, ktére w tym czasie wdrozyty nowe metody wytwarzania
produktow (wykr. 3).

Ukierunkowanie strategii wdrazania innowacji procesowych potwierdza skala
ich nowosci. Przedsighiorstwa przemystowe w wigkszym stopniu niz przedsig-
biorstwa ustugowe inwestowaly w rozwiazania dotyczace organizacji metod
wytwarzania niz dziatania w organizacji produkcji czy zastosowanie nowych
sposobéw docierania z produktem do odbiorcéw, czesciej tez niz przedsiebior-
stwa ustugowe deklarowaty wdrozong innowacje jako nowa dla rynku (tabl. 3).
W przedsiebiorstwach ustugowych wdrozone innowacje procesowe wiazaly sie
gtéwnie z wprowadzeniem metod wspierajacych procesy w przedsiebiorstwie
oraz zwiazanych z organizacja, jednak przedsigbiorcy nie potrafili okresli¢ stop-
nia nowosci tych innowacji (tabl. 3).

TABL. 3. PRZEDSIEBIORSTWA PRZEMYSLOWE | USLUGOWE
WPROWADZAJACE INNOWACJE PROCESOWE
W WOJ. KUJIAWSKO-POMORSKIM W LATACH 2008—2010
W % PRZEDSIEBIORSTW INNOWACYJNYCH
W ZAKRESIE INNOWACJI PROCESOWYCH

o Przedsigbiorstwa, ktdre wprowadzity
Przedsigbiorstwa nowe lub istotnie ulepszone procesy
Wed%ug liczbly bez okreslenia skali
pracujacych dla rynku zasiegu

Przemystowe .................. 34,9 22,3
10— 49 0s6b ............. 394 19,7
50—249 ..o 29,1 26,2
powyzej 249 oséb ...... 40,7 18,5
USHUQOWE ... 243 31,4
10— 49 0s6b ............. 20,0 37,5
50—249 ..o 28,6 23,8
powyzej 249 oséb ...... 25,0 25,0

Zrédto: jak przy tabl. 1.

Jak wynika z danych zawartych w tabl. 3, w woj. kujawsko-pomorskim skala
nowosci wdrazanych innowacji procesowych w analizowanych grupach przed-
sighiorstw wedtug liczby pracujacych byta zblizona. Mozna zwr6ci¢ jedynie
uwage, ze przedsiebiorstwa przemystowe zatrudniajace 50—249 oséb rzadziej
niz pozostate przedsichiorstwa przemystowe wdrazaty innowacje procesowe
nowe dla rynku, podczas gdy przedsigbiorstwa ustugowe zatrudniajace 50—249
0s6b czynity to nieco czesciej niz przedsiebiorstwa ustugowe w pozostatych
grupach wielkosciowych.
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INNOWACJE MARKETINGOWE

W woj. kujawsko-pomorskim w przedsiebiorstwach ustugowych znacznie
czesciej, a w przedsiebiorstwach przemystowych w podobnym stopniu jak in-
nowacje technologiczne, wdrazano innowacje marketingowe i organizacyjne.

Za innowacje marketingowa uznaje sie wdrozenie przez przedsiebiorstwo
nowej koncepcji lub strategii marketingowej. Cecha wyrdzniajaca innowacje
marketingowe jest to, ze polegaja one na wdrozeniu metody marketingowej nie-
stosowanej dotychczas przez dana firme. Musi by¢ ona elementem nowej kon-
cepcji lub strategii marketingowej stanowiacej znaczace odejscie od dotychczas
stosowanych metod marketingowych.

Nowa metoda marketingowa moze by¢ opracowana przez firme we wlashym
zakresie lub zaczerpnieta od innych firm lub podmiotéw. Nowe metody marke-
tingowe moga by¢ wdrazane zaréwno na potrzeby nowych, jak i juz istniejacych
produktéw. Wsrdéd wdrozonych innowacji marketingowych w przedsiebior-
stwach woj. kujawsko-pomorskiego stosowano gtéwnie nowe media lub nowa
technike promocji produktéw i nowe metody ksztattowania cen wyrobow
i ustug. W przedsiebiorstwach przemystowych najczesciej innowacje marketin-
gowe dotyczyly metod ksztattowania cen, a w przedsiecbiorstwach ustugowych
nowych technik i form promocji (wykr. 4).

Wykr. 4. UDZIAL PRZEDSIEBIORSTW PRZEMYSLOWYCH I USLUGOWYCH
WPROWADZAJACYCH FORMY INNOWACYJNE
W WOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM W LATACH 2008—2010
W OGOLNEJ LICZBIE PRZEDSIEBIORSTW INNOWACYJNYCH
W ZAKRESIE INNOWACJI MARKETINGOWYCH

70,0

przedsigbiorstwa

przemystowe ushugowe

Formy innowacyjne
|:| znaczace zmiany w projekcie/koncepcji lub opakowaniu wyrobow lub ustug
- nowe media lub metody promocji produktow

|:| nowe metody w zakresie dystrybucji produktow lub kanalow sprzedazy
[

nowe metody ksztalttowania cen wyrobow i ustug

91



Ponadto przedsigbiorstwa ustugowe czgsciej niz przemystowe wprowadzaty
nowe metody dystrybucji i sprzedazy, ale rzadziej dotyczyty one zmiany projek-
tu produktu lub jego opakowania. Nowe metody marketingowe w zakresie dys-
trybucji produktéw polegaja przede wszystkim na wprowadzeniu nowych spo-
sobow sprzedazy. Sa to metody stosowane w celu sprzedawania wyrobow
i ustug klientom, ale nie dotycza transportu, magazynowania i przetadunku pro-
duktow, gdyz te wiaza si¢ przede wszystkim z podnoszeniem efektywnosci.
Przyktadem innowacji marketingowych w zakresie dystrybucji produktow moze
by¢ wprowadzenie systemu franchisingu, sprzedazy bezposredniej lub eksklu-
zywnej sprzedazy detalicznej, licencjonowania produktow, ale takze stosowanie
nowych koncepcji ekspozycji produktow.

TABL. 4. PRZEDSIEBIORSTWA PRZEMYSLOWE | USLUGOWE WPROWADZAJACE
INNOWACJE MARKETINGOWE W WOQOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM
W LATACH 2008—2010 W % OGOLU PRZEDSIEBIORSTW INNOWACYJNYCH
W ZAKRESIE INNOWACJI MARKETINGOWYCH

Przedsiebiorstwa, ktére wprowadzity
znaczace Iz(m_ia;ny nowe media nowe Eetqdy
icbi w projekcie w zakresie
oty oy poncepaiilub |y TBE | avstobuci | RO,
opakowe,inlu promocji produktoyv wyrob6w i ustug
wyrobow : lub kanatow
lub ustug produktow sprzedazy
Przemystowe ..., 38,7 48,9 30,7 63,1
10— 49 0S0D ..o 32,6 45,7 26,4 61,2
50—249 ..o 40,6 53,1 42,2 68,8
powyzej 249 os6b .. 61,3 54,8 29,0 64,5
USHUGOWE ... 18,3 64,8 41,5 52,1
10— 49 0S0D ..o 14,7 67,0 38,5 59,6
50—249 ... 32,0 56,0 56,0 32,0
powyzej 249 os6b 12,5 75,0 25,0 12,5

Zrédto: jak przy tabl. 1.

Z przeprowadzonej analizy wynika, ze gtéwnym celem wprowadzenia inno-
wacji marketingowych zardwno w przedsigbiorstwach przemystowych, jak
i ustugowych w woj. kujawsko-pomorskim byto zwigkszenie lub utrzymanie
udziatu w rynku. Ten cel za najwazniejszy (ocena ,,1” w skali 1—4) wskazato co
drugie przedsigbiorstwo. Do waznych celéw dziatalnosci marketingowej przed-
siebiorcow z sektora przemystowego i ustugowego nalezato takze wprowadzenie
produktow dla nowej grupy klientdw. Ten cel pozytywnie (oceny od 1 do 3)
ocenito ok. 87% przedsiebiorcéw, przy czym oceny rozktadaty sie¢ dosé¢ réwno-
miernie. Rownomierny rozktad pozytywnych ocen przedsigbiorcow odnotowano
takze w zakresie potrzeby wprowadzenia produktow na nowy rynek geograficz-
ny (po ok. 20—25%), jednakze az 1/3 przedsigbiorstw ustugowych i 1/4 przed-
siebiorstw przemystowych ocenita ten cel jako nieistotny (ocena ,,4). Moze to
wiazac¢ sig z tym, ze wejscie na nowy rynek stwarza mozliwos¢ szybkiego roz-
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woju firmy, ale niesie ze soba ryzyko zwiazane z brakiem doswiadczenia na
nowym rynku oraz nieznajomoscia zachowan potencjalnych konsumentow.

INNOWACJE ORGANIZACYJINE

Za innowacjg organizacyjna uznaje si¢ wdrozenie nowej metody organizacyj-
nej w przyjetych przez przedsigbiorstwo zasadach dziatania (w tym w zakresie
zarzadzania wiedza), w organizacji miejsca pracy lub w stosunkach z otocze-
niem, ktore nie byty dotychczas stosowane w przedsigbiorstwie.

Pomimo ze udziat przedsigbiorstw przemystowych i ustugowych, ktére je
wdrozyty w woj. kujawsko-pomorskim w latach 2008—2010 byt zblizony, od-
grywaty one relatywnie wigksza role w sektorze ustug niz w przemysle. Jak
wynika z danych przedstawionych na wykr. 1, innowacje organizacyjne byty
wdrazane w przedsigbiorstwach ustugowych niemal dwukrotnie czgsiciej niz
innowacje technologiczne. Réwnoczesnie mozna bylo zauwazy¢, ze struktura
wdrozonych innowacji organizacyjnych w przedsigbiorstwach ustugowych
i przemystowych byta zblizona (wykr. 5).

Wykr. 5. UDZIAL PRZEDSIEBIORSTW PRZEMYSLOWYCH I USLUGOWYCH
WPROWADZAJACYCH METODY INNOWACYJNE
W WOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM W LATACH 2008—2010
W OGOLNEJ LICZBIE PRZEDSIEBIORSTW INNOWACYJNYCH
W ZAKRESIE INNOWACJI ORGANIZACYJNYCH
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Najczesciej innowacyjne zmiany organizacyjne dotyczyly wewnetrznej orga-
nizacji przedsicbiorstw. Nowe metody podziatu zadan i uprawnien decyzyjnych
wykazato 81,5% przedsiebiorstw ustugowych i 74,8% przedsicbiorstw przemy-
stowych, natomiast nowe metody w zasadach dziatania — 46,2% przedsie-
biorstw ustugowych i 61,0% przedsicbiorstw przemystowych. Najrzadziej, bo
w niespetna co trzecim przedsigbiorstwie poszukiwano nowych metod ksztattu-
jacych relacje z otoczeniem. Celem tej postaci innowacji organizacyjnych jest
wdrazanie sposob6w organizacji stosunkéw z innymi firmami lub instytucjami,
jak np. nawiazanie nowego typu wspotpracy z placéwkami badawczymi lub
z klientami, integracja z dostawcami, a takze zlecanie firmie zewnetrznej takich
elementéw dziatalnosci, jak: produkcja, zaopatrzenie, dystrybucja, rekrutacja
czy ustugi pomocnicze.

Stosunkowo niskie zaangazowanie kujawsko-pomorskich przedsigbiorstw
w poszukiwanie nowych powiazan organizacyjnych jest pochodna matego zaan-
gazowania przedsiebiorstw w poszukiwanie nowych rynkoéw. Takie zachowania
przedsiecbiorstw mozna ttumaczy¢ tym, ze podobnie jak wejscie na nowy rynek,
ksztattowanie przez przedsiebiorstwo jego wzajemnych relacji z otoczeniem
wymaga wigkszego ryzyka niz wprowadzanie zmian organizacyjnych wewnatrz
firmy.

TABL. 5. PRZEDSIEBIORSTWA PRZEMYSLOWE | USLUGOWE WPROWADZAJACE
INNOWACJE ORGANIZACYJINE W WOJ. KUJAWSKO-POMORSKIM
W LATACH 2008—2010 W % OGOLU PRZEDSIEBIORSTW INNOWACYJNYCH
W ZAKRESIE INNOWACJI ORGANIZACYJINYCH

Przedsigbiorstwa, ktére wprowadzity

nowe metody

iebi nowe metod o
Przﬁgigﬁfé‘ﬁxﬁﬂmg nowe metody podziatu z’fld;’r’l or\?’azn;i?gg/ijge
w zasadach dziatania i uprawnien stosunkow
decyzyjnych z otoczeniem
PrzemysStOwWe ......ccccccoveiveiniinesense e 61,0 74,8 32,6
10— 49 0SOD ....cocvieiini e 60,4 74,3 27,7
50—249 ... 59,7 70,8 30,6
powyzej 249 os6b 64,4 84,4 46,7
Ustugowe ......cccoeeeeneee 46,2 81,5 31,5
10— 49 0S0D ... 51,1 81,5 28,3
50—249 ..o 26,7 80,0 46,7
POWYZEj 249 0SOD .....ooevveviiirieieieereiias 62,5 87,5 12,5

Zrédto: jak przy tabl. 1.

Analiza wskazuje, ze podobnie jak we wczesniej opisywanych typach inno-
wacji, innowacje organizacyjne wdrazane byty w woj. kujawsko-pomorskim
najczesciej przez najwieksze przedsicbiorstwa (tabl. 5). Zjawisko to dotyczyto
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zardwno przedsigbiorstw przemystowych, jak i ustugowych. W przedsigbior-
stwach przemystowych o liczbie pracujacych 10—49 oséb i 50—249 o0s6b in-
nowacje te byty relatywnie rzadziej wdrazane niz w przedsiebiorstwach ustugo-
wych. Wyzszy odsetek przedsiebiorstw przemystowych, ktére wdrozyty inno-
wacje organizacyjne w ogélnej liczbie przedsiebiorstw, odnotowano jedynie
W grupie przedsigbiorstw skupiajacych powyzej 249 pracujacych i tylko w tej
grupie przedsigbiorstw w woj. kujawsko-pomorskim poziom innowacyjnosci
w zakresie innowacji organizacyjnych byt wyzszy niz srednio w Polsce.

KORELACJA MIEDZY INNOWACJAMI WPROWADZANYMI
PRZEZ PRZEDSIEBIORSTWA PRZEMYSZOWE | USEUGOWE

Przeprowadzona analiza aktywnosci innowacyjnej przedsiebiorstw wskazuje,
ze w latach 2008—2010 w woj. kujawsko-pomorskim, podobnie jak w Polsce,
w zakresie innowacji technologicznych, bardziej innowacyjne byty przedsigbior-
stwa przemystowe, natomiast w zakresie innowacji nietechnologicznych —
przedsichiorstwa ustugowe. Przeprowadzone badanie zaleznosci korelacyjnych
pod wzgledem udziatu przedsiebiorstw wdrazajacych poszczegdlne typy inno-
wacji w Polsce w przedsiebiorstwach przemystowych i ustugowych wedtug
agregacji wojewodzkiej pozwala stwierdzi¢ dodatnia dos¢ silna wigz.

Nieco silniejsza zaleznos¢ korelacyjna odnotowano w przedsigbiorstwach
ustugowych, w ktérych sita zwiazku korelacyjnego wahata si¢ od r =0,826
w przypadku innowacji procesowych i organizacyjnych do r = 0,778 w przypad-
ku innowacji organizacyjnych i marketingowych. Z kolei w przedsiebiorstwach
przemystowych najsilniejsza wi¢z zachodzita miedzy wdrazaniem innowacji
procesowych i marketingowych (r = 0,719), najstabsza zas migdzy wdrazaniem
innowacji procesowych i organizacyjnych (r =0,573). Mozna zatem wniosko-
waé, ze w latach 2008—2010 podejmowanie dziatan innowacyjnych w ramach
jednego z wydzielonych typdw innowacji w przedsiebiorstwach woj. kujawsko-
-pomorskiego zaréwno przemystowych, jak i ustugowych wiazato sie z wdraza-
niem innowacji w innych sferach funkcjonowania przedsiebiorstwa.

*

Zmiany dokonujace sie w dobie gospodarki opartej na wiedzy, warunkuja
aktywnos¢ innowacyjna przedsigbiorstw. Wyscig po sukces, w jakim biora
udziat wspotczesne przedsiebiorstwa doprowadzit do sytuacji, w ktérej po-
wszechnie uznaje sig, ze innowacje maja kluczowe znaczenie w budowaniu
wzrostu gospodarczego oraz konkurencyjnosci gospodarki. Poczatkowo utozsa-
miane z dziatalnoscia przemystowa, dzi§ niemal rownie czesto wdrazane sa
W przedsiebiorstwach ustugowych. Wzmozone zainteresowanie dziatalnoscia
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innowacyjna w ustugach wynika z systematycznego wzrostu roli ustug, jak row-
niez postepujacej serwicyzacji produkcji rozumianej jako upodabnianie produk-
tow oferowanych przez przedsiebiorstwa produkcyjne do produktéw ustugo-
wych.

dr Wieslawa Gieranczyk, mgr Agata Kordowska — Urzqd Statystyczny w Bydgoszczy
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SUMMARY

This paper discusses the literature to define innovation and to identify them in
analyzed sectors of economy. An analysis concerning the innovation scale of
industrial and service enterprises in the Kujawsko-Pomorskie voivodship was
presented as well. The CSO survey results regarding product, process, market-
ing and organizational innovations introduced in 2008—2010 were the basis for
the study. The Authors analyzed companies from the Kujawsko-Pomorskie voi-
vodship by their size. The paper also includes results of the study on the correl-
ation between the types of innovations implemented by industry and service en-
terprises.

PE3IOME

B cmamve 6vina oxapaxmepuzoeana numepamypa 6 odracmu onpeoeneHus.
UHHOBAYUTL U UX UOEHMUDPUYUPOBAHUS 8 0DCIEOYEeMbIX CEKMOpax IKOHOMUKU,
a makdce ObII NPeOCMAsen AHAAU3 MACUMAda UHHOBAYUU NPOMBIULICHHBIX
U CEepPUCHBIX NPeOnpUAmuil 6 KysA8CKO-NOMOPCKOM 6oesoocmee. OcHOBoU
paspabomku 6viau pesyromamol oocredosanusn LJCY kacarowuecs unnosayuo-
HHBIX NPOOYKMO8, NPOYeccos, Mapkemunea u opeanusayuu ésederuvix ¢ 2008—
—2010 e2. Obcredosanuem 6vinu 0X68aAYeHbL NPEONPUAMUAL U3  KYABCKO-
-NOMOPCKO20 80€800CMBA NO UX Geludune. B cmamve Ovinu yrazanvl pesynvma-
mbul 006C1e008aHUA KOPPENAYUOHHBIX 3A8UCUMOCTEN MeXCOy MUNAMU UHHOBAYUL
NPUMEHSIEMBIX NPOMBIULIEHHLIMU U CYPEUCHBIMU NPEONPUSIMUIMU.



INFORMACJE. PRZEGLADY. RECENZJE

Wydawnictwa GUS — kwiecien 2013 r.

Wsrod wydawnictw kwietniowych br. — poza wydawnictwami cyklicznymi
— ukazaty sig opracowania jednorazowe, sa to: ,,Informacja. Wiedza. Madros¢”
oraz ,,Ludnos¢. Stan i struktura demograficzno-spoteczna. Narodowy Spis Po-
wszechny Ludnosci i Mieszkan 2011”, ktére polecamy naszym Czytelnikom.

Publikacja ,,Ludnos$¢. Stan i struktura spo-

(§5) ceowny URzAD STATYSTYCZNY leczno-demograficzna” jest kolejnym opracowa-
niem tematycznym prezentujacym wyniki Naro-

Ludnos¢. Stan | struktura dowego Spisu Powszechnego Ludnosci i Miesz-
kan, przeprowadzonego w dniach 1 kwietnia—
Norodbyty pisowszechry, YRR —30 czerwca 2011 r. (NSP 2011). Publikacja

Ludnosci i Mieszkan

demograficzno-spoteczna

stanowi swoisty portret naszego kraju, ukazujacy
demograficzna, spoteczna i ekonomiczna strukture
jego mieszkancOw w danym czasie.

Prezentowana publikacja sktada sie z czesci me-
todologicznej poprzedzonej uwagami og6lnymi,
rozdziatu analitycznego oraz tablic statystycznych.
W uwagach ogdlnych przyblizono Czytelnikom
podstawowe cele spisu i jego zakres tematyczny,
podstawy prawne oraz zasady i formy upowszechniania wynikéw. Warto podkre-
§li¢, ze jest to pierwszy spis ludnosci zrealizowany od czasu przystapienia Polski
do Unii Europejskiej. W odréznieniu od wszystkich dotychczasowych spisow,
ten przeprowadzony zostat metoda mieszana — z jednej strony wykorzystano
rejestry i systemy informacyjne administracji publicznej jako zrédta danych,
a z drugiej uwzgledniono mozliwos¢ zbadania niektorych tematow w duzym
badaniu reprezentacyjnym. W rozdziale metodologicznym Czytelnicy znajda
wyjasnienie definicji i poje¢ niezbednych do wiasciwej interpretacji wynikéw
spisu, a takze oméwienie organizacji badania i sposobu uogolniania wynikoéw.

W Kkolejnej czesci opracowania przedstawiono analize uzyskanych wynikéw
obrazujacych stan i strukture demograficzna ludnosci wedtug pici, wieku oraz
stanu cywilnego, zaréwno prawnego jak i faktycznego (zwiazki partnerskie oraz
matzenstwa bedace w separacji). Komentarz analityczny uwzglednia charaktery-
styke spoteczenstwa w zakresie pochodzenia ludnosci oraz posiadanego obywa-
telstwa, przynaleznosci narodowo-etnicznej i wyznaniowej, a takze poziomu
i kierunkéw wyksztatcenia. W ostatnim z rozdziatéw analitycznych zaprezento-
wano charakterystyke osob przebywajacych w obiektach zbiorowego zamiesz-
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kania oraz 0s6b bezdomnych. Obszerny zakres informacji, zebrany przede
wszystkim w badaniu reprezentacyjnym, pozwolit na przeprowadzenie analizy
i bilansu zmian demograficznych oraz spoteczno-ekonomicznych, jakie dokona-
ty sie w latach 2002—2011. Poréwnanie wynikéw dwdch ostatnich spiséw
umozliwito ocene kierunkdw zmian w zaspokajaniu potrzeb mieszkaniowych
spoteczenstwa zardwno w odniesieniu do skali, jak i standardu. Materiat anali-
tyczny wzbogacono ilustracjami graficznymi w postaci tablic, wykresow oraz
map.

Wyniki NSP 2011 prezentowane sa dodatkowo w aneksie tabelarycznym z wy-
roznieniem tablic przegladowych, zawierajacych poréwnanie spisow z 2002 r.
i 2011 r. oraz tablic wynikowych, korelacyjnych i przekrojowych, z uwzglednie-
niem przekroju wojewddztw oraz podziatu na miasta i wies.

Publikacja w polskiej wersji jezykowej (dodatkowo spis tresci oraz wstep
w jezyku angielskim) dostgpna rowniez na ptycie CD oraz na stronie interneto-
wej GUS. Wersja elektroniczna publikacji zawiera szerszy zakres tablic wyni-
kowych (uzupetniony np. o kolejne grupowania zmiennej lub dodatkowy prze-
kréj terytorialny) przygotowanych w formacie MS Excel, w celu ufatwienia
Czytelnikom przeprowadzenia dalszych analiz i poréwnan.

W kwietniu br. ukazata sie publikacja autorstwa
T _ p_rof. dr_a hab. Bogdana Stefanow!cza pt. ,,Inf_orr_na—
cja. Wiedza. Madros¢”, stanowiaca szesc¢dziesiaty
szosty tom serii wydawniczej ,,Biblioteka Wiado-
mosci Statystycznych”. Opracowanie powstato na
podstawie dwdch poprzednich prac Autora, wyda-
T nych w SGH, pt. ,,Informacja” oraz ,,Wiedza —
MADROSC. Wybrane zagadnienia”, przy czym zostato wzboga-
cone o0 szereg nowych watkdw, takich jak kwestia
madrosci oraz zagadnienia epistemologiczne odno-
szace sie do informacji i wiedzy.

W obecnym opracowaniu Autor koncentruje sie
- na bogatej analizie i wszechstronnym wyjasnieniu
znaczenia pojeé: informacja, wiedza oraz mqdrosé,
stanowiacych nieodtaczny element otaczajacej nas rzeczywistosci, istotnych
takze dla procesu naukowo-badawczego. W rozdziale pierwszym podjeto prébe
zwrocenia uwagi Czytelnika na informacje, jako szczegélny obiekt poznawczy.
Autor dokonujac krétkiego przegladu definicji i interpretacji tego pojecia, uka-
zuje na jego tle szereg wiasnosci (roznorodnos¢, powielarnos¢, przetwarzalnosé
czy niewyczerpywalnosé), cech jakosciowych (przydatnos¢, poprawnosé, uzy-
teczno$¢, doznaniowos¢ czy optacalno$é) oraz kluczowych funkgji (np. informa-

cyjna, sterujaca, kulturotworcza, integracyjna oraz wiele innych).
Drugi rozdziat poswiecony jest problematyce wiedzy, stanowiacej integralna
czes¢ potencjatu intelektualnego cztowieka. Potencjat ten wzrasta wraz
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z uwzglednieniem mqdrosci, ktdrej charakterystyke zawiera kolejny rozdziat.
Zestawienie obok siebie prezentacji tych trzech niematerialnych sktadnikow
ludzkiej rzeczywistosci ujawnia petne bogactwo opisywanych zasobdw.

Dokonujac analizy wybranych cech, wiasnosci i funkcji tych trzech pojgé,
Autor koncentruje sie przede wszystkim na ich istocie oraz wzajemnych powia-
zaniach. W literaturze specjalistycznej przy charakterystyce informacji i wiedzy
czesto spotyka sie¢ odwotania do wzajemnych zaleznosci w szerszym tancuchu
poje¢ informacja—wiedza—mgdrosé (a niekiedy takze dane na poczatku).
Interpretacja powyzszych poje¢ zostata przeprowadzona w ramach wspoélnej
platformy, jaka stanowi podejscie infologiczne — utatwiajace jednolity sposéb
zbadania wtasciwosci, funkcji oraz tych cech jakosciowych, ktore traktowane sa
przez uzytkownikow jako szczegdblnie wazne w procesach gromadzenia, prze-
twarzania oraz udostepniania informacji.

Ze wzgledu na prezentowane tresci publikacja stanowi cenne zrodto inspi-
racji dla praktyki. Opracowanie dostepne jest rowniez na stronie internetowej
GUS.

W ukazujacym si¢ co roku wydawnictwie ,,Procedura nadmiernego deficy-
tu (EDP) — skonsolidowany wykaz zrédel i metod” zaprezentowano aktual-
nie obowiazujace zestawienie zrédet oraz metod stosowanych przy opracowy-
waniu notyfikacji fiskalnej. Obowiazek przygotowania takiego wykazu wynika
z Rozporzadzenia Rady (WE) Nr 479/2009, a jego struktura zostata opracowana
przez Urzad Statystyczny Unii Europejskiej — Eurostat.

Publikacja przybliza Czytelnikom zakres przedmiotowy sektora instytucji
rzadowych i samorzadowych, uzgodniony przy wspotpracy trzech instytucji:
GUS, MF i NBP. Dodatkowo, w zataczniku zamieszczono petna liste jednostek
sklasyfikowanych do wyzej wymienionego sektora.

W kolejnych czesciach opracowania zaprezentowano dostepnosé i wykorzy-
stanie najwazniejszych zrédet danych dla podsektora instytucji rzadowych na
szczeblu centralnym (jednostki budzetowe), regionalnym (brak zastosowania dla
Polski) oraz lokalnym (jednostki samorzadowe, jednostki pozabudzetowe i fun-
dusze celowe), a takze podsektora Funduszy Ubezpieczen Spotecznych wedtug
typu jednostki oraz korekt dokonywanych w celu osiagniecia zgodnosci z defi-
nicjami ,,Europejskiego Systemu Rachunkéw Narodowych i Regionalnych (ESA
1995)”. Ponadto opisano postepowanie z danymi wstepnymi, ostatecznymi
i biezacymi oraz sam proces rewizji danych.

W publikacji wskazano réwniez na specyficzne problemy pojawiajace sie
przy opracowywaniu notyfikacji fiskalnej, zwiazane m.in. z kontraktami dtugo-
terminowymi pomiedzy podmiotami publicznymi a podmiotami prywatnymi,
kontraktami dotyczacymi sprzetu wojskowego, systemami emerytalnymi oraz
gwarancjami.

Publikacja dostepna wytacznie na stronie internetowej GUS.

Oprac. Justyna Wojtowicz
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W kwietniu 2013 r. — poza oméwionymi nowosciami wydawniczymi —
ukazaty si¢ nastepujace tytuty opracowane przez GUS: ,,Aktywnos¢ ekono-
miczna ludnosci Polski. 111 kwartat 2012 r.”, ,,Biuletyn Statystyczny”
nr 3/2013, ,,Ceny w gospodarce narodowej — marzec 2013 r.”, ,,Ceny robo6t
budowlano-montazowych i obiektéw budowlanych — luty 2013 r.”, ,,In-
formacja o sytuacji spoteczno-gospodarczej kraju — | kwartat 2013 r.”,
»~Informacja o sytuacji spoleczno-gospodarczej wojewddztw nr 4/2012 r.”,
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Informacja o sytuacji spoteczno-gospodarczej kraju
— | kwartat 2013 r.

W | kwartale br. w gospodarce utrzymaty sie tendencje spowolnienia obser-
wowane w ostatnim kwartale ub. roku. Obnizyta si¢ w skali roku produkcja
sprzedana przemystu, cho¢ w mniejszym stopniu niz w poprzednim kwartale.
Pogtebit sie natomiast spadek produkcji budowlano-montazowej. Nieco wolniej-
sze byto tempo wzrostu sprzedazy ustug w transporcie. Sprzedaz detaliczna, po
spadku w ostatnim kwartale ub. roku, w okresie styczeh—marzec br. uksztatto-
wata sie na poziomie sprzed roku.

Przecietne zatrudnienie w sektorze przedsiebiorstw byto, podobnie jak w po-
przednim kwartale, nizsze niz przed rokiem. Stopa bezrobocia rejestrowanego
w koncu marca br. wyniosta 14,3% i byta o 1,0 p.proc. wyzsza niz w koncu marca
ub. roku (wykr. 1). Przecigtne miesieczne wynagrodzenia nominalne brutto
w sektorze przedsigbiorstw w skali roku rosty w okresie styczen—marzec br. wol-
niej niz odpowiednio w IV kwartale ub. roku. Nieco powyzej poziomu sprzed
roku uksztattowata sie sita nabywcza ptac, na co wptyneto wyrazne ostabienie
tempa wzrostu cen towardw i ustug konsumpcyjnych. Szybciej niz ptace rosty
nominalne i realne swiadczenia emerytalno-rentowe w obu systemach.

Wykr. 1 BEZROBOCIE REJESTROWANE
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Ceny towarow i ustug konsumpcyjnych w | kwartale br. rosty w skali roku
znacznie wolniej niz w kolejnych kwartatach ub. roku. W marcu br. ceny kon-
sumpcyjne zwiekszyty sie 01,0%, tj. wzrost najnizszy od blisko siedmiu lat
(wykr. 2). Ceny produkcji sprzedanej przemystu oraz produkcji budowlano-
-montazowej byly nizsze niz przed rokiem.
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Wykr. 2 WSKAZNIKI CEN
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Produkcja sprzedana w przemysle w | kwartale br. byta o 2,0% nizsza niz
w analogicznym okresie ub. roku. Spadek notowano w przetworstwie przemy-
stowym oraz wytwarzaniu i zaopatrywaniu w energie elektryczna, gaz, pare
wodna i goraca wode. Wsrod gtéwnych grupowan przemystowych obnizyta sie
sprzedaz wszystkich rodzajéw débr, z wyjatkiem débr konsumpcyjnych. Przy
niewielkim spadku zatrudnienia, wydajnos¢ pracy w przemysle byta o 0,9%
nizsza niz przed rokiem. W marcu br., podobnie jak w poprzednim miesiacu,
produkcja sprzedana przemystu obnizyta sie 0 2,9%, natomiast po wyelimino-
waniu wptywu czynnikdéw sezonowych notowano wzrost produkcji o 0,6%
(wykr. 3). Po znacznym wzroscie przed rokiem, produkcja budowlano-
-montazowa w | kwartale br. obnizyta sie w skali roku o 15,1%. W marcu
br., przy niekorzystnych warunkach atmosferycznych, spadek produkcji budow-
lano-montazowej wyniost 18,5% (po wyeliminowaniu czynnikow o charakterze
sezonowym produkcja byta nizsza niz przed rokiem o 15,7%) (wykr. 4).

Wedtug badan przeprowadzonych w kwietniu br. oceny ogolnego klimatu
koniunktury gospodarczej w przetworstwie przemystowym sa negatywne, zbli-
zone do notowanych przed miesiacem. W najblizszych trzech miesiacach pla-
nowane jest rozszerzanie portfela zamdwien i produkcji, przy niekorzystnych
ocenach biezacych w tych obszarach. Wskazania dotyczace biezacej sytuacji
finansowej pozostaja negatywne, w najblizszych trzech miesiacach nie przewi-
duje sie zmian w tym zakresie. Nieco mniej pesymistyczne niz w poprzednich
miesiacach sa oceny og6lnego klimatu koniunktury w budownictwie. Poprawity
sie negatywne prognozy dotyczace produkcji, sytuacji finansowej oraz zatrud-
nienia, przy nadal niekorzystnych ocenach biezacych w wiekszosci badanych
kategorii. Jednostki handlu detalicznego oceniaja ogdlny klimat koniunktury
negatywnie, podobnie jak w marcu br. Zaréwno przedsiebiorstwa dziatajace
w ramach przetworstwa przemystowego i budownictwa, jak i jednostki handlo-
we wsrod najbardziej uciazliwych barier w prowadzeniu dziatalnosci gospodar-
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czej wskazuja niedostateczny popyt, koszty zatrudnienia oraz niepewnos¢ ogol-
nej sytuacji gospodarczej.

Wykr. 3 PRODUKCJA SPRZEDANA PRZEMYSLU (ceny state)
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Wykr. 4 PRODUKCJA BUDOWLANO-MONTAZOWA (ceny state)
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Na rynku rolnym, w warunkach na ogo6t zwigkszonej podazy, ceny skupu wigk-
szosci podstawowych produktow rolnych pochodzenia roslinnego (z wyjatkiem
cen zyta) w | kwartale br. byty wyzsze niz przed rokiem. Obnizyly sie natomiast
ceny zywca rzeznego oraz mleka (wykr. 5). W obrocie targowiskowym wiekszos¢
cen podstawowych produktow rolnych przekraczata poziom sprzed roku. Przy
wysokich cenach zb6z optacalnosé tuczu trzody chlewnej nadal byta niska.

W okresie styczen i luty br. dynamika obrotéw towarowych handlu zagra-
nicznego byta znacznie stabsza niz przed rokiem. Eksport w ztotych ksztattowat
sig na poziomie podobnym jak przed rokiem, a import ulegt znacznemu obnize-
niu. W rezultacie wymiana, po raz pierwszy od wielu lat, zamkneta si¢ dodatnim
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saldem

(wykr. 6). W styczniu br. wskaznik terms of trade og6tem ksztattowat sie

na korzystnym poziomie (101,5, wobec 97,9 przed rokiem), na co wptynat nie-
wielki wzrost cen eksportu przy spadku cen importu.

ztza 1kg Wykr. 5 PRZECIETNE CENY SKUPU ZYWCA | MLEKA
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Wydatki budzetu panstwa po | kwartale br. uksztattowaty si¢ na poziomie

85,8 m

Id zt, a dochody — 61,4 mld zt. W rezultacie odnotowano deficyt w wy-

sokosci 24,4 mld zt, co stanowito 68,6% kwoty zatozonej w ustawie budzetowej
na 2013r.

Departament Analiz i Opracowan Zbiorczych
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Do Autorow

Szanowni Parstwo!

e W ,Wiadomosciach Statystycznych” publikowane sa artykuty poswiecone teorii
i praktyce statystycznej, omawiajace metody i wyniki badan prowadzonych przez
GUS oraz przez inne instytucje w kraju i za granica, jak rowniez zastosowanie infor-
matyki w statystyce oraz zmiany w systemie zbierania i udostepniania informacji
statystycznej. Zamieszczane sa tez materialy dotyczace zastosowania w kraju metodo-
logicznych i klasyfikacyjnych standardéw miedzynarodowych oraz informacje o dzia-
falnosci organéw statystycznych i Polskiego Towarzystwa Statystycznego, a takze
o0 rozwoju mysli statystycznej i ksztatceniu statystycznym.

e Artykuty proponowane do opublikowania w ,,Wiadomosciach Statystycznych” po-
winny zawiera¢ oryginalne opisy zjawisk oraz autorskie wnioski i sugestie dotyczace
rozwoju badan i analiz statystycznych. Dla zwiekszenia wiasciwego odbioru nadsyta-
nych tekstéw Autorzy powinni wyraznie okresli¢ cel opracowania artykutu oraz jasno
przedstawi¢ wyniki, a w przypadku prezentacji przeprowadzonych badan — opisaé¢
zastosowana metode i osiagniete wyniki. Przy prezentacji nowych metod analizy ko-
nieczne jest podanie przyktadéw ich zastosowania w praktyce statystycznej.

o Artykuty zamieszczane w ,,Wiadomosciach Statystycznych” powinny wyraza¢ opinie
wiasne Autoréw. Autorzy ponosza odpowiedzialno$¢ za tres¢ zgtaszanych do publika-
cji artykutdw. W razie zastrzezen ze strony czytelnikow w sprawie tych tresci Auto-
rzy zostaja zobligowani do merytorycznej odpowiedzi na tamach miesiecznika.

e Po wstepnej ocenie przez Redakcje ,,Wiadomosci Statystycznych” tematyki artykutu
pod wzgledem zgodnosci z profilem czasopisma, artykuly majace charakter naukowy
przekazywane sa dwdm niezaleznym, zewnetrznym recenzentom specjalizujacym sie
w poszczegOlnych dziedzinach statystyki, ktdrzy w swojej decyzji kieruja sie kryte-
rium oryginalnosci i jakosci opracowania, w tym tresci i formy, a takze potencjalnego
zainteresowania czytelnikow. Recenzje sa opracowywane na drukach zaakceptowa-
nych przez Kolegium Redakcyjne ,Wiadomosci Statystycznych”. Recenzenci sa zo-
bowiazani do poswiadczenia (na karcie recenzji) braku konfliktu intereséw z Auto-
rem. Wybor recenzentdw jest poufny.

e Lista recenzentéw oceniajacych artykuty w danym roku jest publikowana w pierw-
szym numerze elektronicznej wersji czasopisma.

o Autorzy artykutéw, ktérzy otrzymali pozytywne recenzje, wprowadzaja zasugerowane
przez recenzentow poprawki i dostarczaja redakcji zaktualizowana wersje opracowa-
nia. Autorzy poswiadczaja w pismie uwzglednienie wszystkich poprawek. Jesli zaist-
nieje réznica zdan co do zasadnosci proponowanych zmian, nalezy wyjasni¢, ktdre
poprawki zostaty uwzglednione, a w przypadku ich nieuwzglednienia przedstawi¢
motywy swojego stanowiska.
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o Kontroli poprawnosci stosowanych przez Autoréw metod statystycznych dokonuja
redaktorzy statystyczni.

e Decyzje o publikacji artykutu podejmuje Kolegium Redakcyjne ,,Wiadomosci Staty-
stycznych”. Podstawa tej decyzji jest szczeg6towa dyskusja poswigcona oméwieniu
zgtoszonych przez Autoréw artykutéw, w ktérej uwzgledniane sa opinie przedstawio-
ne w recenzjach wraz z rekomendacja ich opublikowania.

o Redakcja ,,Wiadomosci Statystycznych” przestrzega zasady nietolerowania przeja-
wow nierzetelnosci naukowej autorow artykutéw polegajacej na:

a) nieujawnianiu wspétautordw, mimo ze wniesli oni istotny wktad w powstanie arty-
kutu, okreslanemu w jezyku angielskim terminem ,,ghostwriting”;

b) podawaniu jako wspétautorow oséb o znikomym udziale lub niebioracych udziatu
w opracowaniu artykutu, okreslanemu w jezyku angielskim terminem ,,guest au-
thorship”.

Stwierdzone przypadki nierzetelnosci naukowej w tym zakresie moga by¢ ujawniane.
W celu przeciwdziatania zjawiskom ,,ghostwriting” i ,,guest authorship” nalezy do-
faczy¢ do przestanego artykutu oswiadczenie (wzér oswiadczenia zamieszczono na
stronie internetowej) dotyczace:
a) stwierdzenia, ze zgtoszony artykut jest wiasnym dzielem i nie narusza praw
autorskich osob trzecich,
b) wykazania wktadu w powstanie artykutu przez poszczegélnych wspoétautoréw,
¢) poinformowania, ze zgtoszony artykut nie byl dotychczas publikowany i nie
zostat ztozony w innym wydawnictwie.
G1éwna odpowiedzialnos¢ za rzetelnosé¢ przekazanych informacji, tacznie z infor-
macja na temat wktadu poszczeg6lnych wspotautoréw w powstanie artykutu, ponosi
zgtaszajacy artykut.

o Artykuty opublikowane sa dostepne w wersji elektronicznej na stronie internetowej
czasopisma.

o Wersje pierwotna czasopisma stanowi wersja elektroniczna.

Redakcja zastrzega sobie prawo dokonywania w artykulach zmian tytutéw, skro-
toéw i przeredagowania tekstu i tablic, bez naruszenia zasadniczej mysli Autora.

Informacje ogdélne

o Artykuty nalezy dostarcza¢ poczta elektroniczna (lub na ptycie CD). Prosimy réwniez
0 przestanie dwdch egzemplarzy jednostronnego wydruku tekstu na adres:
a.swiderska@stat.gov.pl lub e.grabowska@stat.gov.pl
Redakcja ,,Wiadomosci Statystycznych”
Gtoéwny Urzad Statystyczny
al. Niepodlegtosci 208, 00-925 Warszawa
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Wymogi edytorskie wydawnictwa

Konieczne jest dotaczenie do artykutu skrdconej informacji (streszczenia) o jego tresci
(ok. 10 wierszy) w jezyku polskim i, jezeli jest to mozliwe, takze w jezykach angiel-
skim i rosyjskim. Streszczenie powinno by¢ utrzymane w formie bezosobowej i za-
wiera¢: ogdlny opis przedmiotu artykutu, okreslenie celu badania, przyjeta metodolo-
gi¢ badania oraz wazniejsze wnioski.

Pytania dotyczace przestanego artykutu, co do jego aktualnego statusu itp., nalezy
kierowa¢ do redakcji na adres: a.swiderska@stat.gov.pl lub e.grabowska@stat.gov.pl
lub tel. 22 608-32-25.

Korespondencje do redaktora naczelnego nalezy kierowa¢ na  adres
t.walczak@stat.gov.pl.

Artykut powinien mie¢ optymalna objetos¢ (facznie z wykresami, tablicami i literatu-

ra) 10—20 stron przygotowanych zgodnie z ponizszymi wytycznymi:

1
2

(o262 I SOV )

~

10

11.
12.
13.

14.

11

. Edytor tekstu — Microsoft Word, format *.doc lub *.docx.

. Czcionka:

e autor — Arial, wersalik, wyrdwnanie do lewej, 12 pkt.,

tytut opracowania — Arial, wysrodkowany, 16 pkt.,

tytuly rozdziatdw i podrozdziatdw — Times New Roman, wysrodkowany, kursywa,

14 pkt.,

o tekst gtdbwny — Times New Roman, normalny, wyjustowany, 12 pkt.,
e przypisy — Times New Roman, 10 pkt.

. Marginesy przy formacie strony A4 — 2,5 cm z kazdej strony.

. Odstep miedzy wierszami pottorej linii oraz interlinia przed tytutami rozdziatow.

. Pierwszy wiersz akapitu wcigty 0 0,4 cm, enter na koncu akapitu.

. Wyszczegdlnianie rozmaitych kategorii nalezy zacza¢ od kropek, a numerowanie od
cyfr arabskich.

. Strony powinny by¢ ponumerowane automatycznie.

. Wykresy powinny by¢ zataczone w osobnym pliku w oryginalnej formie (Excel lub
Corel), tak aby mozna byto je modyfikowa¢ przy opracowaniu edytorskim tekstu.
W tekscie nalezy zaznaczy¢ miejsce ich wiaczenia. Nalezy takze przekaza¢ dane, na
podstawie ktorych powstaty wykresy.

. Tablice nalezy zamieszcza¢ w tekscie, zgodnie z trescia artykutu. W tablicach nie
nalezy stosowa¢ rastrow, cieniowania, pogrubiania czy tez podwaojnych linii itp.

. Pod wykresami i tablicami nalezy podac¢ informacje dotyczace zrddta opracowania.

Stosowane sa skroty: tablica — tabl., wykres — wykr.

Przypisy do tekstu nalezy umieszcza¢ na dole strony.

Przytaczane w tresci artykutu pozycje literatury przedmiotu nalezy zamieszczaé

podajac nazwisko autora i rok wydania publikacji wedtug wzoru: (Kowalski, 2002).

Z kolei przytaczane z podaniem stron pozycje literatury przedmiotu nalezy zamiesz-

cza¢ w przypisie dolnym wedtug wzoru: Kowalski (2002), s. 50—?58.

Wykaz literatury nalezy zamieszcza¢ na koncu opracowania wedtug porzadku alfa-

betycznego wedtug wzoru: Kowalski J. (2002), TytuZ publikacji, Wydawnictwo X,

Warszawa (bez podawania numer6w stron). Literatura powinna obejmowaé wytacz-

nie pozycje przytoczone w artykule.
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